lllimity: «<Saremo la Netflix delle banche»

L'istituto fondato da Corrado Passera si propone sempre pit come aggregatore di servizi. A breve i bonifici

istantanei o ricorrenti anche da altri istituti di credito. E proposte extra-bancarie con alleati del calibro di Amazon
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avanti nel solco della Psd2 (Pay-

ment services directive 2), la di-
rettiva europea di secondo livello
sui servizi di pagamento, entrata in
vigore in Italia nel settembre dello
scorso anno. La banca fondata da
Corrado Passera attiva infattiora al-
cuni servizi dispositivi, da utilizza-
re sugli altri conti correnti gia abili-
tati per la parte informativa sulla
piattaforma Hlimity.

In pratica, da un unico ambiente
virtuale, i clienti della banca digita-
le potranno non solo consultare il
proprio estratto conto o la movi-
mentazione di tutti i propri conti
correnti, ma anche decidere da
quale conto effettuare un‘operazio-
ne.

I llimity Bank fa un altro passo

«E la nostra evoluzione naturale —
dice Carlo Panella, a capo del direct
banking e chief digital operations
officer di llimity —. Siamo “nativi
open banking” e da subito ¢i siamo
posizionati come una piattaforma
di aggregazione. Oggi stiamo raf-
forzando questo posizionamento,
con nuovi strumenti che consento-
no ai nostri clienti di ottimizzare la
gestione del denaro».

Illimity Carlo Panella,a capo del Digitale

de lanormativa peri Pisp (Payment
initiation service provider), i pre-

statori di servizi di pagamento, Illi-
mity ha abilitato sulla propria piat-
taforma la possibilita di fare un bo-
nifico tradizionale anche dagli altri
conti correnti. «A breve attiveremo
anche i bonifici istantanei o ricor-
renti — annuncia Panella —. Sem-
pre nell'ambito dei servizi bancari,
stiamo poilavorando anche sualtre
iniziative, come la possibilita di
avere un aggregatore su base fami-
liare».

Di fatto, dunque, la banca si sta
evolvendo da un modello di pro-
dotto a uno di servizio, con tanti si-
stemi che, grazie all'open banking,
possono essere attivati a supporto
della clientela.

«Proprio nel quadro dell’'open
banking vogliamo sfruttare tutti i
servizi che nasceranno — dice Pa-
nella —. Stiamo andando verso un
paradigma di banca stile Netflix.
Quindi, non solo casa produttrice,
ma anche aggregatore. Cosi pian
piano arriveremo a offrire stru-
menti che possano funzionare tra-
sversalmente su tuttii conti corren-
ti: anche con l'analisi e i servizi di
allerta, per avere una visione com-
pleta della propria situazione fi-
nanziaria e per essere aggiornati
costantemente su tutte le movi-
mentazioni. Insomma, vogliamo
essere una piattaforma di presidio
e controllo».
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Sui servizi bancari e assicurativi I1-
limity Bank ha gia stretto accordi
con diversi operatori: tra questi
Nexi per i pagamenti, Santander
Consumer Bank per i prestiti per-
sonali, Aon e Helvetia nel mondo
delle assicurazioni. Nei piani di svi-
luppo ¢’e un allargamento che non
si ferma al mondo bancario.

«Questo ci permettera di offrire un
modo di fare banca diverso, capace
di rispondere alle esigenze e alle
abitudini dei consumatori — dice
Panella—. Un passo in questa dire-
zione lo abbiamo gia fatto con il re-
cente accordo siglato con Amazon:
consente di convertire in buoni
Amazon il capitale raccolto con i
nostri progetti di spesa con un pre-
mio del 3 per cento».

Sulla piattaforma Ilimity & infatti
possibile costruire dei salvadanai
digitali con diversi obiettivi, per
esempio unavacanza o I'acquisto di
un motorino. I soldi vengono rac-
colti in base alle preferenze del cor-
rentista (versamenti ricorrenti, ar-
rotondamento o condivisione delle
spese con amici e parenti) e accan-
tonati su un conto deposito libero,
remunerato a un tasso annuo dello
0,50 per cento. Se poi si decidera di
convertire i capitali raccolti in un
buono Amazon, si ricevera un pre-
mio del 3%. «E solo il primo passo
verso l'allargamento dell'offerta a
servizi extra-bancari — dice il ma-
nager —. In agenda ci sono altri ac-
cordi che potremmo comunicare
presto al mercato».



