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合作伙伴项目协议       

Siemens Digital Industries Software 

 

授权渠道合作伙伴业务模式附录 
 

本授权渠道合作伙伴业务模式附录（以下简称“授权渠道合作伙伴附录”）是合作伙伴项目协议的一部分，描述了任命合作伙伴为授

权渠道合作伙伴的附加条款和条件。粗体术语具有本文件最后一条或协议其他地方中定义的含义。 

 

 

1. 双方关系 

 

西门子已授权分销商在地区推广和分销授权产品。该分销商已授权合作伙伴协助授权产品在地区的销售。合作伙伴确认并同意：(i) 
分销商全权负责选择合作伙伴并与之签订与产品分销有关的协议；(ii) 西门子不是合作伙伴与分销商签订的协议的一方；(iii) 西门子

没有责任或义务向合作伙伴支付与销售产品有关的报酬；(iv) 合作伙伴没有对产品进行再许可的权利；(v) 合作伙伴将不会从西门子

获得任何形式的资助或报酬，包括西门子可能提供给分销商的任何资助或报酬计划；以及 (vi) 西门子对合作伙伴不承担产品分销方

面的责任。 

 

 

2. 合作伙伴门户 

 

西门子将为合作伙伴提供合作伙伴门户网站、合作伙伴政策和其他信息的访问权限，以便合作伙伴能够履行其作为授权渠道合作伙

伴的职责。  西门子可根据其合理判断，在任何时候自行决定扩大、撤销、更改或终止合作伙伴对合作伙伴门户中提供的系统和信

息的访问权限。 

 

 

3. 演示产品 

 

合作伙伴可直接从分销商处获得演示产品（根据合作伙伴与分销商之间的协议）。合作伙伴仅可将此类演示产品用于 (i) 向潜在客

户演示授权产品，(ii) 为客户交易提供售前支持，以及 (iii) 向合作伙伴的人员提供产品使用培训。合作伙伴不得将演示产品用于其他

用途。在接收或使用演示产品之前，合作伙伴必须同意分销商指定的任何附加条款和条件，其中可能包括通过西门子的在线电子协

议系统或西门子指定的任何替代系统接受西门子演示许可协议。 

 

 

4. 订单 

 

西门子只接受来自分销商的采购订单。根据其与西门子的协议，分销商已被授予再许可和分销授权产品的权利，但必须确保每个客

户在获得任何授权产品的使用权限之前签订一份客户合同。合作伙伴同意与分销商一同遵守此签署客户合同的要求。  

 

 

5. 期限和终止 

 

5.1 
期限 

本授权渠道合作伙伴附录自双方接受之日起完全生效，初始期限为一年。此后，除非根据本协议终

止，否则本授权渠道合作伙伴附录将自动延续一年。 
  

 
  

5.2 

终止 
如发生以下情况，本授权渠道合作伙伴附录将立即终止：(i) 西门子与分销商之间的协议因任何原因而

终止，或 (ii) 分销商终止其与合作伙伴在产品方面的关系。 
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6. 定义 

  

6.1 

“授权 

 渠道合作伙伴” 

 或 

“2 级合作伙伴” 

与分销商签订独立协议以协助该分销商在地区内销售授权产品的实体。 

  
6.2  

“授权 

产品” 

根据分销商与西门子签订的协议特别授权该分销商进行分销的产品。 

  
6.3 
“分销商” 

经西门子或西门子关联公司授权在指定地区内推广和分销授权产品并授权合作伙伴协助开展这些活动的西

门子“1 级”渠道销售合作伙伴。 
  
6.4  
“地区” 

分销商被授权的可进行代理和分销授权产品的地理区域（可能进一步限制为某些市场）。 

 


