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Olemme Pohjoismaiden johtava viinien ja oe
viakevien alkoholijuomien branditalo il e
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Portfoliossamme on ikonisia pohjoismaisia alkoholibriandeja
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Tasapainoinen liiketoimintamme
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Toimintamme jakautuu kolmeen segmenttiin

Finland & Exports Scandinavia Altia Industrial
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Kestava kehitys ja korkealaatuiset raaka-aineet
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Suuret ja vakaat pohjoismaiset markkinat

Viinit Vakevat
—_—2,1% —

2406 7648 7750 /877

0,5 % =—>

4281 4230 4319 4348

- kasvunakymat 2017

2013 2014 2015 2016 2013 2014 2015 2016

36 %
Vakevat

12 225
milj. €
Viinit
64 %

ALTIA

RoR

Markkinoiden

Viinit vakes

1,0 % (2,6 %) O,.

Yhteensa

0,77 % 5w W



Innovaatiomme vastaavat markkinasuuntauksiin ja trendeihin
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Suomen paivittaistavarakauppa avautui brandeillemme
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Strategiamme ydin: luoda kannattavaa kasvua

Kaupalliset painopistealueet

1 Yhtion pohjoismaisten avainbriindien kasvattaminen

9 Merkittivin muutoksen toteuttaminen viineissi

...

3 Strategisten kumppanuuksien vahvistaminen

" 4 Laajentaminen uusiin myyntikanaviin

%\\ SRR 5 Kasvun rahoittaminen ja mahdollistaminen — jatkuvaa kokonaisvaltaista

tehostamista ja suorituskykya
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Taloudelliset tavoitteemme tahtaavat vakaisiin tuottoihin
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Liikevaihdon kasvu
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Johtava pohjoismainen alkoholijuomayhtio

Pohjoismainen markkinajohtaja, jonka portfolioon kuuluu ikonisia
alkoholibrandeja ja kattava viinivalikoima

Kokemuksen ja koon tarjoamat vahvat edellytykset toimia vakailla ja
tuottavilla pohjoismaisilla markkinoilla

Selkea strategia, jolla rakennetaan kannattavaa kasvua

Integroitu toimintamalli tuo mittakaavaetuja ja synergioita seka mahdollistaa
vastuullisemman tuotannon

Kokenut johtoryhma toteuttaa strategiaa tuloksellisesti

Vahva kannattavuus, vakaa kassavirta seka houkutteleva osinkopolitiikka
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Kiitos!

l www.altiagroup.fi
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https://www.facebook.com/AltiaInc/
https://twitter.com/AltiaFI
https://www.instagram.com/explore/locations/891629469/altia-corporation/
https://www.youtube.com/channel/UCAmW2fYbZkQIEyDg5I5Txtw/feed
http://www.linkedin.com/company/altia-plc

