Assicurazioni/2

Il ceo Minali: «Focus anche
su Spagna e canale bancario»
Nel semestre premi +52,5%

Il primo semestre 2024 mette al ripa-
roiltargetdigiro d’affaridifine an-
no, gia rivisto al rialzo, di Revo.

La compagnia ha chiuso infatti i
primi sei mesi dell’anno con premi
per 153,1 milioni, in crescita del
52,5%, un risultato operativo adju-
sted di 16,8 milioni (+27%)e un utile
netto consolidato dig,4 milioni (11,2
milioni quello adjusted) in netta cre-
scitarispettoai 6,2 milionidei primi
sei mesidel 2023. «Raggiungeremo
i300milionidipremiconunareddi-
tivita interessante, compresatraiig
ei21milioni di utile netto. E questo
anche grazie al fatto che siamo stati
in grado di spingere su tuttele linee
dibusiness e continueremo a farlo.
Cio e frutto dellavoro intenso di co-
struzione di una macchina operativa
efficiente e di un’efficace gestionedel
rischio», ha spiegatoil ceo della com-
pagnia, Alberto Minali, in questo col-
loquio conIlSole 24 Ore.E in prospet-
tivairisultati potrebbero essere an-
corapitirotondi: «Cresceremoancora
anche nel 2025 e nel 2026 elo faremo
in sostanza con lo stesso capitale
umano. Salvoinunambito, chiave, e
sul quale intendiamoinvestire ossia
I'intelligenza artificiale, li contiamo
diassumere nuove risorse». L’obiet-
tivo, a tal riguardo, € chiaro: lo svi-
luppo dell’architettura di informa-
tion technology & centrale per un
sempre maggior supporto a tutta
I'areadiunderwriter. Conl'intentodi
individuare, e in quest’ottica & stato
lanciato un progetto specifico, anche
qualicompiti in prospettiva potran-
no essere affidati alla macchina e
quali,a piti alto contenuto valutativo,
potranno invece essere gestiti dal-
l'uomo. Gia ora, ha assicurato Minali,
«la distribuzione € molto contenta
dellavoro» chela compagnia sta fa-
cendo, «riceviamo trale 600 ele700

«Reévo spinge SI.lll’mtel]igenza artificiale»

richieste di quotazione al giorno eil
95% di queste ottiene unarispostain
giornata con il contratto abbinato.
Abbiamo una velocita di servizio no-
tevole e intendiamo mantenere
I’asticella molto alta perché velocita
delservizio e qualita della sottoscri-
zione vanno di pari passo».
Proprio per questo I'intelligenza
artificiale sara una delle tre direttrici
di sviluppo futuro di Reva. Le altre
due saranno I'avvio dell’attivita in
Spagna ela distribuzione dei prodot-
ti anche tramite il canale bancario.
«Riguardolosviluppoin Spagna,
abbiamo gia ottenuto 'autorizzazio-
ne dell'lvass aoperare e siamoinat-
tesa di quella spagnola da parte della
Direccion General de Seguros. Per fi-
ne 2024 contiamo diraggiungereis
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cativamente nel 2025 anche grazie al
fatto che punteremo molto sul gran-
dissimobisogno di coperture cauzio-
ne che ¢’ nel paese e questo ci per-
metteradisfruttare lanostraleader-
ship nel segmento». Da ultimo, laso-
cieta ha iniziato a valutare «la
distribuzione di prodotti tramite reti
bancarie». Su quel canale potrebbero
essere convogliate le polizze contro
il rischio cyber, la responsabilita civi-
le e professionale, le coperture D&O
ela cauzione. «In sostanza - ha ag-
giunto Minali - ci candidiamo ad es-
sere una fabbrica prodotti comple-
mentare all’offerta delle banche».
Arrivera quindi un nuovo piano in-
dustriale? «Sara presentato nel 2025,
in anticipo di qualche mese rispetto
alla fine dell’anno», ha concluso Mi-
nali che ha messo in luce un ultimo
punto: «Intendiamo crescere oltre i
300 milioni di premi per diventare
definitivamente una media compa-
gnia del mercato italiano».

—L.G.
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