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Das Unternehmen

Wenn Speditions-Unternehmen ihre Flotten effi-
zienter verwalten und Kosten senken möchten, 
wenden sie sich an die Telematik-Experten bei 
Nofero. Denn der Begriff “Telematik” in der Spe-
ditionsbranche bezieht sich auf den Einsatz von 
Technologien zur Verfolgung von Transport- und 
Logistikprozessen. Es geht darum, Informatio-
nen über Fahrzeuge zu sammeln, zu übertragen 
sowie auszuwerten und damit Arbeitsprozesse 
effizienter zu gestalten sowie die LKW-Navigation 
zu vereinfachen. Sobald eine Spedition über eine 
größere Fahrzeugflotte verfügt, sind moderne 
Telematiksysteme unabdingbar.
Als unabhängige Berater stehen Herr Lins und 
sein Geschäftspartner Thomas Degner ihren Kun-

den von der Suche nach dem passenden Anbieter 
bis zum Einbau der neuen Technik zur Seite. No-
fero arbeitet somit als Bindeglied zwischen Spedi-
tion und Telematikanbieter oder wie es Herr Lins 
ausdrückt: “Wir sind der gute Freund der Spedi-
teure.“
Wenn Kunden mit einer Anfrage zu Herrn Lins 
und seinem Team kommen, hört er ihnen erst 
mal ganz in Ruhe zu. So erfährt er, an welchen 
Stellschrauben gedreht werden muss, um die Ar-
beitsprozesse in der Spedition zu verbessern. Dar-
aufhin sucht er den passenden Telematikanbieter 
raus und kümmert sich um Verträge, Rechnungen 
sowie die neue Technik. Dadurch sparen Spedi-
tions-Unternehmen wertvolle Zeit und Geld.

Moderne Logistikprozesse benötigen zuverlässige Telematiksysteme. Um diese individuell einzurichten und/oder anzupassen, 
wenden sich Logistikunternehmen an NOFERO. 

NOFERO Vertrieb & Consulting UG arbeitet mit MediaMarkt Castrop-Rauxel

Um das Rundum-Sorglos-Paket voll zu machen, 
besucht Nofero seine Kunden sogar vor Ort und 
richtet neue Technik wie Tablets, Kameras oder 
GPS-Tracker mit Diebstahlschutz ein. Mithilfe der 
Telematiksysteme und dem Ortungsportal, das 
Nofero zur Verfügung stellt, können Speditionen 
dann ihre Arbeitsprozesse optimieren. Sie können 
so zum Beispiel genau sehen, ob ein Fahrer noch 

Schicht- und Lenkzeit für einen weiteren Auftrag 
übrig hat. So werden Fahrern nicht neue Aufgaben 
zugeteilt, obwohl sie eigentlich gar keine Zeit 
mehr dafür haben.
Speditionen in ganz Europa setzen seit über 15 
Jahren auf den vollumfänglichen Service von 
Nofero. Eine Erfolgsquote von 98 Prozent spricht 
für sich.

https://www.mediamarkt.de/de/store/castrop-rauxel-251
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Ein starkes Team

www.mediamarkt.de/referenzkunden

Um ihren Kunden in der Logistikbranche immer 
die neuste Technik bieten zu können, arbeitet No-
fero mit MediaMarktSaturn Business zusammen. 
Geräte wie Tablets oder Laptops benötigt Nofero 
oft in großen Mengen. Hier kommt der Berater bei 
MediaMarktSaturn Business ins Spiel, der nur ei-

nen Anruf entfernt ist. Er versteht die spezifischen 
Anforderungen von Herr Lins und beschafft die 
gewünschten Geräte schnell und unkompliziert. 
Dies ermöglicht es Nofero, ihre Aufträge nahtlos 
fortzuführen, ohne Verzögerungen durch fehlen-
de oder veraltete Geräte befürchten zu müssen.

Kundennutzen
Bei MediaMarktSaturn Business steht die persön-
liche Beratung unserer Kunden an erster Stelle. 
Unser Ziel ist es, ein verlässlicher Partner für un-
sere Kunden zu sein. Wir verstehen, dass der tech-
nologische Markt sich ständig weiterentwickelt 
und es nicht immer einfach ist, den Überblick zu 
behalten. Daher stehen wir unseren Kunden mit 
Rat und Tat zur Seite, um sie bei ihren Entschei-

dungen zu unterstützen und die bestmögliche 
Lösung zu finden. Bei MediaMarktSaturn Busi-
ness sind wir bestrebt, unseren Kunden nicht nur 
Produkte zu verkaufen, sondern langfristige Be-
ziehungen aufzubauen. Daher setzen sich unsere 
Mitarbeiter mit Leidenschaft dafür ein, dass wir 
die Erwartungen der Kunden übertreffen und ih-
nen ein herausragendes Einkaufserlebnis bieten.

Kundennutzen
• Kundenorientiert und unkompliziert
• Persönlicher Geschäftskundenberater
• Individuelle Empfehlungen

• Bestpreisgarantie
• Breites Produkt- und Sortimentsportfolio
• Aftersales-Betreuung




