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Asignaturas Intensidad

horaria

Investigacion de mercadj ) 48
Plan de mercadeo 48
Normas de seguridad informatica 24
Matematica aplicada 48
Costos y presupuestos 24
Preventa y postventa 48
Bases de datos y marketing relacional 48
Técnicas de venta 48
Proceso de negociacion _. 24
Habilidades para el aprendizaje 24
Axiologia 24
Emprendimiento 36
Atencion al cliente 36
Operaciones de herramientas ofimaticas 48
Idioma extranjero ) 24
Publicidad y promocion 24
Fundamentos de marketing 48
Estrategias de marketing y politicas comerciales 48
Merchandising y técnicas de exhibicion comercial 48
Fase lectiva 720
Etapa productiva 432

Total horas del programa m




