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Van de Velde realiseert omzetgroei met haar sterke merken.

e De vergelijkbare omzet stijgt met 4,0% tot 116,6 m€.
e Het D2C-segment groeit op vergelijkbare basis met 15,2% tot 34,2 m€, terwijl de
vergelijkbare omzet van het B2B-segment stabiel blijft op 82,4 m€.

e De netto groepswinst eindigt op 16,1 m€, tegenover 15,8 m€ in de eerste jaarhelft
van 2025.

VERKORTE GECONSOLIDEERDE KERNCIJFERS WINST-EN-VERLIESREKENING (OPGESTELD VOLGENS
IFRS ACCOUNTING STANDARDS)

Verkort geconsolideerd overzicht van gerealiseerde
en niet-gerealiseerde resultaten 30.06.2026

30.06.2025 %

Verkorte geconsolideerde Winst-en-
verliesrekeningen (in m€)

Omzet ) 115,7 110,0 | 5,2%

Bedrijfswinst véér afschrijvingen en

waardeverminderingen (‘EBITDA’) 27,4 27,1 1,1%
EBIT of Bedrijfswinst 22,0 21,7 1,0%
Netto groepswinst 16,1 15,8

Omzet op vergelijkbare basis (?) 116,6 112,1 4,0%
EBITDA op vergelijkbare basis (2 28,0 28,4 | -1,6%

CEO Karel Verlinde kijkt terug op de eerste jaarhelft 2026:

"Ik ben bijzonder trots op het volledige Van de Velde team. De vernieuwingen die we op
verschillende domeinen hebben doorgevoerd, vinden duidelijk weerklank bij zowel
consumenten als retailpartners. De resultaten bevestigen dat we opnieuw aanknopen met
structurele groei. Een mooi moment om de fakkel door te geven.”

() De omzet in de eerste jaarhelft omvat de badmode, wat leidt tot een hogere omzet ten opzichte van de tweede jaarhelft.

2 Omzet en EBITDA op vergelijkbare basis zijn aangepast voor de effecten van vroegere seizoenleveringen, zodat dezelfde seizoenen worden
vergeleken. Voor 2026 bedraagt de netto-aanpassing 0,9 m€: dit omvat de verkopen van de zomercollectie 2026 die in 2025 werden
gefactureerd, gecorrigeerd met de verkopen van de wintercollectie 2026 die in de eerste jaarhelft van 2026 werden gefactureerd. Voor 2025
bedraagt de netto-aanpassing 2,1 m€: dit omvat de verkopen van de zomercollectie 2025 die in 2024 werden gefactureerd, gecorrigeerd met
de verkopen van de wintercollectie 2025 die in de eerste jaarhelft van 2025 werden gefactureerd.

B)EBITDA is gelijk aan de bedrijfswinst verhoogd met afschrijvingen en waardeverminderingen op immateriéle en materiéle vaste activa.
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OMZET

Op vergelijkbare basis (inclusief vergelijkbare seizoenleveringen) groeide de
geconsolideerde omzet in 2026 met 4,0% tot 116,6 m€. De gerapporteerde omzet nam
met 5,2% toe, van 110,0 m€ tot 115,7 m€.

De vergelijkbare omzetevolutie bestaat uit volgende componenten:

In m€ 30.06.2026 | 30.06.2025 %
Omzet B2B segment (1) 81,5 80,4 | 1,4%
Omzet D2C segment (@ 34,2 29,7 | 15,4%
Totale omzet 115,7 110,0 | 5,2%
Uitleveringen wintercollectie in 2026 en 2025 -3,2 -3,1
Uitleveringen zomercollectie in 2025 en 2024 4,2 5,2
Vergelijkbare omzet B2B segment 82,4 82,4 0,0%
Vergelijkbare omzet D2C segment 34,2 29,7 | 15,2%
Totale vergelijkbare omzet 116,6 112,1 | 4,0%

De omzetgroei werd gedragen door meerdere commerciéle en strategische initiatieven die
samen een positieve bijdrage leverden aan de prestaties van de groep.

e De verjonging van de iconische Marie Jo Avero familie, gecombineerd met de
activaties rond haar jubileum, had een duidelijke positieve commerciéle impact bij
zowel retail partners als consumenten.

e De vernieuwde swimcollecties van zowel Marie Jo als Primadonna werden
positief onthaald door de markt en ondersteunden de commerciéle dynamiek.

e De merkwebsites en online marktplaatsen presteerden sterk over alle
merken heen, mede dankzij de voortdurende optimalisatie van de
consumentenervaring.

e De herpositionering van Sarda blijft aan tractie winnen en levert steeds
duidelijker een bijdrage aan de groei.

() Het B2B segment verwijst naar business gerealiseerd aan groothandelsprijs.

Dit betreft vandaag de business met onafhankelijke retail- en etail partners, franchisenemers en department stores.

2 Het D2C segment verwijst naar business gerealiseerd aan consumentenprijs. Dit betreft vandaag de business van het eigen winkelnetwerk,
eigen webshops en concessieverkopen in department stores.
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EBITDA

Op vergelijkbare basis (inclusief vergelijkbare seizoenleveringen) bedraagt de
geconsolideerde EBITDA in de eerste jaarhelft van 2026 28,0 m€, tegenover 28,4 m€ in
dezelfde periode vorig jaar. Dit komt overeen met een EBITDA-marge van 24,0% op de
vergelijkbare omzet. De positieve bijdrage van de omzetgroei werd geneutraliseerd door
kosten van tijdelijke of éénmalige aard, onder meer gelinkt aan de uitbreiding van het
assortiment, de verdere diversificatie van de productie-footprint en hogere afwaarderingen
op voorraden.

FINANCIEEL RESULTAAT

Het financieel resultaat eindigt in de eerste jaarhelft 2026 op 0,0 m€ ten opzichte
van -0,4 m€ in de eerste jaarhelft van 2025. Het verschil van 0,4 m€ is voornamelijk te
verklaren door een gunstiger resultaat op de omrekening van de vreemde munten.

WAARDERING DEELNEMING TOP FORM INTERNATIONAL LTD

Van de Velde heeft een participatie van 25,66% in Top Form. Top Form is een onderneming
gevestigd in Hongkong met activiteiten in verschillende Aziatische landen en is een
belangrijke productiepartner van Van de Velde.

Het resultaat op basis van de niet geauditeerde cijfers in de eerste jaarhelft 2026 van de
participatie (25,66%) in Top Form op basis van de ‘equity’-methode is m€ -1,1 tegenover
m€ -0,4 in de eerste jaarhelft van 2025.

Op 30 juni 2026 bedraagt de boekwaarde van de financiéle deelneming 0,9 m€, tegenover
een realiseerbare waarde van 1,7 m€. Aangezien de boekwaarde lager ligt dan de
realiseerbare waarde, is op afsluitdatum geen bijkomende afwaardering vereist.

Van de Velde blijft intussen inzetten op de verdere diversificatie van haar
productieactiviteiten, mede om de weerbaarheid van haar toeleveringsketen te versterken
in een context van aanhoudende mondiale onzekerheid.

WINSTBELASTING EN NETTOWINST

De belastingvoet eindigt op 21,8% ten opzichte van 23,9% eind juni 2025.

De groepswinst eindigt op 16,1 m€ in juni 2026 tegenover 15,8 m€ in 2025.
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VERKORTE GECONSOLIDEERDE KERNCIJFERS BALANS (OPGESTELD VOLGENS IFRS ACCOUNTING
STANDARDS)

Verkorte geconsolideerde balans 30.06.2026| 30.06.2025 %
Balans (in m€)

\Vaste activa 73,6 77,2 -4,6%
\lottende activa 108,1 109,8| -1,6%
Totaal activa 181,7 187,0| -2,8%
Eigen vermogen 130,3 144,7] -10,0%
Langlopende verplichtingen 8,5 9,3 -9,3%
Kortlopende verplichtingen 42,9 32,91 30,3%
Totaal passiva 181,7 187,0| -2,8%
INVESTERINGEN

De investeringsuitgaven, exclusief gebruiksrechten, bedragen in de eerste jaarhelft van
2026 10,2 m€, tegenover 3,5 m€ in de eerste jaarhelft van 2025. Deze investeringen
betreffen in hoofdzaak de bouw van de nieuwe logistieke site in Wichelen en de verdere
ontwikkeling van de digitale platformen.

WERKKAPITAAL EN SOLVABILITEIT

Het werkkapitaal, gedefinieerd als vlottende activa exclusief geldmiddelen en
kasequivalenten, verminderd met kortlopende verplichtingen exclusief financiéle schulden
is gedaald en bedraagt 38,1 m€ in 2026, tegenover 41,3 m€ in 2025.

De solvabiliteit, uitgedrukt als het aandeel van het eigen vermogen in het totaal vermogen,
blijft hoog op 71,7%. De vlottende activa bedragen 2,5 keer de kortlopende verplichtingen,
wat wijst op een sterke liquiditeitspositie.

GEBEURTENISSEN NA BALANSDATUM

Er hebben zich na balansdatum geen gebeurtenissen voorgedaan die een belangrijke
invloed op de toestand van de vennootschap hebben gehad.

VOORUITZICHTEN

De focus op onze langetermijnstrategie en de verdere versterking van onze merken, onder
meer via vernieuwing van het productassortiment en een gerichte ontwikkeling van het
D2C-segment, blijft resultaten opleveren. Deze solide basis geeft ons vertrouwen voor de
komende seizoenen. Tegelijk blijven we alert voor externe onzekerheden en blijven we
onze commerciéle en operationele keuzes =zorgvuldig afstemmen op de
marktomstandigheden.
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INKOOPPROGRAMMA EIGEN AANDELEN

Op 4 maart 2026 heeft de Raad van Bestuur een programma voor inkoop eigen aandelen
goedgekeurd voor maximaal 15 m€. Dit inkoopprogramma begint op 5 maart 2026 en
heeft een verwachte duur van één jaar. Het inkoopprogramma toont het vertrouwen van
de onderneming in haar strategie.

De inkopen gebeuren in overeenstemmming met de geldende wetten en regelgevingen en
kaderen binnen het mandaat verleend door de Buitengewone Algemene Vergadering van
30 april 2025. Het programma wordt uitgevoerd door een onafhankelijke tussenpersoon
met een discretionair mandaat waardoor de inkopen zowel in open als in gesloten periodes
plaatsvinden. Van de Velde verschaft regelmatig informatie over de uitgevoerde
inkooptransacties.

HALFJAARLIJKS FINANCIEEL VERSLAG

Het uitgebreid halfjaarlijks financieel verslag (inclusief gereglementeerde informatie en de
verklaring van beperkt nazicht van de commissaris) is terug te vinden via deze link.

VERSLAG VAN DE COMMISSARIS OVER DE HALFJAARLIJKSE INFORMATIE OP 30 JUNI 2026

De commissaris, PwC Bedrijfsrevisoren BV, vertegenwoordigd door Lien Winne, handelend
in naam van Lien Winne BV, heeft op 25 augustus 2026 een verslag met een beperkte
mate van zekerheid over de tussentijdse verkorte geconsolideerde financiéle overzichten
op 30 juni 2026 en voor de periode van 6 maanden afgesloten op die datum zonder
voorbehoud en zonder toelichtende paragraaf uitgebracht, en heeft bevestigd dat de
boekhoudkundige informatie opgenomen in het persbericht, zonder materiéle afwijkingen
overeenstemt met de tussentijdse verkorte geconsolideerde financiéle overzichten op basis
waarvan het is opgemaakt.

Van de Velde ontwerpt modieuze lingerie van superieure kwaliteit met de sterke complementaire merken
Primadonna, Marie Jo en Sarda. We geloven in ‘We ignite the power in women’: we willen een verschil
maken in het leven van vrouwen door hun zelfvertrouwen en zelfbeeld te verbeteren met onze mooie en

VAN perfect passende lingerie. Voor ons staat een onberispelijke service in de winkel centraal, een aanpak die
we hebben geconsolideerd in ons Lingerie Styling-concept.

LISTED

NYSE We werken nauw samen met 3.500 onafhankelijke lingerieboetieks wereldwijd. Daarnaast hebben we ons
EURONEXT eigen retailnetwerk met de retailmerken Rigby & Peller en Lincherie. We richten ons voornamelijk op de
Europese en Noord-Amerikaanse markt. Van de Velde heeft 1.500 werknemers in dienst en is genoteerd

op Euronext Brussel.

CONTACTEN
Voor bijkomende inlichtingen kunt u terecht bij:

Van de Velde NV - Lageweg 4 - 9260 Schellebelle - +32 (0)9 365 21 00 - www.vandevelde.eu

YJC BV Karel Verlinde CommV
vast vertegenwoordigd door vast vertegenwoordigd door
Yvan Jansen Karel Verlinde

Voorzitter Raad van Bestuur CEO
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