
Nous recherchons notre 
Chargé(e) de performance 
marketing H/F

Vous êtes celui ou celle que nous cherchons si :

• Vous êtes issu(e) d’un parcours école de commerce, ou d’une
formation supérieure en marketing ou commerce

• Vous disposez d'excellentes compétences analytiques, de synthèse
et d'une capacité à travailler avec des données croisées

• Vous êtes créatif et à l’aise avec le digital et les chiffres

• Votre sens du relationnel n'est plus à prouver et vous permet d'être
à l'aise dans l'interaction avec des interlocuteurs internes comme
externes

• Vous êtes à l’aise en anglais : ce poste évoluant dans un contexte
international, vous pourrez être amené à échanger en anglais à
l’écrit comme à l’oral

Type de contrat : CDI –
35h/semaine

Date de début de contrat : 
Dès que possible

Statut : Agent de maitrise

Salaire : Selon profil et 
expérience

Rejoignez-nous :
Offre Chargé(e) de 

performance marketing

RECRUTEMENT

Ce poste vous intéresse ? Alors n’attendez pas pour postuler !

Après un premier échange téléphonique avec le service RH, vous rencontrerez la
Directrice Commerciale et Marketing. Tous les candidats recevront une réponse après
chaque entretien, quelle qu’en soit l’issue.

Nous vous offrons :

Un cadre de travail dans un site 
exceptionnel

De l’autonomie

Une ambiance de travail familiale 
au sein d’une équipe de 7 

personnes 

Une appartenance au groupe 
Compagnie Des Alpes, leader 

européen des loisirs 

Un accompagnement dans votre 
prise de poste avec un parcours 

d’intégration

Nos avantages : 

Prime de logement

13ème mois

Epargne salariale conséquente
Forfait ski selon la règlementation

en vigueur
Equipements de ski

Navette gratuite réservée au 
personnel depuis Bourg Saint 

Maurice

Dans le cadre d’une création de poste, nous recherchons un(e)
chargé(e) de performance marketing pour rejoindre notre équipe.

Rattaché(e) à la Directrice Commerciale et Marketing, vous aurez
en charge d’analyser les données, les résultats des actions et
proposer et mettre en place des leviers d’optimisation pour les
revenus de l’activité.

Missions principales :

Prospection et analyse du marché
• Contribuer à l’identification et à la prospection de 

partenaires/distributeurs potentiels et proposer la mise en place 
d’opérations en collaboration avec le service BtoB

• Détecter les nouveaux besoins clients et proposer des idées de 
ventes complémentaires

• Réaliser la veille concurrentielle

Animation de nos offres produits
• Déterminer et coconstruire les actions de fidélisation et

d’animation de la relation client : CRM station, programme de
fidélité, etc.. sur l’ensemble des canaux de distribution de
l’entreprise en collaboration avec les acteurs station

• Animer les périodes promotionnelles et être en charge du plan
média afférent aux opérations proposées

• Assurer la mise en avant de l’offre produit sur les différents
canaux de vente (site, application mobile, points de vente, etc..)

Analyse de la performance des actions menées
• S’inscrire dans une démarche d’amélioration continue afin de

proposer des pistes de progression

https://compagniedesalpes.softy.pro/offre/121653
https://compagniedesalpes.softy.pro/offre/121653
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