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Geschatzte Leserinnen und Leser

Immer wieder sind Menschen

und Unternehmen mit Krisen
konfrontiert. Dabei ist es wichtig,
sich diesen zu stellen und trotz
den Problemen das Beste zu er-
reichen. Corona hat uns allen
gezeigt, dass unsere Gesellschaft
nicht nur zerbrechlich, sondern
auch stark ist. Es hat uns aber auch
deutlich gemacht: Das Leben geht
weiter, mit noch mehr Hoffnung und
Optimismus. Unsere Mitarbeiten-
den haben in den letzten Monaten
einmal mehr bewiesen, dass
Meier Tobler in Krisenzeiten ganz
besonders stark ist — fiir uns selbst,
aber vor allem auch fiir unsere
Kundinnen und Kunden. Warenver-
fugbarkeit, Lieferketten, Service,
Marchés — wir waren und sind im-
mer fir Sie da. Und mitten in einer
der schwierigsten Zeiten der letzten
Jahrzehnte hat unser Verwaltungs-
ratsprasident und Haupteigner
Silvan G.-R. Meier das 28,8 Prozent
starke Aktienpaket von Ferguson
tibernommen und damit unser
Unternehmen nochmals ganz klar
gestarkt. Das macht Mut — uns
allen, der Branche und hoffentlich
auch Ihnen.

Bleiben Sie gesund
und optimistisch.

Martin Kaufmann, CEO



Virtuell macht Spass

¥ Fabio Rugole'_tti_, Fabrizio Serini, Peter Serini, | “ -
Alessandro'Serini und Bianca Nikees. (Bilder: rl) % L%

Lange Zeit hat Installateur
Peter Serini nicht im e-Shop von
Meier Tobler bestellt. Lieber fuhr
er in den nahen Marché Bern-
Liebefeld, um die gewiinschten
Artikel personlich abzuholen.
Seine beiden S6hne und Bianca
Nikees, Projektleiterin von
Meier Tobler, haben ihn sanft
davon tiberzeugen kénnen,

den e-Shop zu nutzen. Und nun
ist Peter Serini ein Fan.

Ein Besuch in Peter Serinis Biiro am Stadtrand von Bern
entpuppt sich ein wenig wie eine Entdeckungsreise durch
unterschiedlichste Welten: Unzéahlige Souvenirs aus seiner
beruflichen Karriere sowie von seinen zahlreichen Hobbys
und Interessen zieren Wande und Gestelle. Mittendrin steht
sein ordentlich aufgeraumter Biirotisch, und einen Meter
davon entfernt hangt ein riesiger Bildschirm an der Wand,
tiber den er seine Arbeit erledigt. Heute — und immer haufi-
ger — ist die Website des e-Shops von Meier Tobler darauf
zu sehen. «Genial», findet Peter Serini, auch wenn er von
Bianca Nikees, der Projektleiterin von Meier Tobler, erneut
etwas Unterstiitzung braucht, um iiberall noch leichter zu
navigieren.

In der Werkstatt und im Lieferwagen

Erst vor kurzem hat Bianca Nikees bei Peter Serini «mar-
ché@work» installiert — und dies nicht nur in der Werkstatt
im Untergeschoss, sondern auch in den drei Lieferwagen.
Uberall sind nun die Kleber mit den Barcodes angebracht,
tiber die Bestellungen mittels Handscanner schnell und ein-
fach erfasst werden konnen. Vor allem unterwegs sei dies
ein Vorteil, sagt Peter Serinis Sohn Alessandro: «In den Au-
tos fithren wir rund hundert Artikel mit, die wir am haufigs-
ten brauchen.» Entsprechend sind auch hier die Gestelle
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mit den Etiketten ausgeriistet. «Zudem haben wir in jedem
Lieferwagen einen Ordner dabei, in dem zusatzlich die Eti-
ketten aller Produkte auf A4-Seiten ausgedruckt und nach
Produktgruppen eingereiht sind. Das macht uns noch flexi-
bler, da wir so von unterwegs bestellen konnen.»

Er und sein Bruder Fabrizio waren es auch, die ihrem Vater
den Schritt in das E-Zeitalter nahegelegt haben. Beide ar-
beiten ebenfalls im Unternehmen und haben im Unterge-
schoss des Wohn- und Biirohauses der Serinis eine ganz
besondere e-Shop-Bestellstation eingerichtet. Diese befindet
sich in Alessandros Tonstudio, wo er zusammen mit seinem
Freund Saiizo Hip-Hop in Berner Mundart aufnimmt - «und
so nutzen wir den PC fiir die Musik genauso wie fiir die Be-
stellungen im e-Shop». Alessandro Serini lacht: «Jetzt fehlt
nur noch der e-Shop-Rap!»

Direkt aus dem Preisbuch bestellen

Oben in Peter Serinis Biiro ist weiterhin Schulung angesagt.
Bianca Nikees erklart ihm, auf welche Weise er am besten
die gesuchten Produkte findet und Bestellungen aufgeben
kann. «Je mehr man das System nutzt, desto besser kommt
man damit zurecht», sagt sie, «mit der Suchfunktion ist
es meist am besten, ein moglichst eindeutiges Stichwort
oder eine Produktbezeichnung einzugeben, zum Beispiel
@a2990) — und schon findet man das gesuchte Ventil.» Peter
Serini probiert es, kommt im ersten Moment aber nicht
zum gewilinschten Resultat. Er nimmt ein dickes Buch zur
Hand, das auf seinem Schreibtisch liegt, und sagt lachend:
«Das Preisbuch, damit habe ich frither bestellt — allerdings
gab es frither noch die Einzelteile, das war noch viel hand-
licher.» Aber auch da weist ihn Bianca Nikees darauf hin,
dass die Preisbiicher ebenfalls online verfiigbar seien, «und
man problemlos daraus Artikel in den Bestellkorb legen
kann». Gesagt, getan. Peter Serini strahlt.

Am schnellsten geht es geméass Bianca Nikees allerdings
mit dem Handscanner: «Ob in der Werkstatt oder im Liefer-
wagen - einfach scannen.» Dass damit die Bestellung zwar
erfasst, aber noch nicht tibermittelt sei, miisse aber beach-
tet werden. «Die gescannten Artikel landen im Warenkorb
des verkniipften Nutzerkontos und kénnen dann am PC an-
gepasst und bestellt werden.» Ob es nicht einfacher wére,
direkt von unterwegs eine Bestellung aufzugeben, wirft
Peter Serini ein. «Grundséatzlich ist es moglich», erklart
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Alessandro Serini bestellt aus dem
Lieferwagen (links) und aus seinem
Tonstudio (rechts).

Schritt fiir Schritt zum neuen
e-Shop-Erlebnis: Bianca
Nikees und Peter Serini.

«Mit dem Angebot von
Meier Tobler, imarché@
work> einzurichten,
und mit der Nutzung des
damit verbundenem
e-Shops bin ich auf jeden
Fall in der Zukunft
angekommen.»

Peter Serini

Bianca Nikees und zeigt ihm auf dem Smartphone das Vor-
gehen, «allerdings lauft das vorerst nur tiber einen Browser.
Damit ist es moglich, tiber die Kamera des Smartphones
den Barcode einzulesen, den Artikel in den Warenkorb zu
legen und direkt die Bestellung auszulosen.»

«Eigentlich war ich Pionier in diesem Bereich», lacht Peter
Serini, «<schon vor zehn Jahren hatte ich einen Scanner fiir
die Bestellungen - aber so richtig funktioniert hat es nie,
und so habe ich es wieder aufgegeben.» Eine grosse Hiirde
sei sicher die Beschriftung aller Artikel gewesen, sagt er,
«daftir hatte ich nie wirklich Zeit. Mit dem Angebot von
Meier Tobler, tmarché@work> einzurichten, und mit der
Nutzung des damit verbundenem e-Shops bin ich nun aber
auf jeden Fall in der Zukunft angekommen.» (el)

@ eshop.meiertobler.ch



Mehr Effizienz

ist gefragt

S

In den meisten Gebauden neueren
Datums erfolgt die Warmeverteilung
tiber ein Fussbodenheizungssystem.
Dank innovativer Produkte kommen
solche Systeme immer mehr auch
in der Sanierung zum Einsatz. Martin
Schanz, Leiter Produktmanage-
ment Handel bei Meier Tobler, gibt
im Gespréach einen Einblick ins
Sortiment.

Martin Schanz vor Fuss-
bodenheizungs-Elementeén
im Marché Urdorf. (Bild: rl)

haustechnik.ch: Herr Schanz, Meier Tobler ist auch in
der Wirmeverteilung stark, insbesondere bei den
Fussbodenheizungssystemen. Dennoch gab es mit der
Zusammenfiihrung von Stramax und Metalplast in der
Branche auch gewisse Unsicherheiten. Konnen Sie uns
einen kurzen Uberblick iiber das Sortiment geben?
Martin Schanz: Wir bieten ein umfassendes Sortiment an,
das samtliche an eine moderne Fussbodenheizung gerichte-
ten Bediirfnisse abdeckt. Wir haben Komponenten, die sich
nach Belieben einzeln zusammenstellen lassen. Gleichzeitig
konnen die Kundinnen und Kunden auf vorkonfektionierte
und aufeinander abgestimmte Systeme zuriickgreifen. In
den letzten Jahren haben wir vor allem bei den Heizungs-
verteilern und bei den Verteilerkdsten Veranderungen vor-
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genommen. Im Bereich Edelstahl haben wir uns fiir das
Metalplast-Sortiment entschieden, ohne gross etwas am
Sortiment zu dndern. Bei Messing setzen wir auf Stramax.
Dabei gab es grossere Anpassungen, da wir das System fiir
den Kunden verbessern wollten. Zusatzlich haben wir die
Verteilerkasten fiir die Nutzung beider Systeme angepasst.
Hier entstanden bei den Kunden auch die grossten Verunsi-
cherungen, unter anderem, weil wir dies zu wenig konkret
begleitet hatten.

Hier fiihren wir neben den Standard-Tackersystemen unter
der Marke Metalplast ein modernes, innovatives Trocken-
bausystem mit geringen Aufbauhodhen - die Systemplatten
sind erhaltlich in den Varianten compact-plus 30, compact-
neo 20 und compact-oeko 30. Diese biologischen, giitege-
priften Holzfaserplatten werden mit fiinf unterschiedlichen
Warmeleitschichten zu einem System erganzt, um alle Be-
diirfnisse im Sanierungs-, Renovations- und im Neubau-
bereich abzudecken. Mit «smart-comfort» haben wir ein
Regelsystem im Sortiment, das einen permanenten elektro-
nischen und hydraulischen Abgleich vornimmt, um die
Anlage jederzeit optimal betreiben zu konnen. Die Vorteile
ergeben sich fiir die Kunden in der Komfort- und Effizienz-
steigerung.

Bei Metalplast bieten wir ein breit aufgestelltes Produkt-
portfolio an mit diversen Kombinationsmoglichkeiten aus
Systemelementplatten und Lastverteilschichten, die sich
fur alle moglichen Anforderungen eignen, wie etwa be-
ziiglich der Aufbauhohe oder der Druckbelastungen. Damit
konnen wir einen grossen Teil der Anforderungen an eine
zeitgemasse und technisch hochstehende Fussbodenhei-
zung abdecken. Letztes Jahr haben wir zudem das Metall-
verbundrohr von Metalplast um eine flexiblere Rohrreihe
metalplast Easyflex Plus ergénzt, so dass die unterschied-
lichen Anspriiche der Installateure noch besser abgedeckt
werden. Bei besonderen Schallanspriichen an den Bau
haben wir mit der «oeko»-Variante je nach Aufbau bis zu
28 Dezibel Trittschallverbesserung.

Um den Bediirfnissen unserer Kunden noch mehr zu ent-
sprechen, hat Stramax R22 das R25-System abgelost. Da-
durch erreichen wir mit den 22 Millimetern einen beson-
ders niedrigen Bodenaufbau und eine verbesserte War-
meleitfahigkeit. Es ist das ideale System fiir die Sanierung
und wird durch speziell ausgebildete Installateure verlegt.
Besonders attraktiv ist es als Komplettlosung, bei der die
Montage gleich mit angeboten wird.

Das Grundprinzip besteht und ist bestens bewahrt. Ge-
meinsam mit unseren Partnern arbeiten wir aber intensiv
an Moglichkeiten, die Bedienung und den hydraulischen
Abgleich der Systeme zu vereinfachen und zu automatisie-
ren. Damit 1asst sich weiter Energie einsparen und der Kom-
fort verbessern. Mit «smart-comfort» haben wir eines der
innovativsten Regelsysteme am Markt, das zukiinftig nur
noch einen Referenz-Raumfiihler benotigt. Zudem ist auch
in diesem Bereich die Nachfrage nach Smart-Home-L6sun-
gen gestiegen. Heute miissen moderne Heizungsanlagen
via App gesteuert werden kénnen, von iiberall aus erreich-
bar sein und am besten auch gleich alle Betriebsdaten zur
Verfiigung stellen.
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«Das Heizen ist nach
wie vor die Haupt-
aufgabe einer Boden-
heizung. Dennoch
beobachten wir ein
zunehmendes Be-
diirfnis nach Kiihlung.
In Zeiten des Klima-
wandels riickt dieses
Thema immer mehr
in den Vordergrund.»

Martin Schanz

Eine Bodenheizung wird einer Losung mit Radiatoren meist
vorgezogen, wenn es die Aufbauh6he und die Anlageeigen-
schaften zulassen. Die Argumente fiir eine Fussbodenhei-
zung sprechen fiir sich: Das System ist unsichtbar, es sorgt
fiir mehr Komfort, der Boden wird gleichmassig angenehm
temperiert, und es ist eine einfache und schnelle Regelung
moglich. Dank Vorlauftemperaturen von 30 bis 35 Grad gilt
eine Bodenheizung in Kombination mit einer Warmepumpe
als besonders energiesparend. Aus hygienischer Sicht ist
ein Handtuchradiator im Bad aber immer sinnvoll.

Das Heizen ist nach wie vor die Hauptaufgabe einer Boden-
heizung. Dennoch beobachten wir ein zunehmendes Be-
dirfnis nach Kihlung. In Zeiten des Klimawandels riickt
dieses Thema immer mehr in den Vordergrund. Eine passi-
ve Kiihlung mittels Erdsonden-Warmepumpe ist dabei rela-
tiv einfach umzusetzen.

Wir bewegen uns bereits auf einem hohen Level, dennoch
sind gewisse Verbesserungen moglich. Dank verbesserter
Warmedammungen lassen sich etwa die Effizienz steigern
und Aufbauhohen verringern. Dank digitaler Moglichkeiten
kann zudem eine Anlage laufend verbessert werden, damit
auch fiir mehr Effizienz und Komfort gesorgt ist. (el)

@? meiertobler.ch/fussbodenheizung



Bereit fiir die Zukunft

Start- und Endpunkt jedes Einkaufs
bildet die Theke beim Eingang,

im Einsatz zu sehen ist «Springer»
Mario Anicic. (Bilder: sg)

Ende Marz wurde der neue Marché
Wallisellen erofinet, der die bis-
herige Filiale in Diibendorf ersetzt.
Auf eine grosse Feier musste ver-
zichtet werden, dennoch kommen
die Kunden seither in den Genuss
der vielen Vorziige des zweiten
Selbstbedienungs-Marchés von
Meier Tobler in der Schweiz.

Ein Besuch vor Ort.

Die Vorbereitungsarbeiten liefen tiber Monate hinweg auf
Hochtouren, alles war bis ins letzte Detail geplant — fiir den
27. Marz war die Eroffnung des neuen Marchés Wallisellen
vorgesehen. Dieser ersetzt den nur sechs Autominuten
davon entfernten Marché Diibendorf, dessen Gebiude ab-
gerissen wird.

Schoén verteilter Kundenstrom

Zur grossen Eroffnungsfeier ist es wegen der Corona-Krise
nicht gekommen, dennoch offneten Filialleiter Valentino Preite
und seine Mitarbeitenden Fabian Meier und Patrick Frehner
sowie Springer Mario Anicic am 27. Marz um 7 Uhr die Tiiren
am neuen Standort an der Kriesbachstrasse in Wallisellen.
«Einen grossen Ansturm gab es angesichts der aktuellen Si-
tuation bei der Erofinung natiirlich nicht», erinnert sich Va-
lentino Preite, «aber iber den ganzen Tag hinweg kamen im-
mer wieder Kunden, um einen Augenschein zu nehmen und
ihre Waren abzuholen.» Dieses tropfchenweise Erscheinen
der Kunden habe aber auch ganz dem damals geltenden
Konzept entsprochen, nur wenige Kunden aufs Mal in das
Ladenlokal hereinzulassen. «So gesehen war das ein Vorteil -
und wir hatten zudem die Moglichkeit, jedem einzelnen Kun-
den noch mehr Aufmerksamkeit entgegenzubringen, als
wenn alle auf einmal gekommen wéren.»

Die Waren selbst scannen

Der Marché Wallisellen ist nach demjenigen in Bulle FR die
zweite Selbstbedienungsfiliale der Schweiz — und die erste

Uberuns 8



in der Deutschschweiz. Das heisst konkret, dass die Kun-
den auf eigene Faust durch den Marché gehen und — wie bei
Migros und Coop langst tiblich - ihre Waren mit einem Ge-
rat scannen und in den Einkaufskorb legen. Wie Valentino
Preite erklart, erhalten die Kunden den dazu nétigen Scan-
ner am Eingang, «danach ist eigentlich alles selbsterkla-
rend». Fiir den Filialleiter, seine Mitarbeitenden und hie und
da einen Springer heisst das aber nicht, dass sie nichts
mehr zu tun héatten. «<Im Gegenteil — wir konzentrieren uns
noch mehr auf die Beratung.» Und das werde auch ge-
schatzt. «<Wir haben eine eigentliche Beratungsinsel, wo wir
zu einzelnen Produkten oder ganzen Systemen gerne Aus-
kunft geben.» Kupplungen seien ein Thema oder Fittings,
wie er anfiihrt, «<aber auch Artikel, die wir nicht an Lager
haben und die zu anderen Elementen geho6ren».

700 Quadratmeter, 6000 Artikel

Mit neu 6000 konstant vor Ort verfligbaren Artikeln auf ei-
ner Flache von 700 Quadratmetern kommt es gemass Valen-
tino Preite allerdings weniger vor, dass Dinge bestellt wer-
den missen. «In unserem neuen Marché haben wir viel
mehr Produkte an Lager als je zuvor — und das wird von den
Kunden auch geschéatzt.» Die Verkaufsflache sei dabei nach
Bereichen und Herstellern aufgeteilt. «Gerade Produkte
grosser Lieferanten sind in eigenen Abteilungen zusammen-
gefasst, so dass die Kunden alles an einem Ort finden.» Be-
liebt seien dabei auch die im letzten Herbst eingefiihrten
KWC-Servicepoints: «Rund 100 Artikel haben wir immer am
Lager, zum Beispiel Armaturen, Zubehor, Serviceartikel so-
wie viele Ersatzteile.» Im Sortiment besonders gefragt sind
jeden Tag alle moéglichen Pumpen, Artikel der verschiede-
nen Presssysteme sowie etwa Produkte von Lieferanten wie
Geberit oder Danfoss.

Selbst abholen oder liefern lassen

Sobald alle Artikel gescannt sind, kommt der Kunde wieder
zu Valentino Preite oder zu einem seiner Mitarbeitenden.
«Hier lesen wir die Waren ein und erstellen sogleich einen
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«Wir haben eine eigent-

liche Beratungsinsel,
WO Wir zu einzelnen
Produkten oder gan-
zen Systemen gerne
Auskunft geben.»

Valentino Preite

Lieferschein — bezahlt wird alles {iber das bestehende Kun-
denkonto.» In Wallisellen wird zudem der bestens bewéahrte
Lieferdienst angeboten, bei dem Kunden die Waren per Te-
lefon bestellen und sich diese innerhalb zweier Stunden in
die Werkstatt oder auf die Baustelle liefern lassen kénnen.
«Das funktioniert bereits bestens», freut sich Valentino Prei-
te. «Wahrend der Corona-Krise haben wir ausserdem ange-
boten, bestellte Waren auf der Rampe vor der Filiale zu hin-
terlegen, damit wir nicht zu viele Kunden gleichzeitig im
Marché hatten.» Mehrere Kunden hatten zudem bereits
«marché@work» im Betrieb eingefiihrt, was sie noch flexi-
bler und unabhéangiger von Offnungszeiten mache.

Trotz des wenig feierlichen Starts in Wallisellen fiihlt sich
Valentino Preite am neuen Ort rundum wohl: «<Der Marché
ist wirklich ganz toll geworden, und wir freuen uns, hier un-
sere Kunden empfangen zu diirfen.» Auch diese seien zu-
frieden, fiigt er an: «Der neue Standort ist fiir viele ver-
kehrstechnisch noch besser gelegen als der friithere, und
das Selbstbedienungskonzept kommt ebenfalls gut an.» (el)

Valentino Preite beim
Zuschnitt von Rohren (links)
und sein Mitarbeiter Fabian
Meier beim Scannen von
einzelnen Artikeln (oben
und rechts).



Produktneuheiten

-

Eine fiir alle

Die Oertli Oenovia Warmepumpen-Familie
hat Zuwachs bekommen: Unter dem Namen
Oenovia-Open ist jetzt eine neue Typenreihe
mit integriertem 177-Liter-Brauchwasserer-
warmer erhaltlich, die spezifisch fiir die An-
bindung an unterschiedlichste bestehende
Warmeerzeuger konzipiert wurde. Das sorgt
fir hochste Flexibilitat bei einer Sanierung.

Die Oertli Oenovia Warmepumpen-Hybridsysteme von
Meier Tobler werden jetzt mit der neuen Typenreihe Oenovia-
Open fiir zusatzliche Anwendungsmoglichkeiten ergénzt.
Diese verfiigt iber einen integrierten 177-Liter-Brauch-
wassererwarmer und wird mit einem bestehenden Warme-
erzeuger hydraulisch kombiniert. Via Lastanforderung teilt
sie diesem mit, wann von ihm Warme beno6tigt wird. Bei der
Wahl ihres «Partners» ist sie flexibel: Ol oder Gas gehen ge-
nauso wie die Anbindung an ein Fernwarmenetz. Zudem
kann sie als Ersatz eines Brauchwassererwarmers oder als
Erweiterung einer bestehenden Heizung genutzt werden.
Mit der Kombination eines bestehenden Warmeerzeugers
mit dem System Oenovia-Open von Oertli lassen sich die
MuKEn-Anforderungen einhalten und neben den Umbau-
kosten bei der Sanierung im Betrieb auch Heizkosten sparen.

Doppelt sicher

Durch die Kombination einer Split-Luft-Wasser-Warmepum-
pe mit einem zweiten Warmeerzeuger ergeben sich ver-
schiedene Vorteile. Als Erstes ist die sehr hohe Betriebssi-
cherheit zu nennen, die durch die zwei Systeme entsteht.
Zudem konnen die beiden so kombinierten Warmeerzeuger
je nach Bedarf gleichzeitig oder separat im Einsatz stehen.
Sicherheit besteht auch punkto Legionellen: Dank des ur-
spriinglichen Heizsystems lassen sich zu jeder Jahreszeit
genug hohe Temperaturen ohne elektrische Zusatzheizung
erzielen, um periodisch eine vor Legionellen schiitzende
Aufheizung zu gewahrleisten und hohere Vorlauftempera-
turen zu ermoéglichen. Zum Einsatz kommt bei der Oertli
Oenovia-Open die Regulierung OetroCom mit Internet- und
App-Anbindung. Beim Einbau erweist sich die Inneneinheit
als sehr kompakt, weil alle Anschliisse nach oben wegge-
hen und sie direkt an der Wand montiert werden kann. (el)

@ meiertobler.ch/oenovia-open

Komfort dank Abgleich

Das neue Ventil der Idroset Serie CF von
Watts bietet sich als einfache und effektive
Losung an, um den hydraulischen Ab-
gleich zu ermoglichen. Damit lasst sich eine
gleichmassige Warmeverteilung erreichen,
bei der alle Nutzer in einer Wohnung indivi-
duell die gewiinschte Temperatur ein-
stellen kénnen.

Fir eine gleichméssige Warmeverteilung sowohl in kleine-
ren als auch in grosseren Heizungsanlagen braucht es den
hydraulischen Abgleich. Damit wird ein Maximum an Kom-
fort in einem Zimmer oder einer Wohnung erreicht. In einer
abgeglichenen Anlage konnen die einzelnen Benutzer zu-
dem die jeweils gewilinschte Temperatur fiir einen optima-
len Komfort einstellen. Ist ein System gut abgeglichen, lau-
fen auch die Pumpen konstant beim Auslegepunkt, was
Gerausche aufgrund zu hoher Volumenstréme reduziert.
Und nicht zuletzt wird der Abgleich von Heizungs- und Kli-
maanlagen als eine wesentliche Energiesparmassnahme
betrachtet.

Neue Generation von Ventilen

Mit der Idroset Serie CF von Watts wird eine neue Genera-
tion von statischen Abgleichventilen eingefiihrt. Anders als
bisherige Produkte deckt diese die verschiedensten Anla-
gengrossen mit nur wenigen Ventilgrossen ab. Damit lasst
sich jeder Durchmesser fiir einen grossen Durchflussbe-
reich nutzen. Die Abgleichventile der Idroset Serie CF verfii-
gen Uber ein Ventilgehause aus Messing und Verbundmate-
rial mit einem Spezialeinsatz, der auf patentierter Techno-
logie basiert. Die Durchflussregelung erfolgt durch das
Drehen des Handrads. Dadurch wird der Kv-Wert einge-
stellt und somit der Durchfluss geregelt. Uber die Anzeige
ist die Durchflussanderung in Echtzeit abzulesen, womit
eine schnelle Einstellung der benétigten Ventile ermoglicht
wird. (el)

@B meiertobler.ch/idroset
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Das leise Raumwunder

Die neue Luft-Wasser-Warmepumpe Oertli
ECO LC9-16 zieht sich am liebsten in eine
Ecke im Keller zuriick und verrichtet da ruhig
und zuverlassig ihre Arbeit. Und weil sie

in zwei Teilen transportiert werden kann,
kommt sie auch in die engsten Raume hinein.
Kleine Grundstiicke, dicht besiedelte
Quartiere — da ist die Oertli ECO LC9-16

am liebsten zu Hause.

Der Garten bleibt frei, eine Ausseneinheit braucht es nicht —
die neue Luft-Wasser-Warmepumpe Oertli ECO LC9-16 wird
innen aufgestellt. Damit ist sie erste Wahl, wenn in einem
dicht besiedelten Quartier fiir einen Neubau oder eine Sa-
nierung eine Warmepumpe gewiinscht wird. Gerade wenn
eine Erneuerung der Heizungsanlage ansteht, sind Installa-
teure und Planer oft mit engen Platzverhaltnissen in den Un-
tergeschossen konfrontiert. In solchen Fallen punktet die
Oertli ECO LC9-16 gerade doppelt. Sie kann in zwei Teile zer-
legt werden und kommt somit problemlos ins Gebaude hin-
ein. Zudem ist sie so konfiguriert, dass sie praktisch tiberall
platziert werden kann. Ob rechts, links oder oben - ihr
Luftausblas passt sich den Gegebenheiten vor Ort an. Die
integrierte Luftfihrung mit einer 90-Grad-Umlenkung er-
moglicht eine direkte Eckaufstellung ohne Luftkanale oder
eine Wandaufstellung mit Luftkanilen an der Ausblasseite.
Ebenso gibt es die Moglichkeit, die Warmepumpe sowohl
links wie rechts anzuschliessen.

Leise und unkompliziert

Die Luft-Wasser-Warmepumpe Oertli ECO LC9-16 verftigt
tiber die modernste Inverter-Technologie, mit der die War-
mepumpenleistung an den tatsachlichen Heiz- respektive
Warmwasserbedarf angepasst werden kann. Und selbst bei
voller Heizleistung arbeitet sie leise. Auch bei der Bedie-
nung erweist sich die Oertli ECO LC9-16 als unkompliziert:
Dank intuitiver Nutzerfithrung tiber das integrierte Farb-
Touchdisplay passt sie sich einfach und schnell den Wiin-
schen der Bewohnerinnen und Bewohner an. (el)

@ meiertobler.ch/eco-Ic9-16
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Y heisst kiihlen und heizen

Die Klimagerate der Hybrid VRF-Serie von
Mitsubishi Electric erlauben immer flexiblere
Einsatzmoglichkeiten. Neu stosst jetzt die
hybride Y-Version zur Familie, die nicht nur
kiihlt, sondern auch heizt. Wie die R2-Serie
tiberzeugen auch die Y-Gerate durch die Vor-
teile der Kombination eines direkt verdamp-
fenden und eines wassergefiihrten Systems.

Flexibilitat wird bei der neuen Hybrid VRF Y-Serie grossge-
schrieben. Das fangt schon bei den Einsatzmoglichkeiten
an. Hotels, Grossraumbiiros oder Ladenlokalitiaten — {iber-
all, wo Kaltemittelleitungen nicht gewtiinscht sind, sorgen
die neuen Gerite der Y-Familie fiir eine diskrete, aber effizi-
ente Leistung. Und dies nun nicht mehr nur beim Kiihlen,
sondern auch beim Heizen.

Hydro Unit - die Box hats in sich

Den Unterschied macht bei der VRF Y-Variante die soge-
nannte Hydro Unit. Diese tibernimmt den Warmeaustausch
zwischen Kaltemittel und Wasser. Die Box verfiigt iber ei-
nen integrierten Plattenwarmetauscher und eine Pumpe.
Die Funktionen beider Elemente sind klar geregelt: Der Wéar-
metauscher steht fiir den Energietransfer zwischen Kalte-
mittel und Wasser im Einsatz, die Inverter-geregelte Pumpe
sorgt fiir den bedarfsgerechten Transport des warmen Was-
sers zu den Innengeréaten.

Bei der Y-Serie wird das Kiltemittel R32 verwendet, das
zwischen der Hydro Unit und dem Aussengeréat zirkuliert.
Damit lasst sich ein deutlich geringeres CO2-Aquivalent als
bei herkdbmmlichen Systemen erreichen und werden die
Anforderungen der F-Gase-Verordnung 2030 bereits jetzt
eingehalten. Zudem weist R32 ein niedrigeren GWP-Wert
auf. Das System selbst spart zusatzlich Kaltemittel ein, weil
im Gebaude grosstenteils Wasser als Transportmedium ver-
wendet werden kann.

Weil die Hydro Unit des Hybrid VRF-Systems im Gebaude
installiert wird, sind zudem keine Frostschutzmassnahmen
notig — Glykol wird nicht gebraucht. Damit kann der Ener-
gieverbrauch im Vergleich zu tublichen Kaltwassererzeu-
gern weiter vermindert werden. (el)

@B meiertobler.ch/hvrf
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Bruno Stofer ist Stadtrat
und Finanzvorsteher in

Sempach LU. (Bilder: sg)
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Sanieren, erneuern, die Klimaziele
2050 erreichen. Uberall in der
Schweiz werden verschiedene Mass-
nahmen ergriffen, um die Klima-
wende voranzutreiben. Eine wichti-
ge Rolle iibernehmen dabei auch
die Gemeinden. Ein Gesprach mit
Bruno Stofer, Stadtrat und Finanz-
vorsteher von Sempach LU.

haustechnik.ch: Herr Stofer, am 18. August findet in
Sempach ein Anlass von Energie Zukunft Schweiz

unter dem Titel «Jetzt! — energetisch modernisieren»
statt. Wieso ist es fiir Ihre Gemeinde so wichtig,

einen solchen Anlass durchzufiihren?

Bruno Stofer: Seit dem 1. Januar 2019 ist im Kanton Luzern
ein neues Energiegesetz in Kraft. Die vielen Anderun-
gen haben in der Bevolkerung fiir Unsicherheit gesorgt.
Hier mochten wir aktiv aufklaren. Da Sempach in den sieb-
ziger und achtziger Jahren stark gewachsen ist, stehen
heute bei vielen Liegenschaften die ersten grossen Sanie-
rungen an.

Was ist an diesem Anlass zu erwarten?

Der Schwerpunkt der Veranstaltung liegt bei den Themen
Heizung und erneuerbare Energien. Den Teilnehmerinnen
und Teilnehmern wird aufgezeigt, wie sie eine Sanierung
am besten angehen, welche Fordermassnahmen bestehen
und welche Technologien heute auf dem Markt verfiighar
sind. Sie erhalten zudem die Moglichkeit, mit Anbietern
und Unternehmern in Kontakt zu treten.

Was konkret unternimmt Sempach, um seine Biirgerin-
nen und Biirger bei Sanierungen zu unterstiitzen?

Wer eine Sanierung plant, erhalt auf dem Bauamt fachkun-
dige Auskunft. Die rechtlichen Rahmenbedingungen sind
klar und transparent vorgegeben. Derzeit ist Sempach dar-
an, eine Energieplanung tiber das ganze Gemeindegebiet zu
erstellen. Danach kénnen wir die Grundeigentiimer aktiv
tiber das Sanierungspotenzial ihrer Liegenschaften aufkla-
ren und Projekte wie neue Warmeverbiinde unterstiitzen.

Wo sehen Sie das grosste Potenzial?

Da Sempach direkt am See liegt, werden wir die Moglich-
keiten einer Warme- und Kaltenutzung durch Seewasser
prifen.

Und wie lassen sich die Leute von einer Modernisierung
iiberzeugen?

Im direkten Gesprach, aber auch, indem die Gemeinde sel-
ber mit gutem Beispiel vorangeht.
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Welches sind die grossten Einwéande von Hausbe-
sitzerinnen und Hausbesitzern, Sanierungen nicht
durchzufiihren?

Die Sempacher Hausbesitzer stehen Sanierungen positiv
gegeniiber. Viele haben bereits auf alternative Heizsysteme
umgestellt, und auch Photovoltaikanlagen sind schon zahl-
reiche vorhanden. Dieses Thema wollen wir laufend weiter
aktivieren und die Haus- und Liegenschaftsbesitzer fiir eine
nachhaltige und energetisch optimierte Sanierung sensibi-
lisieren.

Aber ist es am Schluss nicht vor allem die Geldfrage, die
den Ausschlag gibt? Miissten da Gemeinden, Kantone
oder der Staat mehr Unterstiitzung bieten?

Natiirlich kosten eine Sanierung und eine energetische Auf-
wertung viel Geld. Es ist wichtig, aufzuzeigen, dass sich die
Investitionen langerfristig lohnen - finanziell und ©kolo-
gisch. Auch die Férdermassnahmen sind wichtig. Der Kan-
ton Luzern bietet seit Jahren umfassende Fordermassnah-
men an.

Welchen Spielraum haben Sie da in der eigenen
Gemeinde?

Wir setzen auf Information und Beratung. Mit der Energie-
planung wird uns dafiir ein neues, wertvolles Instrument
zur Verfligung stehen.

Wie Konrad Imbach, Geschiiftsleiter von Gebaudeklima
Schweiz, in der letzten Ausgabe von «haustechnik.ch»
beschrieben hat, gibt es zunehmend bei Bewilligungen
von Luft-Wasser-Warmepumpen Probleme, so dass
Kunden teilweise wieder auf Olheizungen zuriickgreifen.
Wie sieht das in Ihrer Gemeinde aus?

Solche Probleme sind uns so nicht bekannt. Unsere Bevol-
kerung ist fortschrittlich, tolerant, und sie ist willens, mit
der Natur schonend umzugehen.

Miissten Ol- oder Gasheizungen nicht verboten werden?
Im Kanton Luzern sind Ol- und Gasheizungen nur noch in

Ausnahmefallen erlaubt. Bei Neubauten sind sie ganz ver-
boten.

«Wer eine Sanierung
plant, erhalt auf dem
Bauamt fachkundige
Auskunft. Die recht-
lichen Rahmenbedin-
gungen sind klar und

transparent vorgegeben.»

Bruno Stofer



Bruno Stofer will mit seiner-
Gemeinde aktiv die Ziele des-
Energieleitbildes umsetzen




Wenn ein Einfamilienhausbesitzer eine Solaranlage aufs
Dach montieren lisst, bleibt das auch bei den Nachbarn
nicht unbemerkt. Stellen Sie in Ihrer Gemeinde auch
gewisse Trends fest beziehungsweise eine positive Be-
einflussung, wenn jemand einmal begonnen hat?

Ja, gerade in einer Gemeinde wie Sempach, in der die Be-
volkerung sich kennt und ein aktives Dorf- und Vereinsle-
ben fiihrt, konnen sich Nachbarn gegenseitig animieren.

Ko6nnte die Gemeinde solche Trends auch gezielt férdern?
Sempach ist sich der Vorbildrolle bewusst und nimmt die-
se gezielt wahr. Wir sind bereits seit 2003 Energiestadt und
haben seither immer wieder innovative Projekte umge-
setzt.

Bieten Sie in Ihrer Gemeinde auch eine Modernisie-
rungsberatung an?

Wir hatten mehrere Jahre ein Férderprogramm fiir eine
Energieberatung. Dieses Bediirfnis wird mittlerweile durch
den obligatorischen Gebaudeenergieausweis der Kantone
(GEAK) abgedeckt. Mit einer aktiven Kommunikationspoli-
tik und Veranstaltungen wie jener im August bieten wir aber
regelmassig Informationen an.

Mit welchen Fragen werden Sie dabei am haufigsten
konfrontiert?

Zurzeit beschaftigen die Leute vor allem die Auflagen durch
das neue Energiegesetz.

Was unternimmt die Gemeinde selbst, um in der
Verwaltung die Klimaziele 2050 zu erreichen?

2017 hat die Stadt Sempach ein Energieleitbild verabschie-
det. Ziel ist es, bis 2050 vollstandig von fossiler Energie
wegzukommen und auch den Strom erneuerbar herzustel-
len. Bei den gemeindeeigenen Liegenschaften sind wir da
schon sehr weit. Zum Beispiel bezieht die Schule Sempach
zu 100 Prozent Solarstrom, wobei ein Teil selber produziert
wird. Alle gemeindeeigenen Liegenschaften, ausser das
Feuerwehrgebéaude, sind an den Warmeverbund mit einer
Holzschnitzelheizung angebunden.

Miisste da die Gemeinde nicht alle eigenen Gebiude mit
Solarpanels ausriisten?

Wir haben bereits zwei Anlagen erstellt. Eine weitere ist in
Planung und soll 2021 auf dem Schulhaus Tormatt erstellt
werden. Im Stadtli selber sind Photovoltaikanlagen nicht
moglich, da das Ortsbild geschiitzt ist.

Welche anderen Massnahmen ergreift Sempach, um
zunehmend «griiner» zu werden?

Wie bereits erwahnt erarbeiten wir gegenwartig eine Ener-
gieplanung tber das gesamte Gemeindegebiet. Das Jahr
2020 steht in Sempach ausserdem ganz unter dem Motto
der Biodiversitat. Auch dazu finden Infoveranstaltungen
statt und werden Projekte umgesetzt. Wir férdern aktiv den
Langsamverkehr. Sempach hat ein einmaliges Fusswegnetz
tiber das gesamte Gemeindegebiet und ist ein beliebtes
Ausflugsziel fiir Velo- und Rollstuhlfahrer.

Spiiren Sie da auch einen Druck aus der Bevolkerung?
Energiepolitische Projekte erhalten in Sempach immer gros-
sen Zuspruch aus der Bevolkerung.

Was unternehmen Sie selbst, um etwa Treibhausgase zu
reduzieren oder mit alternativen Energien zu heizen?

Zurzeit bin ich daran, mein Doppeleinfamilienhaus energe-
tisch zu sanieren. Die Olheizung wird durch eine Erdson-
den-Warmepumpe ersetzt, die ganze Dachflaiche wird mit
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«Sempach ist sich der
Vorbildrolle bewusst
und nimmt diese ge-
zielt wahr. Wir sind
bereits seit 2003 Ener-
giestadt und haben
seither immer wieder
innovative Projekte
umgesetzt.»

Bruno Stofer

120 Millimetern nachisoliert, das ganze Dach wird mit einer
integralen Photovoltaikanlage (38,6 kWp) eingedeckt, und
es werden alle Fenster und Aussentiiren ersetzt. In finaler
Abklarung ist auch noch eine Speicherbatterie. Ich habe
das Ziel, einen Eigenverbrauch von 70 Prozent mit der Bat-
terie zu erreichen. Ende Juli 2020 ist dieses fiir mich aus-
serst spannende und hoffentlich vorbildliche Sanierungs-
projekt abgeschlossen.

Werden in zehn Jahren alle Dacher Sempachs mit Solar-
anlagen ausgeriistet sein?

Die Vision in unserem Energieleitbild lautet: Sempach
strebt an, bis im Jahr 2050 ausschliesslich Strom und
Heizwarme aus erneuerbaren Energiequellen zu nutzen.
Zurzeit stehen die Energieplanung und der Ausbau der
Fernwéarme von mit erneuerbarer Energie betriebenen Heiz-
systemen im Vordergrund. Ich bin zuversichtlich, dass der
Gedanke, von der fossilen Energie wegzukommen, verstan-
den wird und wir somit dem gesteckten Ziel Jahr fur Jahr
naher kommen werden. (el)



Die strategische Kooperation
zwischen Meier Tobler und Agrola
ermoglicht es, Gebaudetechnik
und Photovoltaik (PV) ideal zu
kombinieren. Ein gelungenes
Beispiel dafiir steht seit kurzem

in Mels im Einsatz.

Am Ortsrand von Mels SG steht das 1994 erbaute Einfami-
lienhaus von Rolf Walser. Neben seinem schmetterlingsfor-
migen Grundriss fallt die DAmmung auf. «<Mit einem doppel-
schaligen Mauerwerk und einer 14 Zentimeter starken Dam-
mung war ich damals ein Vorreiter», berichtet der Bauherr.
Weil sich die alte Heizanlage dem Ende ihrer Lebensdauer
naherte, war eine neue Losung gefragt. Rolf Walser, der sich
als Bauingenieur taglich mit anspruchsvollen Projekten be-
schaftigt, hatte klare Vorstellungen: «Ich wollte eine Warme-
pumpe mit eigenem Solarstrom betreiben, und zwar mit ei-
ner intelligenten Steuerung gemass meinen Wiinschen.»

Rolf Walsers Einfamilienhaus mit dem
vauffalligen Schmetterlingsgrundriss.
(Bilder: ts) M ik

Starke Kombination

Die Wahl der passenden Komponenten war relativ einfach.
Der alte Olbrenner und der alte Elektroboiler wichen einer
aussen aufgestellten Luft-Wasser-Warmepumpe CS7000iAW
7-17 ORE von Bosch. Sie liefert gleichzeitig Raumwarme
und Warmwasser und ist an einen Kombispeicher ange-
schlossen. Fir eine moglichst autarke Stromversorgung
wurde auf beiden Dachseiten eine Aufdach-Photovoltaikan-
lage installiert. Beim zweiten Teil der L6sung, der intelligen-
ten Steuerung, schlug die Stunde von Heinrich Kriesi, Pro-
duktmanager Systeme bei Meier Tobler. Denn bei vielen
Warmepumpen entscheidet allein der Solar-Wechselrichter
tiber den Betriebszustand. Wenn geniigend PV-Strom zur
Verfiigung steht, springt die Warmepumpe an. Gibt es zu
wenig Strom, schaltet sie sich ab.

«Wir brauchten eine wesentlich feinere Steuerung als das
tibliche simple Ein/Aus tiber die Smart-Grid-Kontakte. Es
ging darum, die solaren Phasen optimal auszunutzen», sagt
Kriesi. Um dieses Ziel zu erreichen, entwarf er auf Basis des
Solarmanagers Smartfox Pro eine ausgekliigelte Steuerung.
Wenn die Sonne scheint, aber der Schwellenwert der War-
mepumpe noch nicht erreicht wird, fliesst der Solarstrom
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zum Elektroeinsatz des Kombispeichers vom Typ WP
950/320. So kann das Warmwasser vorerwarmt werden. Er-
reicht die PV-Anlage den Schwellenwert, springt die War-
mepumpe an, und der Elektroeinsatz wird abgeschaltet.
Zudem wird der Temperaturfithler im «<warmen» Speicher-
teil abgeschaltet und der Fihler im «kalten» Teil aktiviert.
So kann der Speicher durchgeladen werden, und die War-
mepumpe schaltet sich nicht vorzeitig aus. Ebenso kann
das Mehrvolumen des unteren Speicherbereiches voll ge-
nutzt werden. Auch der Legionellenschutz fiir den Speicher
ist intelligent gelost: Sofern moglich, wird er mit PV-Strom
umgesetzt, ansonsten mit Netzstrom.

Hohe Anspriiche

Ebenso fein reagiert die Steuerung auf Veranderungen im
Stromverbrauch des Haushalts. Dieser wird direkt im Haus-
tableau gemessen. Dank des zusatzlichen Signals des Wech-
selrichters kennt die Steuerung also jederzeit Strompro-
duktion und Stromverbrauch. Bei einer Unterdeckung wird
die Warmepumpe voriibergehend abgeschaltet. «So kann
ich meinen eigenen Strom auch zum Kochen oder Waschen
brauchen und muss moglichst wenig ins Netz zuriickspei-
sen», sagt Rolf Walser.

Fir die Umsetzung brauchte es neben den Profis von
Meier Tobler und Agrola auch einen spezialisierten Installa-
teur. Dies tibernahm die Lisignoli AG in Bad Ragaz. «Die hier
verbaute Steuerung war eine anspruchsvolle Premiere. Nun
haben wir Freude an dieser innovativen Anlage», sagt Ge-
schaftsleiter René Good. Zufrieden ist auch Reto Kohler,
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«Ich wollte eine Warme-

pumpe mit eigenem Solar-

strom betreiben, und
zwar mit einer intelligen-
ten Steuerung gemass
meinen Wiinschen.»

Rolf Walser

Verkaufsberater bei Meier Tobler: «Die klaren Vorstellungen
unseres Kunden umzusetzen, war anspruchsvoll. Ich freue
mich, dass das fertige Projekt diese nun erfiillt, und sitze
schon am néchsten Projekt mit PV und dieser Warmepum-
pe.» Rolf Walser tiberlegt bereits, wie er seine Anlage spater
erweitern konnte: «Wenn Elektrolyseure und Brennstoffzel-
len auch fiir Private verfiigbar werden, kénnte ich meinen
Solarstrom noch besser nutzen.» (ms)

W e

Oben: Komplexes System, einfache Umsetzung: Rechts (oben):
Wechselrichter und Ausgleichsgefass (links), Die aussen
Kombispeicher (Mitte) und rechts das Tableau aufgestellte Bosch
mit dem Solarmanager Smartfox Pro. Warmepumpe.
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Rechts (Mltte): Heinrich
Kriesi und Reto Kohler.
Rechts (unten): René Good
und Rolf Walser.




Endlich war die neue Warme-
pumpe geliefert worden, alles lief
bestens. Und ploétzlich erhielt
Antonia Stalder in Luzern einen
Anruf von Meier Tobler. Das
integrierte Online-Diagnostik-Tool
«smart-guard» habe einen Druck-
abfall im System gemeldet.

Ohne diese Fehlermeldung ware
die Ursache des Problems
vermutlich noch langer unent-
deckt geblieben.

Pas Haus mitdrei Eigentumswohnungen
“wird'neu von einer Warmepumpe mit
KSmart-guard» geheizt: (Bilder: ts)

Die bisherige Stromheizung im Dreifamilienhaus in Luzern
war nicht mehr zeitgeméass und auch zu teuer. Immer wie-
der haben Antonia Stalder und die Miteigentiimer das The-
ma angesprochen, auch die Verwaltung habe diesbeziiglich
Anregungen gegeben. «Schliesslich war es klar, dass wir die
Heizung aus den 1980er Jahren erneuern wollten.» In der-
selben Uberbauung gehoren vier Hauser lose zusammen,
deshalb habe sie zuerst bei den Nachbarn nachgefragt. «In
einem Haus war das Heizsystem bereits saniert worden, in
den anderen beiden bestand kein Interesse.» Entsprechend
habe sie verschiedene Offerten eingeholt, wobei sie das An-
gebot der Gallati AG aus Luzern am meisten tiberzeugte.

Alle Faktoren beriicksichtigen

Wie Markus Nevalainen, Projektleiter KLH (Kleinanlagen
Heizung) bei der Gallati AG, riickblickend erklart, habe eine
Oertli SI-GEO 3-12 Warmepumpe am besten den Vorausset-
zungen entsprochen: «Wie bei jedem Auftrag haben wir die
verschiedensten Faktoren abgeklart, um zum geeigneten
Produkt zu kommen. In diesem Fall standen die engen Ver-
haltnisse im Heizkeller sowie die Moglichkeit, Erdsonden
zu nutzen, im Vordergrund - und natiirlich spielt immer
auch der Preis eine Rolle.» Weil die weiteren Elemente der
bisherigen Heizung auch schon ins Alter ggkommen waren,
sei ein neuer 800-Liter-Warmwasserspeicher notig gewor-
den. «In den engen Raum hat am Schluss aber alles bestens
reingepasst», erinnert er sich.
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Bevor es so weit war, musste zuerst die Herausforderung
mit den Erdsonden gel6st werden. Abklarungen hatten ge-
méass Markus Nevalainen ergeben, dass Erdsonden grund-
satzlich in Frage kdmen - offen sei nur der genaue Ort der
Bohrungen gewesen. «Zunachst haben wir eine Wiese vor
dem Haus dafiir ins Auge gefasst.» Nach weiteren Abklarun-
gen erwies sich diese Variante als nicht praktikabel, «wor-
auf wir die Wiese hinter dem Haus ins Visier nahmen». Die
Schwierigkeit dabei war, mit einem 200 Tonnen schweren
Pneukran hinzukommen und noch genug Platz zu haben,
um mit der Bohrmaschine von da aus in einem 25-Meter-
Radius zu den geplanten Bohr-Koordinaten zu gelangen.
«Mit viel Geschick konnte dies schliesslich umgesetzt wer-
den.»

Fur die Inbetriebnahme und den Anschluss an «smart-
guard», das Online-Diagnostik-Tool der Warmepumpe, kam
ein Servicetechniker von Meier Tobler zum Einsatz. Ein
Elektriker kimmerte sich um die Anbringung der GPS-An-
tenne an der Aussenfassade. Die Warmepumpe lief, alles
war bestens — bis «smart-guard» ein erstes Mal aus der
Ferne Alarm schlug.

Uberraschender Anruf

Antonia Stalder gibt offen zu, dass sie tiberrascht war, als
der erste Anruf von Meier Tobler kam, «smart-guard» habe
einen Druckabfall festgestellt: «<Mir war nicht ganz klar, dass
wir mit unserer Warmepumpe gleich auch ein Online-Dia-
gnostik-Tool erhalten hatten.» Aber es sei eine positive Uber-
raschung gewesen, fligt sie gleich an: «Der Ferndiagnostiker
Roberto Di Cerbo war sehr freundlich und hat mir alles ge-
nau erklart.» Zwar war noch nicht klar, was die Ursache war,
aber man konnte dem Ganzen nachgehen. Sofort war ein
Techniker der Gallati AG bei der Anlage, konnte in einem
ersten Fall in Absprache mit Meier Tobler aber die Ursache
auch nicht feststellen, wie sich Markus Nevalainen erinnert.
«Entsprechend haben wir das Wasser im System wieder auf-
gefiillt und erwartet, das Problem damit gel6st zu haben.»
Als nach einer Woche Roberto Di Cerbo wieder anrief, war
klar: Die Ursache musste woanders gesucht werden.
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Die neue Warmepumpe passt bestens in den engen Heiz-
raum (links). Fiir die Umsetzung zustandig waren Markus

Zufrieden mit der neuen Lésung: Antonia Stalder (unten).

Der Fehler wurde schliesslich gefunden: ein Leck in einem
alten Verteiler der Fussbodenheizung. Dieser sei darauf er-
setzt worden, und seither laufe die Anlage perfekt, sagt
Antonia Stalder lachend, «und entsprechend hat Herr
Di Cerbo auch nicht mehr angerufen». Von «smart-guard»
ist sie mittlerweile tiberzeugt: «Auch wenn es mir damals
beim Kauf nicht bewusst war, wiirde ich das System auf
jeden Fall weiterempfehlen.» (el)

Mit «smart-guard» bestens verbunden:
Aussenantenne (links) und GSM-Modem (rechts).

«smart-guard» —die clevere
Ldsung

Bei Meier Tobler sind Oertli Warmepumpen standard-
massig mit dem Online-Diagnostik-Tool «ksmart-guard»
ausgerustet. In den ersten zwei Jahren nach dem Kauf

ist diese Dienstleistung gratis, danach kann sie tiber einen

der verschiedenen Servicevertrage weiter genutzt
werden. Stellt ksmart-guard» eine Stérung fest, lasst
sich diese oft direkt aus der Ferne beheben - das
spart Zeit, Serviceeinsatze und damit rund 35 Tonnen CO..
«smart-guard» ist aber auch ein Analyse- und Monito-

ringsystem, das die Warmepumpe laufend im Blick behalt.

Der Ferndiagnostiker kann bei Bedarf weitere Optimie-

rungen der Warmepumpe vornehmen. Bis zu 15 Prozent

Energiekosten kénnen so eingespart werden. Die Uber-

mittlung der Betriebsdaten erfolgt bestens geschiitzt tiber

das GSM-Netz.

@ meiertobler.ch/smart-guard

Nevalainen (links) und Luan Kranisci von der Gallati AG (oben).



In einem alteren Lagergebaude in
Bussigny VD sorgen zahlreiche
flinke Hande fast nonstop dafiir,
dass Kundinnen und Kunden
ihre bestellten Waren rechtzeitig
erhalten. Das gilt fiir coop@home
ganz besonders, aber auch fiir
QoQa. Die Mitarbeitenden beider
Unternehmen profitieren von
einem ausgekliigelten Beliiftungs-,
Heiz- und Kiithlsystem von

Meier Tobler.

Uber eirmehralsidrei Kilometer
langes Rahrsystem wird die ge-
warmte oder gekihlte Frischluft
verteilt: (Bilderznp)

Bei coop@home in Bussigny herrscht Hochbetrieb. Unzah-
lige Mitarbeitende stehen im Einsatz, um die Ananaskonser-
ve, das Waschmittel oder den frischen Broccoli in Papier-
tragtaschen und dann in den orangen Wannen zu verstau-
en. Sobald die jeweilige Bestellung fertig geriistet ist, laufen
die leuchtenden Behalter wie von Geisterhand gefiihrt tiber
ein automatisiertes internes Transportsystem und werden
zur entsprechenden Ausgabe transportiert.

Heizen, kiihlen, liiften

Das friihere Usego-Lagergebaude mit einer Nutzflache von
14’000 Quadratmetern wird Tag fiir Tag nicht nur mit Leben
erfiillt, sondern muss fiir die Mitarbeitenden sowohl von
coop@home als auch der ebenfalls hier eingemieteten
QoQa auch beste Arbeitsbedingungen erméglichen — insbe-
sondere, was optimale Temperaturen und die Frischluftver-
sorgung betrifft. Um dies zu erreichen, musste ein Grossteil
der Haustechnik neu erstellt werden. Federfiihrend dabei
war Swiss Calorie. Das Westschweizer Unternehmen hat
den Auftrag von der Besitzerin der Liegenschaft, La Valai-
sanne Immobilier SA, erhalten und wurde als Generalunter-
nehmen mit der Umsetzung der Arbeiten betraut. Wie
Thierry Affolter, kaufmannischer Leiter bei Swiss Calorie,
weiter ausfiihrt, gehorten sowohl die Planung wie auch die
Umsetzung dazu. «Dabei kiimmerten wir uns um alle Belan-
ge des Heizens, Kiihlens, Liiftens sowie Sanitar und die
Elektronik und stellten auch die gesamte Messung, Steue-
rung und Regelung sicher.»
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«Mehr als drei Kilometer

Rohre wurden verlegt,

welche die gekiihlte oder
erwarmte Frischluft vom
Monoblock aus in die un-
terschiedlichen Bereiche
des Gebaudes verteilen.»

Thierry Affolter

Konstante Temperaturen sind gefragt

Der Auftrag bestand darin, die Warmeerzeugung und -ver-
teilung zu erneuern sowie die Kithlung und Liftung zu er-
moglichen. Wie Thierry Affolter erklart, war es ihnen dabei
besonders wichtig, die momentan besten und effizientesten
Produkte zu verwenden. «Ein grosses Augenmerk galt dabei
der Kalteerzeugung, bei der viel Abwarme entstand. Diese
wollten wir nutzen und wieder zuriick in den Kreislauf brin-
gen. Ziel ist es auch, einen Warme-und-Kalte-Kreislauf tiber
das ganze Jahr zu ermoglichen und die saisonalen Unter-
schiede auszugleichen.» Da bei coop@home zu einem
Grossteil Lebensmittel gelagert und verteilt werden, stand
die Einhaltung konstanter Temperaturen bei der Planung
und Umsetzung im Mittelpunkt der Arbeiten: «Wir miissen
mindestens 18 Grad und diirfen héchstens 25 Grad errei-
chen.»

Verteilung in Variationen

Wer auf den unterschiedlichen Ebenen des Gebiudes un-
terwegs ist und immer wieder nach oben schaut, entdeckt
das umfangreiche Verteilsystem. «Mehr als drei Kilometer
Rohre wurden verlegt, welche die gekiihlte oder erwarmte
Frischluft vom Monoblock aus in die unterschiedlichen Be-
reiche des Gebaudes verteilen», sagt Thierry Affolter und
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Oben: Thierry Affolter (links)
und Cyril Shuk, coop@home
Verteilcenter: Von hier in die
ganze Romandie (rechts).

Links: Starke Leistung auf dem
Zwischendach: Die Carrier 30
RBP Kaltemaschine.

weist auf die Deckeninstallationen hin. Die zum Einsatz
kommenden Cool-Fit-Rohre sind zudem vorisoliert, was ei-
ne bessere Warmeisolierung als bei Standardsystemen er-
gibt. «Der Luftausstoss erfolgt je nach Zone im Gebaude
tiber Deckenkassetten oder Liftungsrohre, die zusatzlich
Ventilatoren enthalten.» Im obersten Bereich der Lager- und
Kommissionierrdaume ist das auffallige Rohrsystem promi-
nent zu sehen, dessen Verteilrohre an riesige Tinten-
fischarme erinnern.

Bewiahrte Partnerschaft

Fiir die Umsetzung standen bei Swiss Calorie im Herbst
2019 25 Mitarbeitende im Einsatz, wobei sich diese um alle
Belange der Haustechnik kiimmerten — von Heizung, Kiih-
lung, Luften iber Sanitdr bis zur Elektroinstallation. Wie
Thierry Affolter anfiigt, ist ein solcher Auftrag nur mit be-
wahrten Partnern umzusetzen: «Wir arbeiten nun schon
seit 20 Jahren mit Meier Tobler zusammen und kdnnen uns
immer auf eine optimale Unterstiitzung und Beratung ver-
lassen.» Fiir Meier Tobler stand bei der Umsetzung in Bus-
signy Projektleiter Cyril Shuk im Einsatz. «Im Bereich Klima-
tisierung stammen alle Produkte von uns, das heisst von
der Kalteproduktion tiber die Verteilung bis zum Liftungs-
gerat.» Doch nicht nur dies, ergdnzt er, <auch die ganze
Heizanlage, inklusive Pumpen, stammt von uns.» Alles aus
einer Hand zu erhalten, sei fiir ein Unternehmen wie Swiss
Calorie sehr wichtig und stelle einen grossen Vorteil dar,
bestatigt Thierry Affolter. «Und bei der Betreuung der Anlage
stehen dabei zudem die Servicetechniker von Meier Tobler
aus den Bereichen Heizen und Klima im Einsatz», so Cyril
Shuk, «sie waren auch fiir die Inbetriebnahme der jeweili-
gen Teile der Anlage verantwortlich. Damit stellen wir si-
cher, dass von Anfang an alles bestens funktioniert.» (el)

Eingesetzte Produkte

- 1 Gas-Standkessel Oertli C 330-430 L

- 1 Kaltemaschine Carrier 30RBP

- 16 Geblasekonvektoren Carrier 42NH

- 3 Kilometer vorisolierte GF Cool-Fit-Rohre



~ Kanal rund um die Saule ein. (Bilder: sg)

o
Matthias Roth fiihrt das Rohr in den vorgeformten

Schritt fiir Schritt zur
Fussbodenheizung

Vollig unerwartet war das Wunsch-
grundstiick nahe dem Flughafenge-
lande in Matten bei Interlaken plotz-
lich zum Kauf ausgeschrieben —
und nur kurze Zeit spater konnte
Matthias Roth sein Neubauprojekt
bereits in Angriff nehmen. Beim
mittlerweile fast fertigen Gebaude
muss nur noch die Warmever-
teilung abgeschlossen werden, bei
welcher der Heizungsspezialist
mit viel Vergniigen gerade selbst
Hand anlegt.

Es hat sicher auch damit zu tun, dass es sich beim Neubau-
projekt in Matten um das eigene Gebaude handelt — Matthias
Roth ist die Freude am Fertigstellen des Geschafts- und
Wohnhauses auf jeden Fall anzusehen. Und er macht auch
keinen Hehl daraus, dass der Ursprung des Projektes ei-
gentlich ein Gliicksfall gewesen sei.

Plotzlich frei

Gemeinsam mit seinem Bruder Michael ist Matthias Roth
Geschaftsinhaber der eigenen Firma Roth Renovationen
GmbH und zugleich Leiter Bereich Sanitar- und Heizungsin-
stallationen. Sein Bruder sei es auch gewesen, der das ganze
Projekt ins Rollen gebracht habe. «Das Grundstiick war seit
langer Zeit ungenutzt, stand aber nie zum Verkauf. Wie
schon einige Male zuvor fragte Michael bei der Gemeinde
wegen des Grundstiicks nach — und plétzlich stand es zum
Verkauf.» Das sei der Startschuss gewesen. «<Und dann ging
alles ziemlich schnell.»
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Gebaut wurde auf dem Grundstiick geméass Matthias Roth
eine Werkhalle fiirs eigene Unternehmen, ebenso Biiros fiir
den Eigengebrauch sowie fiir weitere Mieter, «und zuoberst
eine Wohnung fiir mich». Mit den Bauarbeiten wurde An-
fang 2019 gestartet — und Ende Jahr war schon das meiste
fertig. Beim Besuch vor Ort im April 2020 ermoglichte
Matthias Roth dennoch einen ganz besonderen Einblick in
das Gebaude: «Momentan arbeiten wir gerade in verschie-
denen Raumen an der Fertigstellung der Warmeverteilung —
und entsprechend sehen wir nun auch alle Einzelschritte,
die es beim Einbau einer Fussbodenheizung braucht.» Zum
Einsatz kommt das Trockenbausystem metalplast compact-
plus 30, ein Produkt, von dem er begeistert sei: «Ja, ich ver-
wende sehr oft diese Ausfithrung und bin dusserst zufrie-
den. Vom Aufbau her sind es leichte Elemente, und sie sind
schnell verlegt — das liegt auch daran, dass das Raster vor-
gegeben ist und wir von Meier Tobler jeweils den exakten
Plan fiirs Verlegen erhalten.» Fiir die Warmeerzeugung
kommt in diesem Gebadude die Fernwarme zum Zug, «die
wir hier in der Gegend sehr oft nutzen».

Klarer Aufbau

Auf dem Rundgang durchs Gebaude zeigt Matthias Roth
auf, welche Schritte es beim Einbau einer Fussbodenhei-
zung braucht: «Zu Beginn sprechen wir von der Balkenlage,
diese ist vorisoliert und entsprechend mit einer Folie abge-
dichtet. Dartiber wird eine OSB-Pressspanplatte verlegt.
Auf diese Unterlage kommt das Systemelement compact-
plus 30 und darauf ein gelochtes Vlies. Dieses braucht es
als Trennschicht, wenn als Nachstes das Estrich-Element
von Fermacell mit 25 Millimeter Dicke daraufgeklebt und
-genagelt wird, damit sich dieses nicht mit dem Fussboden-
element verbindet.» Und wie die fertigen Raume in einem
der Biiros respektive der Wohnung zeigten, kénne darauf
dann der gewiinschte Bodenbelag angebracht werden: «In
den Biiros haben wir Kugelgarn, in der Wohnung ist es
Vinyl.»

Schnell umgesetzt

Ein grosser Vorteil dieser Umsetzung ist gemass Matthias
Roth die Schnelligkeit: «Wir brauchen praktisch keine
Trocknungszeit und sind somit ziigig fertig. In einer Woh-
nung von etwa 60 Quadratmetern rechnen wir mit einer
Umsetzungszeit von rund einer Woche fiir den Bodenauf-
bau, inklusive der Verlegung des Bodenbelages.» Ein weite-
rer Vorteil des Systems metalplast compact zeigt sich bei
der Verlegung um eine Saule herum: «In die Styroporplatte
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Erstellen des Kanals in der
Styropor-Unterlage (links)
und Verlegen des Schlauchs
in den Metalplast-Elementen
(rechts).

kann ich mit einem Heissschneider einfach und genau eine
Bahn schneiden, um dann das Verbindungsrohr hineinzu-
passen.» Der Anschluss an die Warmeerzeugung erfolge
tiber die einzelnen Verteiler im ganzen Haus, die so einge-
baut wurden, dass es zur optimalen Warmeverteilung kom-
me: «Wir miissen bei der Planung einfach darauf achten,
dass die Heizkreislange 100 Meter nicht tibersteigt.» Einmal
im Jahr sei zudem eine Wartung fallig: «Dabei wird das zir-
kulierende Wasser analysiert und der Schlammsammler
gereinigt.»

Im fertigen Biiro angekommen, strahlt Matthias Roth: «Die
Freude ist gross, auch weil bei der Umsetzung wiederum
alles bestens geklappt hat — und dies vor allem auch wegen
der tollen Zusammenarbeit mit meinem bewéahrten Ver-
kaufsberater bei Meier Tobler, René Kunert.» (el)

] e

Das fertige Gebaude mit Werkhalle, Biiros und Wohnung.

metalplast compact-plus 30

metalplast compact-plus 30 eignet sich sowohl fur Neu-
bauten als auch in Sanierungen, bei welchen eine mog-
lichst geringe Aufbauhéhe und ein niedriges Gewicht
erforderlich sind. Es kann einfach und schnell installiert
werden und sorgt fiir eine optimale Warme. metalplast

compact-plus 30 besteht aus Styropor-Isolationsplatten,

welche mit integrierten Aluminium-Wéarmeleitprofilen

versehen sind, um eine mdglichst gleichméassige Warme-

abgabe zu gewahrleisten. Im Sortiment von Metalplast
gibt es noch weitere Ausfiihrungen und Produkte.

@ meiertobler.ch/metalplast-compact




.. Bereitfiir die Reinigung:
¢ - Servicetechniker Abdul
Al-Fayek auf dem Dach
eines der Gebaude.
(Bilder: sg)

Ab 2017 ist in Biel die grosse Uberbauung «Jardin du Paradis» der Previs
Vorsorge entstanden. Die Mietwohnungen werden seither mit dem
Komfortliiftungssystem airModul® von Meier Tobler mit frischer Luft ver-
sorgt. Um jederzeit fiir eine optimale Luftqualitat zu sorgen, braucht

es die richtige Wartung der Meier Tobler Liiftungshygiene AG. Ein Besuch
auf dem Dach.
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Drei Jahre ist es her, seit die airModul®-Einheiten auf den
Dachern der Uberbauung «Jardin du Paradis» in Biel instal-
liert und in Betrieb genommen wurden. (Meier Tobler hat
2017 dartiber berichtet.) Seither hat das Komfortliaftungs-
system von Meier Tobler zuverlassig die Wohnungen mit
frischer Luft versorgt. «Wie jedes Jahr ist es nun wieder Zeit
fiir eine Wartung», sagt Abdul Al-Fayek. Er ist Servicetechni-
ker bei der Meier Tobler Liiftungshygiene AG und bewegt
sich in den nachsten paar Tagen tiber den Dachern von
Biel, um genau dies umzusetzen.

Einfacher Zugang

Jede einzelne der 279 Wohnungen in der Uberbauung der
Previs Vorsorge ist mit einem Komfortliiftungsgerat ausge-
stattet, und darum gibt es fiir jede auf einem der Dacher
auch eine Ausseneinheit. «Der Vorteil beim System airModul®
ist der Umstand, dass wir bei der Wartung nicht in die Woh-
nungen missen, sondern die Arbeiten auf dem Dach aus-
fiihren kénnen - ohne dass die Mieterinnen und Mieter be-
lastigt werden oder tiberhaupt etwas davon merken.» Etwas
werde ihnen aber nach der Wartung moglicherweise dann
aber doch auffallen, fiigt Abdul Al-Fayek schmunzelnd an:
«Die Luft wird sicher wieder besser sein.» Um das zu errei-
chen, zieht der Servicetechniker ganz nach Vorschrift zu-
erst einmal seine Schutzausriistung an. Dazu gehoren ins-
besondere die Einweghandschuhe und die Atemschutz-
maske. «Wahrend der Reinigungsarbeiten werden Staub,
Schmutz und Pollen aufgewirbelt, darum ist der Atem-
schutz wichtig.»

Wartung jedes Jahr

Wie Thomas Marthaler, Niederlassungsleiter Bern bei der
Meier Tobler Liiftungshygiene, erklart, sind fiir airModul®-
Systeme verschiedene Wartungseinheiten noétig: «Jedes
Jahr fithren wir eine Standardwartung durch, bei der die
Filter gewechselt, die Ausseneinheiten gereinigt und die
Systeme auf ihre Funktion iberpriift werden.» Da sei jeweils
nur ein Servicetechniker im Einsatz. Etwas aufwendiger
werde es nach drei Jahren, «<wenn wir zuséatzliche Arbeiten
ausfiihren - und dafiir jeweils zu zweit kommen». Dazu
gehoren etwa die Reinigung der Ventilatoren und der
Vorheizregister sowie Kontrolle und Reinigung der Siphons.
Alle diese Arbeiten seien dank der kompakten Bauweise
der airModul®-Ausseneinheit einfach zu bewerkstelligen.
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Klappen auf: Abdul Al-Fayek bei
der Kontrolle und beim Wechsel
des Filters.

Das zeigt sich auch auf dem Dach, als Servicetechniker Ab-
dul Al-Fayek den oberen Teil der Ausseneinheit aufklappt
und somit Einblick und Zugang zu allen Elementen erhalt.
Als Erstes entfernt er den Filter und zeigt, dass es sich
lohnt, diesen nun zu wechseln. «Sobald der Filter stark ver-
schmutzt ist, hat das sofort einen Einfluss auf die Luftquali-
tat.» Natirlich konnten Eigentiimer die Filter auch selbst
wechseln, aber er empfiehlt das nicht: «Erstens fehlt die
Routine, und zweitens kénnen wir gleichzeitig das ganze
System tiberpriifen.» Dass es sich bei airModul® um ein Pro-
dukt handelt, das von der Hegner Metall AG hergestellt und
von Meier Tobler exklusiv vertrieben wird, mache das Gan-
ze noch einfacher: «Neben dem Know-how haben wir auch
sofort Zugriff auf allfallige Ersatzteile.» Aber nattirlich warte
die Meier Tobler Luftungshygiene AG Komfortliiftungssyste-
me verschiedener Hersteller.

Komfortliiftung ist Standard

Um eine effiziente und unproblematische Wartung zu erhal-
ten, hat die Eigentiimerin der Uberbauung, die Previs Vor-
sorge, nach Ablauf der Garantiezeit auch einen Servicever-
trag abgeschlossen. Fiir Markus Miirner, Leiter Asset Ma-
nagement Immobilien, war das ein wichtiger und logischer
Schritt, «weil wir so nicht nur die Funktionalitat der Gerate
aufrechterhalten, sondern auch den Wert der Anlage lang-
fristig absichern». Die Komfortliiftung sei in der heutigen
Minergie-Bauweise langst Standard, und entsprechend
wichtig sei es, eine optimale Frischluftzufuhr in den Woh-
nungen auch dank einer regelmassigen Wartung sicherzu-
stellen. Wie Thomas Marthaler bestatigt, nehmen die Auf-
trage im Komfortliftungsbereich fiir die Meier Tobler Luf-
tungshygiene ebenfalls stetig zu: «Fiir uns ist dieser Bereich
gleich nach den Reinigungen in der Gastronomie zum wich-
tigsten Standbein geworden.»

Abdul Al-Fayek hat in der Zwischenzeit bei zwei nebenein-
anderstehenden Ausseneinheiten die Arbeiten beendet und
macht sich an das nachste Duo. Insgesamt ist er rund eine
Woche auf den Dachern des «Jardin du Paradis» beschaf-
tigt — und dies nun bei gutem Wetter, «was fiir mich die
Arbeit ebenfalls leichter macht». (el)

@ lueftungshygiene.ch
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Panasonic: Funf Warmepumpen-Trends,

die Sie kennen sollten

Uber 60 Jahre Erfahrung und mehr als 200 Millionen verkaufte Verdichter -
Panasonic ist einer der fuhrenden Hersteller von Warmepumpen weltweit.
Zur optimalen Unterstitzung der Partnerinstallateure hat das Unternehmen
die funf wichtigsten Trends im Bereich Warmepumpen identifiziert.

Trend Nr. 1: Digitalisierung

Moderne Warmepumpen sollten via Smartphone oder PC
bedient werden kénnen. Panasonic bietet Cloud-Lésungen,
mit denen sich AQUAREA Luft-Wasser-Warmepumpen
einfach einstellen und kontrollieren lassen. Sie erleichtern
dem Endkunden das Leben und sind fiir Fachbetriebe ein
gutes Verkaufsargument sowie eine wesentliche Entlas-
tung bei der Wartung. Ein echtes Plus in Anbetracht des
zunehmenden Fachkraftemangels.

Trend Nr. 2: Moderne Kaéltemittel

Umweltverbande und staatliche Stellen betrachten Kalte-
mittel aufgrund des Treibhauseffektes kritisch. Damit
Warmepumpenanlagen modernsten Standards entspre-
chen, sollten Sie friih auf Gerate mit dem Kaltemittel R32
umsteigen.

Trend Nr. 3: Larmschutz

Die Bebauung in der Schweiz wird immer dichter. Wahlen
Sie deshalb Warmepumpen mit umfassender Schall-
dammung und Fliisterschaltung wie die Panasonic T-CAP
SuperQuiet. Und ergéanzen Sie Ihr Sortiment mit einer
Split-Warmepumpe, bei der das Aussengerat ohne Effi-
zienzverluste flexibel positioniert werden kann.

Trend Nr. 4: Einfache Installation

Aufgrund hoher Auslastung im Handwerk und zunehmen-
den Fachkraftemangels sollten moderne Warmepumpen
einfach und schnell installiert werden kénnen. Panasonic
bietet intelligente Lésungen mit einfacher Installation
(die Kompaktgerate mit integriertem Hydromodul) und
schneller Inbetriebnahme an.

Trend Nr. 5: Effizienz

Nicht zuletzt wegen der Strompreise werden Panasonic-
Warmepumpen mit jeder Generation effizienter. Die
AQUAREA H-Serie zum Beispiel erreicht beim sehr realitats-
nahen SCOP-Wert hervorragende 5,05. Und die T-CAP-
Reihe nutzt dank Besonderheiten im Kaltekreis und in der
Steuerung selbst bei minus 28 Grad Aussentemperatur
noch Energie aus der Umgebungsluft ohne Einsatz des
Heizstabes.

Panasonic PRO Club - Unterstiitzung fiir Fachhandwerker
Méchten Sie fiir die Zukunft geriistet sein? Im PRO Club
erwarten Sie umfassende Informationen, Innovationen,
viele kostenlose Praxis-Tools und kompetente Projekt-
unterstiitzung durch unser Fachberater-Team. Melden Sie
sich an und profitieren Sie.

@ aircon.panasonic.eu/CH_de/ranges/aquarea/
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JRG Gartenarmaturen von Georg Fischer:
Neues Design und einfache Montage

Georg Fischer JRG in Sissach gilt als weltweit bedeutendes Kompetenz-
zentrum fur Rohrleitungssysteme und Armaturen. Das Sortiment an
Systemkomponenten wird laufend erweitert und optimiert. Neuestes
Beispiel: die Gartenarmaturen in neuem Design fur noch einfachere

Montage.

Gerade in der warmen Jahreszeit ist ein Wasseranschluss
im Garten beinahe unentbehrlich. Damit dieser tiber

die ganze Lebensdauer des Gebaudes zuverlassig seinen
Dienst tut, setzt Georg Fischer JRG auf Prazision und
hohe Qualitat. Dies gilt auch fiir die neu designten Arma-
turen fiir eine noch einfachere Montage. Das neue
Sechskant-Design mit grésserer Schliisselflache bietet
mehr Méglichkeiten zum Ansetzen des Schrauben-
schliissels. Das Einschrauben ist damit im Handum-
drehen erledigt.

Auch bei der Bedienung des Gartenventils kommt Georg
Fischer JRG dem Nutzer entgegen. Es kann - je nach
Bediirfnis — mit Handrad oder Knebelgriff bedient werden.
Beide Varianten sind aus hochwertigem Metall gefertigt,
ein Verbleichen oder Versproden ist damit ausgeschlossen.
Optional lasst sich das Ventil auch mit einem 6-Milli-
meter-Steckschliissel 6ffnen und schliessen.

Ganzjahriger Wasserbezug mit dem

Gartenventil antifrost

Wer auch im Winter nicht auf einen Wasseranschluss im
Freien verzichten kann, findet im neuen Gartenventil anti-
frost eine erstklassige Lésung. Es ist absolut witterungs-
resistent, fiir eine Temperatur bis maximal 90 Grad konzi-
piert, und da der Ventilsitzim Warmbereich der Gebdude-
hiille platziert ist, ist es nicht frostgefahrdet. Das Handrad

kann einfach entfernt werden. Und die Bedienung ist auch
mit optionalem Steckschliissel und Knebelgriff méglich.

Verchromt oder Rotguss roh?

Samtliche Ausfiihrungen der neuen Gartenarmaturen
sind mit einem integrierten Rohrbeliifter ausgestattet.
Und damit sie sich perfekt in die Umgebung integrieren,
haben Sie die Wahl aus zwei Farbvarianten: in silberner
Optik aus Chromnickelstahl oder in goldener Optik aus
hochwertigem Rotguss. In jedem Fall sind Produkte von
Georg Fischer JRG eine langlebige und zuverlassige
Lésung fiir den Wasserbezug im Freien.

@ gfps.com
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Hydrocontrol Regulier- und Absperrventile von
Oventrop: Prazise und bedienungsfreundlich

Oventrop bietet mit den Regulier- und Absperrventilen nahezu alle
Armaturen und Armaturenkombinationen, die fur den hydraulischen
Abgleich in modernen Zentralheizungs- und Kiihlanlagen gemass
den Vorgaben aus der VOB DIN 18380 notwendig sind.

Die prazisen und bedienungsfreundlichen Regulier- und
Absperrventile aus Rotguss (Hydrocontrol VTR, Gewinde-
ausfiihrung, und Hydrocontrol VFR, Flanschausfiihrung)
und Grauguss (Hydrocontrol VFC, Flanschausfiihrung)
werden in Strangleitungen von Zentralheizungs- sowie
Kiihlanlagen eingesetzt. Sie ermdglichen hier den hydrauli-
schen Abgleich der Strange untereinander und sorgen so
fir einen energieeffizienten Betrieb der Anlage. Der Einbau
kann sowohl im Vorlauf als auch im Riicklauf erfolgen.

Je nach Einsatzbereich und Medium bietet Oventrop mass-
gefertigte und zertifizierte Qualitatslésungen an. Weltweit
haben Armaturen von Oventrop eine hohe Akzeptanz und
findenin grossen Objekten und Industrieanlagenin der
Heiz- und Klimatechnik erfolgreich Anwendung.

Hydrocontrol auf einen Blick

- Montage- und bedienungsfreundlich durch die auf einer
Seite gelegenen Funktionselemente (Entleerungs-
und Messmadglichkeit)

- Entleerung auf der Ventileingangs- und -ausgangsseite
mdglich

- Eine Armatur fir flinf Funktionen: voreinstellen, messen,
absperren, fiillen und entleeren

- Betriebstemperatur -20 bis +150 °C (Hydrocontrol VTR
und Hydrocontrol VFR) beziehungsweise —10 bis +150 °C
(Hydrocontrol VFC)

- Farbliche Kennzeichnung von Vor- und Riicklauf durch
beiliegende Kennzeichnungsringe méglich
(Hydrocontrol VTR)

- Geringer Druckverlust durch Schragsitzausfiihrung

- Stufenlose Voreinstellung, Druckverlust und Durchfluss
tiber Messventile genau priifbar

- Voreinstellwert ist begrenz- und blockierbar und an der
Spindel beziehungsweise am Handrad ablesbar

- Durch die patentrechtlich geschiitzte Messanordnung
(Messkammer ist um das Ventiloberteil zum Messan-
schluss herumgefiihrt) stimmt die an den Messventilen
gemessene Druckdifferenz mit der tatséchlichen
Druckdifferenz des Ventiles nahezu liberein

@ meiertobler.ch/hydrocontrol
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Lieferanten-News

Qualitats-Frostschutz von Affolter

ANTITOX GEO wurde speziell fiir die optimierte Leistung und die Effizienz
von Boden- und Wasser-Warmepumpenkollektoren mit geschlossenem
Kreislauf entwickelt. Die Warmeleitflussigkeit Uberzeugt sowohl technisch
wie 6kologisch mit herausragenden Qualitaten, die das Produkt weltweit
einzigartig machen. ANTITOX GEO ist exklusiv bei Meier Tobler erhaltlich.

ANTITOX
GEO’

Technisch liberlegen und dennoch umweltfreundlich -
was bis anhin als nicht vereinbar galt, hat Affolter mit dem
Frostschutzmittel ANTITOX GEO realisiert. Die Warme-
leitfllissigkeit weist eine bis zu dreimal geringere Viskosi-
tat auf als vergleichbare Produkte. Ein entscheidender
Vorteil gerade bei Minustemperaturen. Der Austausch von
zahfliissigen Fluiden wie MPG (Propylenglykol) oder
Glyzerin (verfeinerte Pflanzenextrakte) lohnt sich damit in
mehrfacher Hinsicht: Die Druckverluste sind geringer,
die Pumpkosten werden reduziert, und ANTITOX GEO
sorgt fiir einen sofortigen Anstieg der Effizienz beim
Pump- und Warmetransfer.

ANTITOX GEO ist wie alle herkdmmlichen Frostschutz-
mittel anwendbar und schiitzt das System langfristig vor
Korrosion und Verkalkung. Das Verwenden von Roh-
wasser ist daher unproblematisch, ja sogar erwiinscht.

ANTITOY
GEO’

ANTITOX
l GEO

ANTITOX
GEO’

Nicht toxisch - der Umwelt zuliebe

ANTITOX GEOQ ist frei von Nitraten, Nitriten, Boraten,
Schwermetallen und Phosphaten. Das Produkt weist folg-
lich ein erstklassiges Umweltprofil auf. Nach CLP/REACH
ist es als nicht toxisch eingestuft und flir Warmepumpen
mit geschlossenem Kreislauf die einzige hocheffiziente
nicht toxische Alternative zu Ethylenglykol (MEG).

Bei Bedarf ist ANTITOX GEO auch mit herkbmmlichen
Frostschutzmitteln auf Basis von Ethylenglykol (MEG)
sowie Propylenglykol (MPG) mischbar und bietet im
Gegensatz zu Ethanol entscheidende Vorteile im
Bereich Service und Unterhalt.

@ affolterchem.ch
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Der innovative FullFlow Kugelhahn

VSH fertigt durchdachte Rohrleitungssysteme von héchster Qualitat und
kann auf 90 Jahre Erfahrung zuriickblicken. Das Sortiment umfasst mehrere
Produktreihen in den Bereichen Verbindungs- und Absperrtechnik. Ein
Highlight ist der VSH XPress FullFlow Kugelhahn, der zu Recht mit dem Red

Dot Award ausgezeichnet wurde.

piping technology

e,

connection technology valve technology

O :_]
A integrated
piping systems

aalberts

Aalberts Integrated Piping Systems entwickelt und pro-
duziert Komplettsysteme aus Fittings, Ventilen und
Befestigungstechnik fiir fliissige und gasférmige Medien.
Die Fertigung erfolgt sowohl aus metallischen Werk-
stoffen wie auch aus Kunststoffen. Die modernen Tech-
nologien ermdglichen eine sehr schnelle und einfache
Arbeitsweise.

Die massgeschneiderten Systeme sind fiir Schliissel-
branchen wie Wohnen, Gewerbe, Industrie und Ver-
sorgungsunternehmen geeignet und werden von einem
Team eigener Ingenieure entwickelt. Die umfassenden
Rohrleitungs- und Ventillésungen sind Gber verschiedene
Vertriebskanale erhéltlich. Und viele praktische und
hilfreiche Dienstleistungen von Aalberts Integrated Piping
Systems garantieren ein Maximum an Unterstiitzung fiir
den Kunden.

fastening technology

VSH, ein Unternehmen von Aalberts Integrated Piping
Systems, bietet hochstehende Lésungen im Bereich
Integrated Piping Systems. Es sind mehrere Produktreihen
in den Bereichen Verbindungs- und Absperrtechnik
erhéltlich. Gemeinsam bilden sie die ultimative L6sung
fiir Rohrleitungssysteme von héchster Qualitat.

Rohrleitungslésungen von VSH zeichnen sich durch eine
gleichbleibend sehr hohe Qualitét sowie durch eine ein-
fache und schnelle Installation und Wartung aus. Dabei hat
der Fachmann die Wahl aus dem gréssten und umfas-
sendsten Sortiment an erstklassigen Press-, Klemm-, Nut-
und Stecksystemen einschliesslich Armaturen fiir dick-
und diinnwandige Metall- und Kunststoffrohre. Und er
geniesst eine hohe Zuverlassigkeit und Kompetenz

bei Lieferung und Support.
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Der VSH XPress FullFlow Kugelhahn:

Ausgezeichnet mit dem Red Dot Award

VSH arbeitet laufend an innovativen Weiterentwicklungen
seiner Produkte. Ein aktuelles Beispiel ist der VSH XPress
FullFlow Kugelhahn. Er zeichnet sich durch einen einzigarti-
gen Aufbau aus. Das Gehéuse ist aus einem Rohrstiick
gefertigt, wodurch ein sehr schlankes Design geschaffen
werden konnte. Zudem wird das Risiko von Leckungen auf
ein Minimum reduziert. Der VSH XPress FullFlow Kugel-
hahn wird mit einem M-Profil-Pressanschuss gefertigt,
er ist als C-Stahl- und Edelstahlausfiihrung erhéitlich und
fligt sich nahtlos in das bestehende VSH XPress FullFlow-
Rohrleitungssystem ein. Ein System, das nicht zuletzt
durch sein geringes Gewicht den Transport und die Instal-
lation erheblich erleichtert.

Eigenschaften

- Fiir Heizungs-, Kiihl- und Druckluftanlagen geeignet

- Material: C-Stahl oder Edelstahl

- Temperaturbereich -35 °C bis +135°C

- Max. Betriebsdruck 16 bar

- Abmessungen DN10 bis DN50 (15-54 mm)

— Pressanschluss mit einem der folgenden Anschliisse
am anderen Ende: Press-, Innengewinde- oder Uber-
wurfmutteranschluss

- Hahngehause aus einem Stiick gefertigt: deutlich
geringeres Risiko fiir Leckagen

- Austauschbarer, farblich gekennzeichneter Einsatz fiir
Warm- oder Kaltwasser im ergonomischen Hebel

Vollstandige Qualitatssicherung

- 100 % Qualitatskontrolle

- Lasermarkiert

- Ausgestattet mit Leak Before Pressed (LBP) 0-Ringen
(EPDM)

- Rickverfolgbar durch eindeutige Nummer am Hahn-
gehause und Datenmatrix an der Spindel

Vorteile

- Schnelle Montage durch VSH XPress-Anschluss

— Zur einfacheren Isolierung ist der Hahn auch mit ver-
langerter Spindel erhaltlich

- Standardmassig 10 Jahre Systemgarantie

- Ein System, ein Material: Leitung, Fitting und Hahn
optimal aufeinander abgestimmt

— LBP-Funktion: nicht verpresste Verbindungen lecken
beim Drucktest

- Schlankes Design - einfach zu isolieren (feste Spindel)
und kompaktes Installations-Design

- Vollstandiger Durchlass: nahezu kein Widerstand

- Patentierter Aufbau und Gewinner des Red Dot Award

@ eshop.meiertobler.ch
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Barbara Guder ist Programme
Manager bei der Schweizerischen
Normen-Vereinigung (SNV). Dabei
kiimmert sie sich spezifisch um die
Normen in der Thematik Energie-
und Gasversorgung. Im Interview
gibt sie Auskunft zu ihrer Arbeit
und wagt einen Blick in die Zukunft.

haustechnik.ch: Frau Guder, letztes Jahr hat die Schwei-
zerische Normen-Vereinigung ihren hundertsten Ge-
burtstag gefeiert. Was genau gehort zum Tatigkeitsfeld
der SNV?

Barbara Guder: Die Schweizerische Normen-Vereinigung ist
das nationale und neutrale Kompetenzzentrum bei Fragen
und Bedirfnissen zur Normung. Wir sind die Schweizer
Vertreterin der weltweiten (ISO) und europaischen (CEN)
Normung und ermoglichen Schweizer Expertinnen und Ex-
perten aus Wirtschaft und Gesellschaft die Mitgestaltung
von internationalen Normen.

Was genau bedeutet es, <an Normen zu arbeiten», wie
muss man sich das vorstellen?

Normen sind freiwillige, von Experten erarbeitete Regeln,
die den aktuellen Stand der Technik wiedergeben. Organi-
siert wird die Normungsarbeit in Normenkomitees, die sich
mit fast allen Gebieten des modernen Wirtschafts- und All-
tagslebens beschaftigen. An der Arbeit in den Normenko-
mitees konnen sich alle Interessierten beteiligen. Art und
Intensitat der Mitwirkung richten sich nach den Interessen
und den verfiigbaren Ressourcen der Beteiligten. Der eine
mochte sich einen Wissensvorsprung verschaffen und nur
Dokumente lesen, der andere méchte den technischen In-
halt von Normen beeinflussen, indem er tiber Normentwiir-
fe abstimmt. Und wieder ein anderer mochte sich aktiv in
einer Arbeitsgruppe engagieren, die den technischen Inhalt
einer Norm erarbeitet. Fiir die Abwicklung der Normungs-
tatigkeit verwenden wir eine Internetanwendung, auf welche
die Experten rund um die Uhr online Zugriff haben. Der In-
formationsaustausch zwischen den Experten erfolgt tiber
Webkonferenzen und Prasenzmeetings.

Sie sind fiir die Normen in der Thematik Energie- und
Gasversorgung zustindig. Was gehort da alles zu Ihrem
Titigkeitsfeld?

Zu meiner Téatigkeit gehort es, internationale Trends in der
Energie- und Gasbranche aufzugreifen. In der Schweiz geht
es darum, die relevanten Akteure zu ermitteln, sie an einen
Tisch zu bringen und aufzuzeigen, an welchen Themen die
internationale Normung bereits arbeitet und wie man sich
beteiligen kann. Das ist insbesondere beim Thema Energie
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wichtig, wo die Schweiz nicht alleine agiert, sondern in ein
europaisches Energienetz eingebettet ist. Zurzeit versuche
ich das Thema «erneuerbarer Wasserstoff» in der Schweiz
auf den Weg zu bringen. Ich unterstiitze aber auch Schwei-
zer Expertinnen und Experten, die selbst eine Norm entwi-
ckeln mochten, und leite sie durch den Normungsprozess.

Gerade Ihr Bereich ist fiir die Einhaltung der Klimaziele

2050 entscheidend. Was konnen Sie dazu beitragen, um

diese zu erreichen?

Bei dieser Frage muss man differenzieren zwischen dem
Beitrag, den die Politik leisten kann, und demjenigen der
Technik. Aufseiten der Technik versuchen wir europaische
Losungen zu etablieren, indem wir an der Standardisierung
von neuen Technologien im Bereich der erneuerbaren
Energien arbeiten. Eine Beteiligung von Schweizer Experten
ist hier wichtig, da die Schweiz viele Normen und Richtlini-
en aus der EU Gibernimmt. Zudem ist Europa der wichtigste
Import- und Exportmarkt der Schweiz.

Wie Sie sagen, kann die Schweiz nicht alleine agieren —
wie stark ist die SNV in Europa und auf der Welt ver-
netzt und wird tatsdchlich iiber die Grenzen hinweg zu-
sammengearbeitet?

Die SNV ist eingebunden in ein Netzwerk von européaischen
und internationalen Normenorganisationen, mit denen sie
eng zusammenarbeitet. Wir betreuen rund tausend Schwei-
zer Expertinnen und Experten, die sich aktiv an der inter-
nationalen Normung beteiligen. Hundert dieser Fachperso-
nen leiten eine Arbeitsgruppe. Im internationalen Vergleich
ist das eine beachtliche Zahl, wenn man die Grosse der
Schweiz berticksichtigt. Anders sieht es hingegen bei der

«Normen sind frei-
willige, von Experten
erarbeitete Regeln,
die den aktuellen
Stand der Technik
wiedergeben.»

Barbara Guder

fachlichen Zusammenarbeit der Normenkomitees aus, et-
wa beim Thema Energie. Dort haben die Normenorganisa-
tionen ihre «Hausaufgaben» noch zu machen und miissen
wegkommen von der «Silo-Organisation» der einzelnen
Normenkomitees, hin zu interdisziplindren Teams, die ge-
meinsam an einem Fachthema arbeiten.

Wie wird Ihre Arbeit unsere Zukunft konkret pragen,
zum Beispiel in zehn Jahren?

Das Energiesystem der Zukunft wird ein dekarbonisiertes,
intelligentes und dezentrales Energienetz sein. In einer zu-
nehmend vernetzten Welt werden klar definierte Schnitt-
stellen und Kompatibilitdt immer wichtiger. Normen, als
weltweite Sprache der Technik, helfen bei der Transforma-
tion des Energiesystems und stellen sicher, dass das zu-
kiinftige Energienetz funktioniert. (el)
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Die Warmepumpen-Geschichten sind
gedruckt und online verfiigbar.

Warmepumpen sind die Warmeerzeuger
der neuen Zeit schlechthin. Und es
werden immer mehr. Jede Warmepumpe
wird genau fur den Fall ausgesucht, fur
den sie zukunftig zum Einsatz kommen
soll. Und so individuell wie die Gebaude,
in denen sie neu ihre Arbeit verrichten,
sind auch die Geschichten dahinter.
Seit letztem Jahr erzahlt Meier Tobler
diese Warmepumpen-Geschichten und
zeigt damit eines ganz eindrtcklich auf:
Wer noch keine Warmepumpe hat,
braucht nun eine —und am besten eine,
die auch eine Warmepumpen-
Geschichte von Meier Tobler erzahlt. (el)

@5 warmepumpen-geschichten.ch
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Auf allen Kanalen
unterwegs

Um seine Kunden und die Offentlichkeit laufend {iber
das Unternehmen zu informieren, nutzt Meier Tobler
unterschiedliche Kommunikationskanale. Neben
der Website ist das zum Beispiel auch das Kunden-
magazin «haustechnik.ch». Seit Anfang Mai nutzt das
Unternehmen zudem gezielt seine Social-Media-
Kanale, was einen noch direkteren und schnelleren
Informationsfluss ermoéglicht. Auf Facebook,
Instagram und LinkedIn erscheinen neu regelméssig
Berichte tiber die unterschiedlichsten Aspekte
aus dem Alltag und der Geschaftstatigkeit von
Meier Tobler. (el)

@ meiertobler.ch/some
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Neues
GF-Sortiment

Seit Februar ist in allen Marchés ein komplet-
tes GF-Sortiment verfiigbar. Rund 1800 Arti-
kel kénnen direkt in den Marchés bezogen
oder bestellt werden — und dies dank einer

schnellen Wiederbeschaffungszeit innert

Kiirze. Zu den bestens bewahrten und quali-

tativ hochstehenden Produkten gehoren
etwa Temperguss schwarz/verzinkt sowie

Primofit. (el)

@ meiertobler.ch/marche
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Fussbodenheizungs-Sortiment:
Neue Broschiire bestellen

Meier Tobler verfiigt tiber ein breites Fussbodenheizungs-
Sortiment (siehe auch Seiten 6 und 7 sowie 22 und 23). Mit den
beiden Systemen Stramax und Metalplast wird sowohl der Neu-

bau als auch der Sanierungsbereich mit unterschiedlichsten
Kategorien in der Trocken- oder Nassbauweise optimal abge-
deckt. Das Sortiment umfasst auch weitere Komponenten, wie

Verteilerkasten, Verteiler sowie Anschlussgarnituren —und
dies von bekannten Marken, wie Danfoss, IMI, Oventrop, Te-sa,

Watts oder Wesa. Die neue Broschiire «Sortimentstibersicht
Fussbodenheizung» erméglicht eine umfassende Ubersicht tiber
die Produkte und die unterschiedlichen Kombinationsmog-
lichkeiten. Sie steht im Dokumentenportal zum Herunterladen
bereit oder kann auch als gedruckte Version bestellt werden. (el)

@ meiertobler.ch/dokumente

Der e-Shop-Tipp

¥ | Immer den Uberblick

Der e-Shop ist auch ein guter Ort, um jederzeit die Buch-
haltung im Uberblick zu behalten. Sobald von Meier Tobler
eine Rechnung erstellt worden ist, erscheint sie auch
unter dem Kapitel «kKontoauskunft» unter der Rubrik
«Mein Kontow. Hier erscheinen alle offenen Rechnungen
und Gutschriften auf einen Blick. Besteht also eine
Unsicherheit, welche Rechnungen bezahlt sind oder nicht,
gibt es im e-Shop jederzeit die Mdglichkeit, dies zu
uberpriifen. (el)

@ eshop.meiertobler.ch

Kalender

Marché-Events
Schaffhausen 27.08.

Bulle 03.09.
St. Gallen 10.09.
Niederurnen 24.09.
Thun 22.10.
Bern 26.11.
Presspriiftage

Hinwil 02.07.
St. Margrethen 20.08.
Pratteln* 27.08.
Urdorf 17.09.
Biberist 01.10.
Rischlikon 08.10.
Kriens 15.10.
Samedan 22.10.

jeweils von 7.30 bis 11.30 Uhr
*von 13.30 bis 16.30 Uhr

Weitere Infos:

@ meiertobler.ch/marche
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Michael Altner bewegt sich zwischen
zwei Welten, wobei beide zusammen-
gehoren. Er ist einerseits Inhaber der
Altner Warmetechnik AG in Horgen und
gleichzeitig Berufsschullehrer an der
BBZ in Zlrich, wo er kiuinftige Heizungs-
monteure unterrichtet.

36 Augen sind gebannt auf Michael Altner gerichtet — und eben-
so viele Ohren héren gespannt seinen Ausfiihrungen tiber den
Aufbau einer Warmepumpe zu. Als Inhaber der Altner Warme-
technik AG in Horgen ZH weiss er, wovon er erzahlt. «Und dies ist
sicher ein grosser Vorteil, wenn ich hier an der Baugewerblichen
Berufsschule Ziirich (BBZ) zweimal in der Woche je einen halben
Tag unterrichte. Die Schiiler merken, dass wir dieselbe Sprache
sprechen.» Zwei Klassen mit je 18 bis 20 Heizungsmonteuren in
Ausbildung betreut er im Bereich Montage und Ausbau. «Die

Wir sprechen dieselbe Sprache

meisten von ihnen sind zwischen 16 und 17 Jahre alt, wobei wir
auch noch éaltere Schiiler haben, die aus Afghanistan oder aus
dem Irak stammen.» Diese héatten aufgrund ihrer Geschichte
natiirlich einen ganz anderen Hintergrund, erzéhlt er, «sie passen
sich aber bestens in die Klasse ein und sind auch fir mich eine
Bereicherung». Michael Altner unterrichtet seit 2014 an der BBZ
und absolvierte berufsbegleitend eine dafiir notwendige pa-
dagogische Zusatzausbildung. «Ich bin sehr gerne hier und finde
die BBZ eine sehr gute Schule. Ich selber profitiere auch viel
davon, gerade, was den Austausch mit Branchen- und Berufs-
kollegen angeht.»

In seinem Berufsalltag betreut Michael Altner seit der Ubernahme
des Geschéftes von seinem Vater viele langjéhrige Kunden von
der linken Seite des Ziirichsees, «wobei wir uns vor allem um
Sanierungen kiimmern - der Neubau existiert kaum noch». Auch
in seiner Region sei der Trend zu mehr nachhaltigen Warmeer-
zeugern zu spiren, wobei in Horgen vor allem Fernwarme sehr
verbreitet sei. (el)

@? altner.ch




