




Meier Tobler ist der führende An bieter 
für Haustechnik in der Schweiz. Kom-
merzielle wie private Liegenschaf ten 
beliefert es mit erstklassigen Anla-
gen und Produkten in den Bereichen 
Heizen, Klimatisieren, Lüften und 
 Sanitär.

Das börsenkotierte Unternehmen be-
schäftigt rund 1300 Mitarbeitende, 
verfügt über leistungsstarke Logistik- 
zentren in Nebikon LU und Däniken 
SO  sowie ein umfassendes Sortiment 
mit über 75’000 Artikeln. Mittels 
 Direktlieferung sowie über 47 eigene 
Marchés erreichen bestellte Pro-
dukte über Nacht praktisch jeden Ort 
in der Schweiz.

Flächendeckender Service stellt den 
reibungslosen Betrieb aller Anlagen 
sicher und ermöglicht so Effizienz 
und Zufriedenheit über die gesamte 
Lebensdauer.



Silvan G.-R. Meier,  
Verwaltungsratspräsident 

Martin Kaufmann,  
CEO



Willkommen bei Meier Tobler

Wir bauen auf 80 Jahren Erfahrung in der Entwicklung und Um- 
setzung moderner Haustechnik auf. Service-, Handels- und 
Systemkompetenz führen wir dabei zu einem ganzheitlichen 
Angebot zusammen. Das hat für unsere Kundschaft einen 
entscheidenden Vorteil: Haustechnik gestaltet sich einfacher 
als je zuvor.

Jede Mitarbeiterin, jeder Mitarbeiter macht die Stärke un- 
seres Teams aus. Gemeinsam sind wir motiviert, für die kom-
plexen und anspruchsvollen Aufgaben unserer Kundschaft 
simple und solide Lösungen zu finden. Für den digitalen Wan-
del sind wir dabei genauso gerüstet wie für neue, gesell-
schaftliche Ansprüche. Wir sehen jede Herausforderung als 
bereichernde Chance für eine innovative Zukunft. 

Unsere Kunden können sich auf Lieferfähigkeit, Pünktlichkeit 
und einwandfreie Dienstleistungen genauso verlassen wie auf 
Verfügbarkeit, attraktive Preise und ein flexibles Vertriebs- 
 netz. Ein harmonisches Zusammenspiel, das Meier Tobler auf 
dem Markt einzigartig macht.

Silvan G.-R. Meier, 
Verwaltungsratspräsident

Martin Kaufmann, 
CEO

5

Silvan G.-R. Meier,  
Verwaltungsratspräsident

«Meier Tobler ist eine vielversprechende 
Symbiose zweier sich optimal ergänzen-
der Mitbewerber. Mit einer langfristigen 
Zielsetzung unterstützen der Verwaltungs-
rat und die Hauptaktionäre einen nach-
haltigen Geschäftsverlauf.» 

Silvan G.-R. Meier vertritt die dritte Unter-
nehmergeneration und hält über seine 
 Familienholding rund einen Drittel der 
 Aktien von Meier Tobler.

Martin Kaufmann, CEO

«Wir sind seit vielen Jahrzehnten am 
Markt. Und immer haben wir uns erneuert 
und weiterentwickelt. Doch eines haben  
wir nie verändert: unseren Respekt vor 
Kunden, Lieferanten und Mitarbeitenden.» 

Martin Kaufmann ist seit 1999 für 
 Meier Tobler tätig, früher in Funktionen 
wie  Service- oder Geschäftsleiter, 
 heute als CEO des Unternehmens.

Silvan G.-R. Meier,  
Verwaltungsratspräsident 

Martin Kaufmann,  
CEO



Zorica Jovanovic, 
Market Manager  
Projektgeschäft
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Unsere Kernkompetenz liegt in der umfassenden Betrach-
tung räumlicher Gegebenheiten und dem Entwickeln indivi-
dueller Lösungen – vom Einfamilienhaus bis zu komplexen 
Wohn- und Industriegebäuden, für Neubauten wie für Sanie-
rungen. Moderne Gebäude brauchen mehr als einfach eine 
Heizung, eine Klimatisierung oder eine Lüftung. Sie verlangen 
nach individuellen Systemlösungen. Entsprechend hoch sind 
heute die Anforderungen an die Haustechnik, die sich von 
Gebäude zu Gebäude deutlich unterscheiden und jeweils neu 
definiert werden müssen. Ob konventionelle oder alternative 
Technologien – in allen Aufträgen kommen den Bedürfnissen 
entsprechend innovative Lösungen zum Einsatz. 

Erstklassige Systemlösungen 
Wie immer die Fragestellung lautet, wir  analysieren konse-
quent die Nutzung eines Gebäudes, dessen Umgebung, den 
energetischen Zustand sowie die durchschnittliche Per- 
sonenfrequenz. Wir ziehen alle erforderlichen Elemente in 
 Betracht, die uns in Zusammenarbeit mit der Kundschaft auf 
direktestem Weg zum Ziel führen. Wir beziehen dabei Wün-
sche und Ansprüche stets mit Bedacht in die Entwicklung 
erstklassiger Systemlösungen ein. 

Berater und Impulsgeber 
Jede Zusammenarbeit beginnt mit einem offenen, informati-
ven Gespräch. Ob mit Architekten, Planern, Installateuren oder 
Repräsentanten der Bauherrschaft und ihrer Investoren – 
 unser Ziel ist es, für simple bis hochkomplexe Fragestellungen 
die einfachste Lösung zu entwickeln. Wir legen dabei eine 
 innovative Haltung in Ökologie und Ökonomie an den Tag, 
ebenso gegenüber dem digitalen Wandel zum Smart Home 
sowie  gegenüber gesellschaftlichen Ansprüchen in den Be-
reichen Energieeffizienz und Nachhaltigkeit. 

Der innovative
Partner für Schweizer

Haustechnik

Porträt

Zorica Jovanovic, 
Market Manager  
Projektgeschäft



Martin Jöhr, 
Servicetechniker  
Lüftungshygiene
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Überzeugende Kompetenzen in den wichtigsten  
Bereichen der Haustechnik: Unser Angebot 
 erlaubt uns, fast alle Ansprüche zu erfüllen. Auf 
eine  persönliche Weise werden wir so für eine 
Grosszahl von Kunden zum vertrauten Partner.

Porträt

Planung Handel Service

Wärme Klima Wasser

Einfamilienhaus Mehrfamilienhaus Grossgebäude

Schweizweit e-Shop



Angelina Peytrignet,
Logistikerin
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Meier Tobler ist kompetenter Berater und Anbieter von  
individuellen Systemlösungen für das Heizen, Kühlen  
und Lüften von Gebäuden sowie von Sanitärtechnik. Das  
dichteste Filialnetz der Schweizer Haustechnikbranche  
und eine leistungsstarke Logistik garantieren optimale  
Warenverfügbarkeit mit kürzesten Lieferzeiten. Wir  
 nehmen die Systeme in Betrieb und stellen den Unter- 
halt mit unserem flächendeckenden Service jederzeit  
und in der ganzen Schweiz sicher.

Kompetenz aus einer Hand

  Planung
  Betrieb
  Sanierung

Systemkompetenz
für Haustechnikplaner,   
Installateure, Architekten   
und Bauherren

Handelskompetenz
für Installateure

Servicekompetenz
für Anlagenbesitzer
und Liegenschafts-
verwaltungen



Yannick Della Pietra, 
Verkaufsberater
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Meier Tobler stellt sich mit umfassender Erfahrung, Fach-
wissen und Leidenschaft den Herausforderungen der mo-
dernen Haustechnik und den hohen Ansprüchen unserer 
Kundschaft. Denn sie widerspiegeln, was wir selbst für wich-
tig halten: den Einsatz von Produkten bester Qualität in der 
sinnvollen Umsetzung eines starken Systems. Dabei wahren 
wir Markenunabhängigkeit. Zudem ermöglichen uns noch nie 
da gewesene Aufgaben, uns selbst in der Entwicklung inno-
vativer Ideen zu fordern. Immer mit dem Anspruch, vollkom-
mene Zufriedenheit auf allen Seiten zu erzielen.

Unseren Partnern stehen wir jederzeit kompetent und zuver-
lässig zur Seite. Wir erarbeiten gemeinsam mit ihnen koplet-
te Systeme, die Haustechnik einfach und nachhaltig gestal-
ten. So stehen wir in Kontakt mit Architekten, Bauherrschaft, 
Installateuren und Planern und erarbeiten mit ihnen die be-
sonderen Anforderungen des jeweiligen Projektes. Das 
Hauptaugenmerk liegt dabei auf dem idealen System sowie 
den passenden Produkten, die zum Einsatz kommen sollen. 
Wir kümmern uns um Neubauten genauso wie um Sanie-
rungen, um das Einfamilienhaus oder das Grossprojekt, wie 
etwa ein Einkaufszentrum, Hotel oder Stadion. Das Ziel bleibt 
für uns immer dasselbe: eine möglichst einfache  Lösung zu 
 finden.

Dabei positioniert uns die eigene Erfahrung auf hohem 
 Niveau in der Systemplanung, als fachkundigsten Berater der 
Schweiz sowie als einen beispielhaften Partner.

Unsere Systemkompetenz –
Beratung auf höchstem Niveau

Kompetenter Systemanbieter

Ob einfache Fragestellung oder komplexe 
Systementwicklung, als kompetenter 
Systemanbieter verfügt Meier Tobler  
über umfassende Kompetenz in allen 
Haustechnikbereichen. Den individuellen  
Anforderungen entsprechend kann  
Meier Tobler auf ein Netzwerk von Spezi-
alisten aus den verschiedenen Sparten 
zurückgreifen, die entsprechend dem  
jeweiligen Projekt beigezogen werden.

Fachkundig und beispielhaft gehen wir  
jedes neue Projekt an. Unser wichtigstes 
Anliegen ist es, dabei für unsere Kund-
schaft die einfachste Lösung für jede noch 
so komplexe Aufgabe zu finden. Wir set-
zen dabei innovative Ideen um und stellen 
die Zufriedenheit aller Beteiligten sicher.



Thomas Kneubühler,
Leiter e-Commerce und 
Produktstammdaten (PIM)



15

Die im e-Shop bestellte Ware direkt auf  
die Baustelle liefern lassen, oder Produkte  
bequem in einem unserer Marchés abholen:  
Meier Tobler bietet ein starkes Vertriebs-
netz und ein lückenloses Qualitätssortiment.  
Unser Team im Aussendienst findet  
zudem für jedes Haustechnikproblem die  
einfachste Lösung und stellt sicher, dass   
keine Fragen offenbleiben.

Unsere Handelskompetenz –
Einfach bestellt, schnell geliefert

Verlässlicher  
Komponentenhändler

–  Lückenloses Qualitätssortiment mit 
rund 75’000 Artikeln

–  Dichtestes Filialnetz der Schweizer 
Haustechnikbranche für optimale 
 Warenverfügbarkeit und persönliche 
Beratung

–  e-Shop als praktisches Arbeitswerk-
zeug mit intelligenten Funktionen 
wie Verfügbarkeitsinformationen, 
Übersicht über alle bestellten Artikel, 
e-Billing und e-Tracking für eine 
 ein fache und  planbare Beschaffung

–  Fachkundige und persönliche Beratung 
direkt vor Ort durch den Aussendienst

–  Leistungsstarke Logistik an zwei 
Stand orten für eine schnelle Lieferung 
an  jeden gewünschten Ort in der 
 ganzen Schweiz

Mit rund 75’000 Artikeln verfügt Meier Tobler über das brei-
teste und tiefste Sortiment. Mit 47 Marchés, den haus eigenen 
Abholshops, bietet das Unternehmen das dichteste Filial-
netz in der Schweizer Haustechnikbranche. Dank den beiden 
leistungsstarken Logistikzentren in Nebikon LU und Däniken 
SO kann ein Grossteil des Sortiments über Nacht direkt zur 
Kundschaft oder in einen der Marchés ausgeliefert werden. 

Unser e-Shop
Was immer unsere Fachkundschaft braucht, in unserem 
e-Shop kann jederzeit aus dem gesamten Sortiment bestellt 
werden. Intelligente Funktionen machen den e-Shop von 
Meier Tobler zudem zu einem praktischen und effizienten 
 Arbeitsinstrument. Einfache und intuitive Bedienung, Blät-
terkatalog, Verfügbarkeitsinformationen, exakte Konditionen 
sowie eine klare Auflistung aller bisherigen Bestellungen 
sind nur die wichtigsten Argumente, die für die Nutzung des 
e-Shops von Meier Tobler sprechen.

Unsere Marchés
Ob Ware direkt einkaufen oder bestellte Artikel abholen, in 
sämtlichen unserer 47 schweizweiten Marchés werden auch 
künftig der persön liche Kundenkontakt sowie eine kompe-
tente und flexible  Beratung ermöglicht. So können einer  
Bestellung auch kurzfristig noch weitere Produkte hinzuge-
fügt werden.

Unser Aussendienst
Eine massgeschneiderte Beratung liefert unser Aussen-
dienst, der aus unserem Angebot die passenden Systeme 
und Produkte für das betreffende Projekt auswählt. Mit  der 
Kundin oder dem Kunden werden die möglichen Lösungen 
vor Ort direkt und persönlich besprochen.



Sebastian Baillif,
Servicetechniker
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Rund um die Uhr sind wir verfügbar, denn im Zentrum jeder 
Zusammenarbeit steht für uns der Service. Nachdem eine 
neue Anlage vom Installateur montiert wurde, ist Meier Tobler 
für die Inbetriebnahme und die Wartung im laufenden Be-
trieb zuständig. Verschiedene Servicepakete sind den indi-
viduellen Anforde rungen angepasst und werden in einem 
Ser vice vertrag festgehalten. So sind nicht nur die korrekte 
Einstellung und zuverlässige Funktion jedes Systems sicher-
gestellt, sondern zusätzlich auch ein ökologischer und effi-
zienter Be trieb mit fix  kalkulierbaren Kosten.

365 Tage kompetente Hilfe
Unsere über 400 Techniker bilden die grösste Serviceorgani-
sation der Branche. Das schweizweit verankerte Servicenetz 
ermöglicht jederzeit und an 365 Tagen im Jahr kompetente 
und schnelle Hilfe bei allfälligen Betriebsstörungen. Mehr-
mals jährlich werden alle Servicemitarbeitenden durch unser 
internes Ausbildungsteam praxisnah und direkt an den An-
lagen geschult, damit sie auf dem neusten Wissensstand 
bleiben. Zudem verwenden wir ausschliesslich original Er-
satz- und Verschleissteile, ganz im Dienste der Sicherheit 
und der langen Lebensdauer jeder Anlage.

Sinnvoller Umgang mit Energie
Eine gut eingestellte Anlage ermöglicht den sparsamen und 
nachhaltigen Verbrauch von Energie, was sich auch deutlich 
auf die Kosten auswirken kann. Die professionelle Wartung 
und korrekte Einstellung durch unser Serviceteam stellt eine 
optimale Energieeffizienz sowie einen schonenden Umgang 
mit Ressourcen sicher. Wir übernehmen dabei die Verantwor-
tung für die Betriebssicherheit, die Wirtschaftlichkeit und die 
Einhaltung ökologischer Aspekte jeder unserer Anlagen.

Unsere Servicekompetenz –
Schweizer Qualität auf höchstem Niveau

Als grösste Serviceorganisation unserer 
Branche liefert das Team von Meier Tobler 
jederzeit schnelle und überzeugende  
Hilfe. Dabei legen wir besonderen Wert auf 
die optimale Einstellung und Wartung  
jeder Anlage. Mit individuellen Service- 
paketen stellen wir sicher, dass Aspekte 
wie ein ökologisch-nachhaltiger Umgang 
mit Ressourcen gewährleistet werden.

Zuverlässiger Servicepartner

Mit 400 Technikern ist die Serviceorga-
nisation von Meier Tobler die grösste 
in der Schweizer Haustechnikbranche. 
Durch dieses flächendeckende Ser vice-
netz erhalten Kundinnen und Kunden  
jederzeit und an 365 Tagen im Jahr 
schnelle und kompetente Hilfe für jede 
Heizungs-, Klima tisierungs- oder Lüf-
tungsanlage. Indi vi duelle Servicepakete 
gewährleisten nicht nur die korrekte 
 Einstellung und Zuverlässigkeit jedes 
Systems, sondern auch einen ökolo-
gischen Betrieb mit fix  kalkulierbaren 
Kosten.



Isabel Jankovic,
IT System Engineer
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Wir führen unter einem Dach zusammen, was zusammen-
gehört: Wärme und Kälte, Klima und Luft sowie Wasser – 
alle Elemente für eine einwandfreie Haustechnik aus zuver- 
lässiger Hand.

Portfolio

Wärme 
Wärmeerzeuger

 – Wärmepumpen
 – Grosswärmepumpen
 – Holzheizsysteme
 – Gas-Brennwertkessel
 – Öl-Brennwertkessel
 – Abgassysteme
 – Solarsysteme
 – Brenner Gas und Öl
 – Speicher und Wasser-
erwärmer
 – Fernwärmestationen

Wärmeverteilung
 – Fernleitung und Heizbänder
 – Kellerinstallationen
 – Regel- und Messtechnik
 – Heizungsumwälzpumpen
 – Installationssysteme
 – Installationsmaterial

Wärmeabgabe
 – Fussbodenheizung
 – Heizkörper
 – Boden- und Unterflur-
konvektoren
 – Luftheizapparate

Kälte
Kälteerzeuger

 – Flüssigkeitskühler
 – Rückkühler
 – Kühlturm
 – Dachklimazentralen
 – Absorptions-Kälte-
maschinen
 – Präzisions-Klimaschränke
 – Komfortklima

Kälteverteilung
 – Kühlbalken
 – Gebläsekonvektoren

Klima
Lufttechniksysteme

 – Kleinraumventilatoren
 – Komfortlüftung
 – Lufterhitzer
 – Türluftschleier
 – Zentralstaubsauger

Sanitär
Sanitär-Systemtechnik

 – Armaturen
 – Installationssysteme
 – Wassererwärmer
 – Fittings und Rohrkupplungen
 – Pumpen
 – Schläuche und Lüftungs-
material
 – Abwassersysteme
 – Sanitärapparate und 
 Armaturen

Verbrauchsmaterial + 
Isolationen

 – Isolationen und Schallschutz
 – Beschriftungen und 
 Befestigungen
 – Arbeitsschutz, Verbrauchs-
material und Werkzeug

Einkaufshilfen 
 – e-Shop
 – e-Ordering
 – e-Support
 – e-Invoice
 – Blätterkatalog

Planungshilfen
 – Schemafinder
 – Technische Dokumente
 – Solardachplaner

Bauberatung
 – Neubau
 – Sanierung
 – Heizungsmodernisierung
 – Referenzobjekte
 – Normen und Richtlinien
 – Förderung
 – Wärmepumpen-System- 
Modul
 – Netzwerk

Systemberatung
 – Wärmeerzeuger
 – Wassererwärmer und 
 Energiespeicher
 – Komfortlüftung
 – Fussbodenheizung
 – Klima
 – Lufterhitzer
 – Zentralstaubsauger
 – Solarsysteme

Heizungsservice 
 – Serviceverträge
 – Einzelrevision
 – Brenneraustausch
 – Heizwasserbehandlung
 – Boiler-Reinigung

Lüftungsservice
 – Serviceverträge
 – Lüftungskontrolle
 – Lüftungsreinigung
 – Filterwechsel

Klimaservice
 – Serviceverträge
 – Einzelwartung

Smart Home
 – Fernüberwachung  
smart-guard
 – TeleButler

Produkte + Lösungen 

Beratung + Planung

Service + Unterhalt





Marché-Team  Urdorf:
Omar Radicchi, Valerio  Pizzulo,  
Michele Quirino (Fachberater Marché),  
Sebastiano Coffa (Leiter Marché)



Loriana Sakiri, 
Lernende Kauffrau



Herausforderungen nutzen wir als 
 Chancen für die Zukunft und setzen 
uns für Innova tionen ein, die auf 
 unserer Tradition, Kompetenz und 
 Erfahrung gründen.
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Partnerschaft und Leistung
Ein starkes Unternehmen baut auf einer ebenso starken 
 Unternehmenskultur auf. Wir sind stolz darauf, dass unsere 
Kultur mehr als alles andere von unseren Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeitern geprägt und getragen wird. Sie pflegen mit 
Kundinnen und Kunden, Partnern sowie untereinander einen 
äusserst respektvollen Umgang und sind zu überdurch-
schnittlicher Leistung bereit. Aus zwei starken Unternehmen 
entstanden, existiert Meier Tobler heute dank diesen kompe-
tenten Mitarbeitenden sowie seinen geschätzten Kunden 
und Partnern.

Engagement und Verbindlichkeit
Die Marke Meier Tobler ist zwar neu, doch können wir auf 
80 Jahre Erfahrung zurückgreifen (die Firma Walter Meier 
wurde 1937 gegründet, Tobler im Jahr 1957). Wir sind ein 
Schweizer Unternehmen und legen besonders grossen Wert 
auf Regionalität. Mit unserem persönlichen Engagement sind 
wir nah bei unserer Kundschaft und stets fokussiert auf einen 
offenen Austausch sowie klare Resultate.

Ehrlich, umfassend, kompetent
Mit transparentem, unternehmerischem Denken überneh-
men wir gegenüber unseren Mitarbeitenden, unserer Kund-
schaft, gegenüber dem Markt und der Natur dauerhaft Ver-
antwortung. Wir setzen auf unsere Tradition mit stetem Blick 
in die Zukunft und dem  Bedürfnis nach Innovation und Nach-
haltigkeit. Wir beraten ehrlich und kompetent, auf der Suche 
nach einfachen Lösungen für komplexe Herausforderungen, 
immer mit der besten Qualität zur Hand.

Meier Tobler, die Marke



Miriam Rossini, 
Technische  
Sachbearbeiterin
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Der familiären Kultur von Meier Tobler 
liegen Verantwortung, Verständnis 
und Verbindlichkeit zugrunde – vom 
Management gegenüber den Mitar-
beitenden, zwischen Kolleginnen  
und Kollegen sowie gegenüber all 
 unseren Kunden und Partnern.  
Wir schätzen unsere Gegenüber als 
Menschen, kommunizieren offen  
und klar und bringen uns jederzeit 
konstruktiv ein. Wir stellen schlanke 
und effiziente Prozesse sicher und  
arbeiten stets an gemeinsamen,  
konkreten Lösungen. Wir handeln  
immer respektvoll, konsequent und 
im Sinne der Gemeinschaft.



Roberto Marcacci,
Sicherheitsbeauftragter



Titelseite
3-D-Installation des ersten 
Prototyps des  Logos von 
Meier Tobler.

S 4
Silvan G.-R. Meier,  
Verwaltungsratspräsident, 
und Martin Kaufmann, CEO

S 6
Die Westschweizerin Zorica 
Jovanovic arbeitet im  
Marketing in Vevey und ist 
als Market Mana gerin für die 
Bereiche Projektgeschäft, 
Komfortlüftung und Klimati-
sieren zuständig. Ihre krea-
tive Ader lebt sie in einem 
Keramikatelier aus und 
sie träumt davon, bald ein-
mal Japan zu bereisen.

S 8
Martin Jöhr arbeitet mit  
Begeisterung als Service- 
techniker im Bereich Lüf-
tungshygiene. Seine Freizeit 
verbringt der ehemalige  
Eishockeyspieler am aller-
liebsten mit seinen zwei  
Kindern.

S 10
Die Logistikerin Angelina 
Peytrignet bleibt gerne in 
Bewegung und interessiert 
sich dabei besonders für  
Pole-Fitness, Snowboarden 
und Töfffahren.
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S 12
Aus Biel stammt Yannick 
Della Pietra, der als Aussen-
dienstmitarbeiter tätig ist.  
In seiner  Freizeit ist er gerne 
sportlich aktiv, früher als 
American-Football-Spieler 
in der Schweizer  National- 
mannschaft, heute zum  
Beispiel beim Snowboarden 
in Freestyle-Parks.

S 14
Thomas Kneubühler ist  
zuständig für die Implemen-
tierung und die Zusammen-
führung der e-Commerce- 
Plattformen und SAP-Daten-
banken von Meier Tobler.  
Zudem mag er schnelle Mo-
torräder und künstlerisches 
Tattoo-Handwerk.

S 16
Der Servicetechniker  
Sebastian Baillif ist auf Wär-
mepumpen spezialisiert und 
kennt sich mit Solarsyste-
men aus. In seiner Freizeit 
steht er vor allem beim HS 
Biel als Handballer in der  
Nationalliga B im Einsatz.

S 18
Isabel Jankovic arbeitet  
im Team für IT-Operations  
und IT-Infrastruktur und  
fokussiert sich  dabei auf die 
Zusammenführung aller 
IT-Systeme bei Meier Tobler. 
Sie bildet sich berufsbeglei-
tend in Betriebswirtschaft 
weiter und hält sich neben 
Arbeit und Studium gerne  
in der Natur auf.

S 20/21
Die vier Jungs aus der Bera-
tung in unserem Marché  
in Urdorf verstehen sich 
über ihre Arbeitszeit hinaus 
ausserordentlich gut und 
gehen ab und zu gemeinsam 
aus. Allesamt leidenschaft- 
liche Fussballfans, haben 
zwei von ihnen sogar schon 
in derselben Mannschaft  
gespielt.

S 22
Loriana Sakiri absolviert 
eine KV-Lehre in verschie-
denen Abteilungen, zurzeit 
in der Buchhaltung. Sie  
verbringt daneben so viel 
Zeit wie möglich mit ihrer Fa-
milie und ihren Freundinnen.

S 24
Ursprünglich als Heizungs-
monteurin tätig, berät  
Miriam Rossini heute Instal-
lateurinnen und Installateure 
zum Angebot der Marke  
Orion. Sie hat ein starkes 
Faible für die Farbe Pink, 
lacht zudem viel und äu-
sserst gerne.

S 26
Für die Sicherheit und das 
Wohlbefinden der Mitar- 
beitenden bei Meier Tobler 
ist Roberto Marcacci zu-
ständig. Früher war er als 
Fotograf tätig, unter ande-
rem für Tatortaufnahmen bei 
der Polizei, gegenwärtig 
schreibt Roberto Marcacci 
an zwei Büchern und malt 
Landschafts- und Weltraum-
motive.



Marchés
Aarburg, Bachenbülach, Basel, Biberist, Birmenstorf, Brügg,  
Carouge, Castione, Chur, Corminboeuf, Crissier, Delémont,  
Dübendorf, Hinwil, Ittigen, Kriens, Lamone, Lausanne, Liebefeld,  
Luzern-Littau, Martigny, Mendrisio-Rancate, Neuchâtel,  
Niederurnen, Oberbüren, Oberentfelden, Oensingen, Pratteln,   
Rüschlikon, Samedan, Schaffhausen, Sion, St-Légier-La Chiésaz,  
St. Gallen, St. Margrethen, Steinhausen, Sursee, Tenero, Thun,  
Trübbach, Urdorf, Villeneuve, Visp, Wil, Winterthur, Zürich-Binz,
Zürich-Hard

Regionalcenter

Meier Tobler AG
Bahnstrasse 24
8603 Schwerzenbach
T 044 806 41 41

Steinackerstrasse 10
8902 Urdorf
T 044 735 50 00

Rossbodenstrasse 47
7000 Chur
T 081 720 41 41

Moosrainweg 15
3053 Münchenbuchsee
T 031 868 55 30

Meier Tobler SA
Chemin de la Veyre-d’En-Haut B6
1806 St-Légier-La Chiésaz
T 021 943 02 22

Chemin du Pont-du-Centenaire 109
1228 Plan-les-Ouates
T 022 706 10 10

Meier Tobler SA
Via Serta 8
6814 Lamone
T 091 935 42 42

Verkauf

Bestellungen
0800 800 805

Beratung
0848 800 008

Service

ServiceLine 
Heizen
0800 846 846

ServiceLine 
Klimatisieren
0800 846 844

InfoLine 
0800 867 867

info@meiertobler.ch
meiertobler.ch




