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La crescita finanziaria dell'impresa

La protezione e crescita del patrimonio dell'imprenditore
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Il valore delle PMI e le iniziative a supporto

PMI Italia
Generano i due quinti della ricchezza totale prodotta nel paese e
assorbono un terzo degli occupati

38

VALORE
AGGIUNTO

PMI: ALTA INCIDENZA SUL PIL

| ricavi dell’indice FTSEMIB rappresentano solo il 37% del Pil italiano.

Le PMI “dominano” la componente non quotata.

GDP Italy*
2.08 Tn€

@ IPOs:

= + 'New' entrepreneurial energies
+ High innovation content

+ Strong industrial growth
33% » Segment for "specialists" 1 .33 Tn€
OCCUPATI (62.5%)

FTSEMIB

41

FATTURATO

46

EXPORT
NAZIONALE

Norme e Iniziative a favore delle PMI

%
N
Fondo Nazionale Strategico (FNS) 2025: fondo di fondi per sostenere le imprese italiane, in particolare PMI, per migliorare la liquidita del mercato azionario nazionale

Strategia per I'Unione del risparmio e degli investimenti (SIU): i cittadini saranno incentivati a investire e depositare i loro risparmi, mentre le imprese godranno di maggiori
opportunitda di crescita, soprattutto nei settori critici (sicurezza, tecnologia e sostenibilita)

PIR Alternativo: esenzione da capital gain e imposta di successione mantenendo I'investimento per almeno 5 anni

Investimento in PMI innovative: Detrazione fiscale IRPEF del 30% della propria sottoscrizione per le persone fisiche; deduzione fiscale IRES del 30% della propria sottoscrizione
per le persone giuridiche (almeno 70% del fondo investito in PMI innovative e mantenuto per almeno 3 anni)

(& 7 @ i

GREEN ECONOMY DIGITALIZZAZIONE SALUTE PIANO INFRASTRUTTURALE

PRIVATE EQUITY: STRATEGIA 1 PRIVATE CREDIT: STRATEGIA 2
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La finanza per la crescita delle imprese

I MID-CORPORATE ITALIANO:

I'impresa familiare rappresenta Di cosa hanno bisogno le aziende?
la ricchezza del paese

= Azionariato familiare 1° generazione > >

Milestone del ciclo di vita

= Crescente complessita dei bisogni finanziari

o
. . . s o B N
» Percorso di crescita trainato dalla necessita di diventare “internazionali g l Creazione Diversifica .»
2 zione
» Limitata esperienza di prodotti investment banking <
Le alternative per la crescita delle imprese
) Soluzioni IB per la crescita organica ed Soluzioni IB per la disconfinuita SOIU.Z'ON I.B per L
= . aziendale discontinuita
. . . Minibond, DCM, o familiare
Financing Canale bancario ) £
Private Debt % ' ‘ ‘
a
Partner finanziario/ Partner finanziario di Partner E - Advisory (IPO/OPV/OPS/AUCAP) - Advisory/M&A
Partner Industriale minoranza o di maggioranza Industriale " - Finanza Strutivrata _SPAC . Apertura del . Advisory/M&A
9 - Debt advisory capitale - Family buy-out
c X - DCM (PP, HY) L
= - Private Placement N . Securitization
- Securitization
@ IPO SPAC

Banca &ros \ saNCosPM Mergers & Acquisitions / Corporate Finance Banca &ros | saiicosrm  Equity Capital Market
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Il gruppo a supporto delle famiglie e imprese italiane

PMI E FAMIGLIE RAPPRESENTANO STABILMENTE QUASI DUE TERZI
DINAMICHE DEL PAESE DELLO STOCK DI IMPIEGHI TOTALI DI BBPME)

» ~76% degli sportelli retail BBPM concentrati nelle regioni del Nord Italia

* |n Lombardia, BEPM ha una quota di mercato per filiali pari al ~13% vs. il ~6%

di PEER1 1% e ek % %
2% 2% “ % 2%
Ripartizione dei crediti verso la clientela in bonis in Italia per area geografica'” PMI ~14%
767, Famiglie ~30%
47% 4%
. - 18% - 6% 11%
I
Nord Centro Sud & Isole 200 2021 o 2022. . 2023. 204
mEANGO BPM B PEER1 HPM B Famiglie Grandi aziende WAl

VOCAZIONE STORICA DI BANCA DI TERRITORIO, VICINA ALLE
FAMIGLEE RN Wealth Management e Asset Management

BANCA ALETTI  BANCA ALETTI

PEER 2

S S E
GRUPPO BANCDO BPM GRUPPO BANCO BPM
Quota di mercato
“Impieghi Imprese” PEER 1 (]
su totale Italia? ﬁLUEI.];I FLI?EJCCOIABLAM CASTEL LO @ @
SGR ©0®

-—
BANCO EPM

ANIMA & KAIRSS

2024 w2023 w2022
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Agenda

La crescita finanziaria dell'impresa

La protezione e crescita del patrimonio dell'imprenditore
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Modello di servizio e consulenza di Banca Aletti = BA3

3
&‘_ BA Banca Aletti, Aletti Fiduciaria, Aletti Suisse

: .. Finanza Comportamentale
Finanza Tradizionale .
Applicata
Y Ny
[ '
Modello proprietario di Conoscenza approfondita
Asset Allocation del cliente
Stima eventi aftesi '
Modello Black-Litterman Profilo comportamentale
i
cliente
Sy

Allocazione Bisogni ) Allocnggsémdoﬁl! ) Asset Allocation
Portafoglio Modello BA?
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Allocazione per Bisogni: gestione del patrimonio e soddisfazione dei bisogni

Profili Comportamentali Investimento di 1mln dopo
15 anni:

Ambizioso

RISERVA - LIQUIDITA CEDOLA - REDDITO : JIUBRATA PORTAFOGLIO
1-2 anni 2-5 anni | ' 100% AZIONARIO
Protezione a breve termine da Protezione a medio fermine || P : I ezione fenore di vita del nuck re
spese impreviste e integrazione del reddito ‘  (lon = successione] | 5.410.000 €
+11,9% annuo

PORTAFOGLIO
70% OBBLIGAZIONARIO
30% AZIONARIO

2.350.000 €
+5,9% annuo

MULTI - ASSET

OBBLIGAZIONI

INFLAZIONE 2,50% INFLAZIONE

MONETARIC » 1.000.000 € (-3% annuo)
In termini reali 630.000 €
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Il Passaggio Generazionale: contesto, aree di azione, strumenti

Il Passaggio Generazionale nel sistema imprenditoriale italiano:

E un obiettivo primario per la continuitd dell’impresa, da raggiungere ricercando un equilibrio tra famiglia, impresa e proprieta.
Deve valorizzare le competenze aziendali soddisfacendo, al contempo, le legittime necessita familiari.

Le aree d’azione su cui agire per il successo dei Dialoghi Generazionali:

Aziendale - per definire i piani di sviluppo a lungo termine dell'impresa;
Familiare - in merito ai rapporti ed alle regole di coinvolgimento della famiglia nell'impresa;
Patrimoniale - focalizzata circa gli assetti proprietari dell'impresa, anche per eventuali aperture a terzi.

MANDATI FIDUCIARI, CON E SENZA INTESTAZIONE

ESCROW AGENT

ADEMPIMENTI FISCALI IN QUALITA DI SOSTITUTO D’IMPOSTA

ASSISTENZA NELLA TUTELA E TRASMISSIONE DEL PATRIMONIO CON SERVIZI PERSONALIZZATI

UFFICIO DI TRUSTEE O DI GUARDIANO DI
TRUST INTERNI
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