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IL CONSIGLIO DI AMMINISTRAZIONE DI SAFILO GROUP S.P.A. APPROVA 
I RISULTATI DEL PRIMO SEMESTRE 2026 

 
 

CONTINUA ESPANSIONE DEI MARGINI E GENERAZIONE DI CASSA IN 
UN CONTESTO DI DEBOLEZZA DELLA DOMANDA 

 
 

• Vendite in rallentamento, penalizzate dalla maggior prudenza dei 

clienti negli ordini nei principali mercati del Gruppo 

• Margini in forte miglioramento, sostenuti dai progressi strutturali 

del business e dal beneficio una tantum dei rimborsi tariffari  

• Solida generazione di cassa, a supporto degli investimenti strategici 

del Gruppo, inclusa l’acquisizione di SPY+ e Serengeti   

 

 

Nel secondo trimestre 2026: 
 

• Vendite nette a €239,1 M, -4,5% a cambi costanti 

• Margine industriale lordo al 73.1%, +11,5 punti percentuali rispetto al 61,6% 

• Margine EBITDA adjusted¹ al 20,5%, +9,4 punti percentuali rispetto all’11,1% 

• Free Cash Flow pari a €23,8 M, rispetto a €29,1 M 

 

Nel primo semestre 2026: 
 

• Vendite nette a €512,0 M, -1.9% a cambi costanti 

• Margine industriale lordo al 67,2%, +6,1 punti percentuali rispetto al 61,1% 

• Margine EBITDA adjusted¹ al 16,8%, +5,2 punti percentuali rispetto all’11,6% 

• Utile netto adjusted¹ di Gruppo pari a €49,4 M, +46,7% 

• Free Cash Flow pari a €36,4 M, rispetto a €43,5 M 

• Indebitamento netto pari a €5,4 M a fine giugno (posizione finanziaria netta positiva per 

€29,6 M pre-IFRS 16), rispetto a €46,1 M a fine dicembre 2025 
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Padova, 4 agosto 2026 – Il Consiglio di Amministrazione di Safilo Group S.p.A. ha esaminato e approvato 

oggi i risultati economico-finanziari del primo semestre 2026². 

 
Angelo Trocchia, Amministratore Delegato di Safilo, ha commentato: 

“Dopo un avvio d’anno resiliente, il secondo trimestre ha risentito di un indebolimento della domanda nei 

nostri principali mercati, dove la minore visibilità e un sentiment dei consumatori più contenuto hanno indotto 

i nostri clienti ad adottare un approccio più prudente agli ordini. 
 

In questo scenario, abbiamo continuato a concentrarci sulle leve che potevamo governare, preservando la 

qualità del business attraverso un action plan commerciale disciplinata, un price/mix di vendita favorevole e 

un costante controllo dei costi. Queste azioni si sono tradotte in un altro trimestre di solida espansione dei 

margini e di forte generazione di cassa, che ci hanno consentito di rafforzare ulteriormente la nostra 

flessibilità finanziaria. 
 

Nel periodo, siamo riusciti a investire nelle nostre priorità strategiche, finanziando interamente con risorse 

proprie l’acquisizione di SPY+ e Serengeti, due marchi altamente complementari al nostro portfolio, che 

vanno ad ampliare la nostra capacità di presidiare il segmento sport e dell’occhialeria di alta gamma. A 

giugno, inoltre, abbiamo avviato un nuovo programma di acquisto di azioni proprie, confermando il nostro 

impegno per un’allocazione del capitale disciplinata ed efficiente. 
 

Pur in un contesto che rimane complessivamente sfidante, alcuni segnali positivi osservati tra la fine del 

secondo trimestre e l’inizio del terzo ci consentono di guardare alla seconda metà dell’anno con maggiore 

fiducia, pronti a cogliere le opportunità che potranno emergere da un graduale miglioramento dei trend di 

mercato.” 

 

PERFORMANCE DELLE VENDITE  
 

Safilo ha chiuso il primo semestre 2026 con vendite nette pari a 512,0 milioni di euro, in calo dell’1,9% a 

cambi costanti e del 4,8% a cambi correnti rispetto allo stesso periodo del 2025. Il semestre ha mostrato un 

avvio d’anno resiliente, seguito da un secondo trimestre più debole, caratterizzato da un approccio prudente 

agli ordini da parte dei clienti nei principali mercati del Gruppo, in particolare a partire da fine marzo e per 

tutto aprile e maggio. Il trend ha iniziato a mostrare segnali di miglioramento a giugno, sostenuto da prime 

indicazioni di stabilizzazione del contesto di business e da un graduale recupero della fiducia dei consumatori 

in alcuni mercati.  

In questo contesto, gli occhiali da sole si sono confermati la categoria prodotto maggiormente penalizzata, 

data la loro natura più discrezionale, mentre le montature da vista hanno registrato un rallentamento rispetto 

ai trend precedenti. 

Le vendite nette del secondo trimestre sono state pari a 239,1 milioni di euro, in calo del 4,5% a cambi 

costanti e del 5,1% a cambi correnti. Alcuni mercati hanno mostrato una certa polarizzazione, con 

performance più resilienti nei segmenti premium e luxury che hanno parzialmente compensato una domanda 

più debole dei marchi di fascia medio-bassa. In questo scenario, Safilo ha continuato a beneficiare del 

contributo positivo di alcuni marchi chiave, con Carrera, Smith, David Beckham e Kate Spade, che hanno 

mantenuto un solido andamento nei principali mercati e canali.  
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PERFORMANCE DELLE VENDITE PER AREA GEOGRAFICA (in milioni di euro) 

  

 

In Europa, le vendite del secondo trimestre 2026 sono state pari a 110,6 milioni di euro, in calo del 2,7% a 

cambi costanti e del 3,2% a cambi correnti. 

La performance dell’area è stata principalmente influenzata dalla debolezza dei mercati francese e tedesco, 

dove il minor traffico nei negozi fisici e nei canali online ha pesato sull’andamento delle vendite di Safilo. 

In Francia, il calo del settore ottico ha interessato tutti i principali canali distributivi e le diverse categorie 

prodotto, mentre in Germania, le vendite del Gruppo sono rallentate soprattutto nel canale degli operatori 

denominati “internet pure players. 

Per contro, le vendite hanno continuato a crescere nell’Europa orientale, in particolare in Turchia e Polonia, 

così come in Italia, dove i sostenuti flussi turistici hanno supportato la performance degli ottici sia nelle 

montature da vista sia negli occhiali da sole. Nel mercato italiano, la crescita di Carrera, David Beckham, 

Polaroid, Tommy Hilfiger, BOSS e Marc Jacobs, e il lancio di Victoria Beckham, hanno più che compensato 

il deconsolidamento di Lenti S.r.l. a seguito della cessione e la riduzione del business di fornitura prodotto. 

Nel primo semestre 2026, le vendite in Europa sono state pari a 240,5 milioni di euro, in leggera contrazione 

rispetto allo stesso periodo del 2025 (-0,5% a cambi costanti e -1,0% a cambi correnti). 

 

 

 

 

 

 

 

2° Trim. 2026 %  2° Trim. 2025 % 
Var. % 

cambi costanti

Europa 110,6 46,3 114,2 45,4 -3,2% -2,7%

Nord America 95,9 40,1 102,1 40,5 -6,1% -4,4%

Asia e Pacifico 13,0 5,5 15,7 6,2 -17,2% -17,7%

Resto del mondo 19,5 8,2 19,8 7,9 -1,5% -5,1%

Totale 239,1 100,0 251,9 100,0 -5,1% -4,5%

Var. % 

cambi correnti

H1 2026 %  H1 2025 % 
% Change  

constant forex

Europe 240,5 47,0 243,1 45,2 -1,0% -0,5%

North America 205,6 40,2 220,9 41,1 -6,9% -0,8%

Asia Pacific 24,9 4,9 30,2 5,6 -17,6% -15,8%

Rest of the world 41,0 8,0 43,5 8,1 -5,7% -5,8%

Total 512,0 100,0 537,6 100,0 -4,8% -1,9%

% Change 

current forex
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In Nord America, le vendite del secondo trimestre 2026 sono state pari a 95,9 milioni di euro, in calo del 

4,4% a cambi costanti e del 6,1% a cambi correnti. 

La performance di Safilo ha risentito di un contesto di mercato debole, in particolare nel canale degli ottici 

indipendenti, le cui vendite di occhiali hanno registrato un calo high single-digit a maggio 

Department store e catene retail hanno invece mostrato trend più favorevoli, in particolare a giugno, sostenuti 

da una domanda più solida per i marchi premium. 

A livello di brand, Kate Spade, Carrera, David Beckham, Marc Jacobs, e Carolina Herrera hanno continuato 

a registrare performance superiori alla media del portafoglio, mentre Blenders è rimasto in territorio negativo, 

risentendo ancora di un contesto sfidante. 

Nel canale sport, Smith ha registrato una performance positiva, grazie al solido andamento del business del 

bike, sia nel canale direct-to-consumer sia in quello wholesale dei negozi fisici, che ha più che compensato 

la debolezza registrata nei pre-ordini di prodotti sportivi invernali, influenzati dalla performance altalenante 

della precedente stagione. 

Nel primo semestre 2026, le vendite in Nord America sono state pari a 205,6 milioni, in contrazione dello 

0,8% a cambi costanti e del 6,9% a cambi correnti rispetto allo stesso periodo del 2025. 
 

In Asia e Pacifico, le vendite del secondo trimestre 2026 sono state pari a 13,0 milioni di euro, in calo del 

17,7% a cambi costanti e del 17,2% a cambi correnti. 

La performance dell’Asia, già penalizzata da un confronto particolarmente sfidante con la forte crescita 

registrata nel secondo trimestre 2025, ha anche risentito di condizioni di mercato deboli in Cina e dell’anticipo 

a giugno della fiera ottica di Xiamen, tradizionalmente prevista più avanti nell’anno. Lo spostamento del 

calendario ha comportato una partecipazione dei clienti inferiore alle attese e una minore efficacia 

commerciale nel periodo.  

Nel resto dell’area, l’Australia ha continuato a registrare risultati positivi, sostenuti dal buon contributo di 

Smith e Carrera. Queste ultime dinamiche, insieme alle iniziative in corso per rafforzare il presidio 

commerciale nei principali mercati, dovrebbero contribuire a creare le condizioni per una graduale 

normalizzazione delle performance nell’area. 

Nel primo semestre 2026, le vendite in Asia-Pacifico sono state pari a 24,9 milioni di euro, in calo del 15,8% 

a cambi costanti e del 17,6% a cambi correnti rispetto allo stesso periodo del 2025. 
 

Nel Resto del Mondo, le vendite del secondo trimestre 2026 sono state pari a 19,5 milioni, in calo del 5,1% 

a cambi costanti e dell’1,5% a cambi correnti. 

La performance del periodo ha continuato a risentire degli effetti del conflitto in Medio Oriente, sebbene 

l’area abbia mostrato qualche segnale di stabilizzazione con il progredire del trimestre. 

In India, la performance del business è migliorata grazie a una strategia di go-to-market più mirata, mentre 

le vendite in America Latina sono rimaste complessivamente deboli, in un mercato retail dell’occhialeria 

ancora trainato soprattutto dai segmenti di prezzo più basso, in particolare in Brasile.  

Nel primo semestre 2026, le vendite nel Resto del Mondo sono state pari a Euro 41.0 milioni, in calo del 

5.8% a cambi costanti e del 5.7% a cambi correnti rispetto allo stesso periodo del 2025. 
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PERFORMANCE ECONOMICO-FINANZIARIA 
 

Nel primo semestre 2026, Safilo ha registrato un marcato miglioramento della performance economico-

finanziaria, sostenuto dal continuo progresso strutturale del business e dai rimborsi dei dazi. 
 

A seguito dell’implementazione da parte della U.S. Customs and Border Protection del meccanismo di 

rimborso stabilito dopo la sentenza della Corte Suprema degli Stati Uniti del febbraio 2026 sui dazi IEEPA, 

Safilo ha presentato richieste di rimborso per dazi precedentemente pagati negli Stati Uniti e ha ricevuto 

rimborsi per 22,2 milioni di euro. Di tale importo, 20,0 milioni di euro sono stati contabilizzati a conto 

economico, principalmente a riduzione del costo del venduto, mentre 2,2 milioni di euro hanno determinato 

una riduzione del magazzino al 30 giugno 2026.  

Questo beneficio una tantum sarà in parte utilizzato per futuri investimenti volti a rafforzare ulteriormente le 

strutture operative del Gruppo e ad accelerare le attività di marketing nei principali mercati. 

 

TRADING UPDATE SECONDO TRIMESTRE 2026 (in milioni di euro e % sulle vendite nette) 

 

 

 

Nel secondo trimestre 2026: 

 

- l’utile industriale lordo è stato pari a 174,8 milioni di euro, in crescita del 12,6% rispetto ai 155,3 milioni 

di euro del secondo trimestre 2025. Il margine industriale lordo è aumentato di 11,5 punti percentuali, dal 

61,6% al 73,1%, beneficiando per 8,0 punti percentuali dei rimborsi dei dazi e per 3,5 punti percentuali dei 

miglioramenti strutturali del business. Questi ultimi sono stati principalmente trainati dal persistere di 

dinamiche favorevoli di price/mix, e da un impatto positivo derivante dalla riduzione dei dazi. 

 

- l’EBITDA adjusted¹ è stato pari a 49,0 milioni di euro, in crescita del 75,2% rispetto ai 27,9 milioni di euro 

del secondo trimestre 2025. Il margine EBITDA adjusted¹ è aumentato di 9,4 punti percentuali, dall’11,1% 

al 20,5%, grazie al significativo incremento del margine industriale lordo sopra descritto, parzialmente 

compensato dalla minore leva operativa legata a un contesto di vendite più deboli e di pressioni inflattive 

sui costi, nonché dal mantenimento di investimenti sostenuti a supporto dei brand del Gruppo.  

Esclusi i rimborsi dei dazi, il margine EBITDA adjusted¹ del secondo trimestre 2026 è stato pari al 12,1%, 

in miglioramento di 1,0 punti percentuali. 
 

 

 

 

 

 

2° trim. 

2026
%

2° trim. 

2025
% Var. %

Vendite nette 239,1 251,9 -5,1%

Utile industriale lordo 174,8 73,1% 155,3 61,6% +12,6%

EBITDA 45,3 19,0% 37,0 14,7% +22,7%

EBITDA adjusted 1 49,0 20,5% 27,9 11,1% +75,2%
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PRINCIPALI DATI ECONOMICI DEL PRIMO SEMESTRE 2026 (in milioni di euro e % sulle vendite nette) 

 

 
 

Nel primo semestre 2026: 

- l’utile industriale lordo è stato pari a 344,0 milioni di euro, in crescita del 4,8% rispetto ai 328,2 milioni di 

euro del primo semestre 2025. Il margine industriale lordo è aumentato di 6,1 punti percentuali, dal 61,1% 

al 67,2%, beneficiando per 3,8 punti percentuali dei rimborsi dei dazi e per 2,3 punti percentuali di 

dinamiche prezzo/mix favorevoli, dell’effetto positivo dei cambi concentrato prevalentemente nel primo 

trimestre, e di un minor impatto dei dazi a partire dal secondo trimestre. 

- l’EBITDA adjusted¹ è stato pari a 86,0 milioni di euro, in crescita del 38,1% rispetto ai 62,3 milioni di euro 

nel primo semestre 2025. Il margine EBITDA adjusted¹ è aumentato di 5,2 punti percentuali, dall’11,6% al 

16,8%, grazie al significativo incremento del margine industriale lordo sopra descritto, parzialmente 

compensato dalla minore leva operativa legata a un contesto di vendite più deboli e di pressioni inflattive 

sui costi, nonché dal mantenimento di investimenti sostenuti a supporto dei brand del Gruppo.  

Esclusi i rimborsi dei dazi, il margine EBITDA adjusted¹ del primo semestre 2026 è stato pari al 12,9%, in 

miglioramento di 1,3 punti percentuali. 

- l’utile operativo adjusted¹ è stato pari a 68,3 milioni di euro, in crescita del 57,7% rispetto ai 43,3 milioni 

di euro del primo semestre 2025. Il margine operativo adjusted¹ è aumentato di 5,2 punti percentuali, 

dall’8,1% al 13,3%, beneficiando delle medesime dinamiche che hanno sostenuto il miglioramento 

dell’EBITDA adjusted¹. Esclusi i rimborsi dei dazi, il margine operativo adjusted¹ del primo semestre 2026 

è stato pari al 9,4%, in miglioramento di 1,3 punti percentuali. 

- l’utile netto di Gruppo adjusted¹ è stato pari a 49,4 milioni di euro, in crescita del 46,7% rispetto ai 33,7 

milioni di euro del primo semestre 2025. Il margine netto di Gruppo adjusted¹ è aumentato di 3,3 punti 

percentuali, dal 6,3% al 9,6%. Esclusi i rimborsi dei dazi, il margine netto di Gruppo adjusted¹ del primo 

semestre 2026 è stato pari al 6,6%, in miglioramento di 0,3 punti percentuali. 

1° Sem. 

2026
%

1° Sem. 

2025
% Var. %

Vendite nette 512,0 537,6 -4,8%

Utile industriale lordo 344,0 67,2% 328,2 61,1% +4,8%

EBITDA 79,5 15,5% 70,2 13,1% +13,2%

EBITDA adjusted 1 86,0 16,8% 62,3 11,6% +38,1%

Utile operativo 61,8 12,1% 51,3 9,5% +20,4%

Utile operativo adjusted 1 68,3 13,3% 43,3 8,1% +57,7%

Utile netto di Gruppo 44,4 8,7% 41,7 7,8% +6,5%

Utile netto di Gruppo adjusted 1 49,4 9,6% 33,7 6,3% +46,7%
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Sotto la linea operativa, gli oneri finanziari netti sono aumentati da 2,9 milioni di euro a 5,6 milioni di euro, 

principalmente a causa di un impatto neutro dei differenziali cambio rispetto all’effetto netto positivo 

registrato nel primo semestre 2025.  

Infine, il Gruppo ha registrato una perdita di 0,8 milioni di euro sulle passività relative a opzioni su 

partecipazioni di minoranza, a seguito dell’aggiustamento finale relativo all’acquisto della quota residua in 

Blenders, che ha portato la partecipazione al 100%. 

 

 

FREE CASH FLOW 
 

Nel secondo trimestre 2026, Safilo ha confermato una solida generazione di cassa, con un Free Cash Flow 

pari a 23,8 milioni di euro, che ha portato il dato complessivo del primo semestre 2026 a 36,4 milioni di 

euro, rispetto ai 43,5 milioni di euro del primo semestre 2025. 
 

Nel semestre, il Cash Flow da attività operative è aumentato a 78,8 milioni di euro, rispetto ai 40,7 milioni di 

euro del primo semestre 2025, beneficiando della solida performance economica e dei rimborsi dei dazi 

Nel periodo, il Gruppo ha inoltre sostenuto uscite di cassa legate ad investimenti strategici, in particolare 5 

milioni di euro per l’acquisto di ulteriori azioni di Inspecs Group, 21,5 milioni di euro per l’acquisizione di 

SPY+ e Serengeti e 6,3 milioni di euro per l’acquisto della quota residua del 20% in Blenders, che ha portato 

la partecipazione al 100%. 
 

Escludendo l’impatto dei rimborsi dei dazi e degli investimenti strategici sopra menzionati, il Free Cash Flow 

è stato pari a 29,4 milioni di euro nel secondo trimestre 2026 e a 46,9 milioni di euro nel primo semestre 

2026, rispetto ai 17,2 milioni di euro e ai 31,6 milioni di euro nei corrispondenti periodi del 2025, al netto 

dell’incasso di 11,9 milioni di euro derivante dalla cessione di Lenti S.r.l.. 

 

 
 

 

INDEBITAMENTO NETTO DEL GRUPPO 
 

Al 30 giugno 2026, l’indebitamento netto del Gruppo è diminuito a 5,4 milioni di euro, pari a una posizione 

finanziaria netta positiva di 29,6 milioni di euro pre-IFRS 16. Tale risultato, che include l’impatto 

dell’esecuzione del Programma di Acquisto di Azioni Proprie per 2,4 milioni di euro, si confronta con 46,1 

milioni di euro (6,6 milioni di euro pre-IFRS 16) a fine dicembre 2025 e con 42,4 milioni (0,7 milioni pre-IFRS 

16) a fine giugno 2025. 
 

Free Cash Flow (in milioni di euro)

1° Sem. 2026 1° Sem. 2025

Flusso monetario da attività operativa prima delle var. del capitale circolante 78,2 36,8

Variazioni del capitale circolante 0,6 3,9

Flusso monetario da attività operativa 78,8 40,7

Flusso monetario per/da attività di (investimento)/disinvestimento (36,4) 8,4

Rimborsi della quota capitale del debito per leasing IFRS 16 (6,0) (5,6)

Free Cash Flow 36,4 43,5
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PROGRAMMA DI ACQUISTO DI AZIONI PROPRIE 
 

Sulla base del Programma di Acquisto di Azioni Proprie avviato l’8 giugno 2026, al 30 giugno 2026 Safilo 

S.p.A. aveva acquistato 1.360.000 azioni ordinarie Safilo Group, pari a circa 0,33% delle azioni in 

circolazione, per un controvalore complessivo di 2,4 milioni di euro. 

Al 31 luglio 2026, Safilo S.p.A. aveva acquistato, dall’avvio del Programma, un numero complessivo di 

3.200.000 azioni ordinarie Safilo Group. Considerando le azioni già detenute, alla medesima data Safilo 

S.p.A. deteneva complessivamente 25.536.585 azioni ordinarie Safilo Group, pari a circa 6,13% delle azioni 

in circolazione. 
 
 
2026 TOP BUSINESS NEWS 
 

• Il 2 febbraio 2026 Safilo ha annunciato l’acquisto di ulteriori azioni di Inspecs Group plc rappresentative 

di circa il 5% del capitale sociale della società. A seguito di tali operazioni, la partecipazione 

complessiva di Safilo in Inspecs è salita al 29,99%. 

 

• Il 21 aprile 2026 Safilo ha annunciato la sottoscrizione di un accordo di esclusiva con Bollé Brands 

finalizzato all’acquisizione di SPY+ e Serengeti. 

 

• L’11 maggio 2026 Safilo ha sottoscritto un accordo vincolante per l’acquisizione di Spy+ e Serengeti. 
 

• L’8 giugno 2026 Safilo ha avviato il Programma di Acquisto di Azioni Proprie Safilo Group S.p.A.. 
 

• Il 1° luglio 2026 Safilo ha completato l’acquisizione di SPY+ e SERENGETI. 
 
 
Note al comunicato stampa: 

 
1  Nel primo semestre 2026, i risultati economici adjusted escludono oneri non ricorrenti per 6,6 milioni di euro legati a 

progetti speciali e ad alcuni costi di ristrutturazione. Nel secondo trimestre 2026, l’EBITDA adjusted esclude oneri non 
ricorrenti per 3,6 milioni.  
I risultati economici adjusted del primo semestre e del secondo trimestre 2026 includono 20,0 milioni di euro di rimborsi 
per dazi precedentemente pagati negli Stati Uniti, contabilizzati a conto economico, principalmente a riduzione del 
costo del venduto. 
 
Nel primo semestre 2025, i risultati economici adjusted escludevano un provento netto non ricorrente di circa Euro 8.0 
milioni, dovuto a una plusvalenza di Euro 9.7 milioni derivante dalla cessione della controllata Lenti S.r.l., e alcune 
spese di ristrutturazione per Euro 1.8 milioni. 
Nel secondo trimestre 2025, l’EBITDA adjusted escludeva un provento netto non ricorrente di circa Euro 9.0 milioni, 
dovuto a una plusvalenza di Euro 9.7 milioni derivante dalla cessione della controllata Lenti S.r.l., e alcune spese di 
ristrutturazione per Euro 0.7 milioni. 
 
 

2 Il processo di revisione contabile sulla relazione finanziaria semestrale 2026 è ancora in corso. 
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Dichiarazione del dirigente preposto alla redazione dei documenti contabili societari 
 
Il dirigente preposto alla redazione dei documenti contabili societari, Dott. Michele Melotti, dichiara, ai sensi 
del comma 2 dell’articolo 154-bis del “Testo Unico della Finanza”, che l’informativa contabile contenuta nel 
presente comunicato stampa corrisponde alle risultanze documentali, ai libri e alle scritture contabili. 
 
Disclaimer 
 
Il presente documento contiene dichiarazioni previsionali relative a eventi futuri e ai risultati operativi, 
economici e finanziari di Safilo Group. Tali previsioni, per loro natura, comportano una componente di rischio 
e incertezza in quanto dipendono dal verificarsi di determinati eventi e sviluppi futuri. I risultati effettivi 
potrebbero pertanto differire, anche in misura significativa, da quelli annunciati in relazione a una molteplicità 
di fattori. 
 
Indicatori Alternativi di Performance 
 
Le definizioni degli “Indicatori Alternativi di Performance”, non previsti dai principi contabili IFRS-EU e 
utilizzati nel presente comunicato stampa per consentire una migliore valutazione dell’andamento della 
gestione economico-finanziaria del Gruppo, sono riportate di seguito: 
 

• L’EBITDA (margine operativo lordo) è calcolato da Safilo sommando al Risultato operativo gli 
ammortamenti e le svalutazioni; 

• L’Indebitamento netto è per Safilo la somma dei debiti bancari e dei finanziamenti a breve, medio e 
lungo termine, al netto delle disponibilità liquide e dei mezzi equivalenti. Tale indicatore non include 
la valutazione alla data di riferimento degli strumenti finanziari derivati e la passività per opzioni su 
interessenze di minoranza. 

• Il Free Cash Flow per Safilo è la somma del flusso di cassa generato/(assorbito) dalle attività 
operative e del flusso di cassa generato/(assorbito) dalle attività di investimento e dei pagamenti in 
contanti relativi alla quota capitale delle passività per leasing IFRS 16. 

 
Conference Call e Webcast 
 
Oggi, alle 18:15 locali, si terrà una conference call con la comunità finanziaria durante la quale saranno 
discussi i risultati del primo semestre 2026. 
È possibile seguire l’evento registrandosi al seguente link per ricevere i dettagli della conference call/audio 

webcast (numeri dial-in, passcode/PIN personale e link al webcast): SAFILO H1 2026 RESULTS 

La presentazione sarà disponibile e scaricabile dal sito internet della società 
https://www.safilogroup.com/en/investors 
La registrazione della conference call sarà disponibile dal 4 al 6 agosto 2026, chiamando il numero +39 02 
802 0987 – passcode: 700888# - pin: 888#. 
 
 
 
 
 
  

https://urlsand.esvalabs.com/?u=https%3A%2F%2Fservices.choruscall.it%2FDiamondPassRegistration%2Fregister%3FconfirmationNumber%3D5045698%26linkSecurityString%3Dc68308042&e=6b48a5eb&h=eb59378f&f=y&p=y&m=4h5zXw36sYzM7s8
https://www.safilogroup.com/en/investors
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SAFILO GROUP S.p.A. - CONTO ECONOMICO CONSOLIDATO 
 
 

(Euro/000)  

Primo 
semestre 

2026 
di cui parti 

correlate   

Primo 
semestre 

2025 
di cui parti 

correlate 

Vendite nette  511.962 631   537.626 497 

Costo del venduto  (167.975)     (209.391)   

Utile industriale lordo  343.987     328.234   

Spese di vendita e di marketing  (212.715) (10)   (220.995) (28) 

Spese generali e amministrative  (64.538) -   (64.342) (40) 

Altri ricavi e (spese) operative  (4.977)     8.379   

             

Utile operativo  61.758     51.276   

Utili/(Perdite) da valutazione passività per 
opzioni su quote di minoranza  (832)     3.078   

Oneri finanziari netti  (5.640)     (2.876)   

Utile/(Perdita) prima delle imposte  55.286     51.478   

Imposte dell'esercizio  (10.850)     (9.811)   

Utile/(Perdita) del periodo  44.436     41.668   

Utile/(Perdita) attribuibile a:            

Soci della controllante   44.436     41.710   

Interessenze di pertinenza di terzi  -     (42)   

             

Utile/(Perdita) per azione - base (Euro)   0,107     0,101   

             

Utile/(Perdita) per azione - diluito (Euro)   0,104     0,100   
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SAFILO GROUP S.p.A. - SITUAZIONE PATRIMONIALE FINANZIARIA CONSOLIDATA 
 
 

(Euro/000)  
30 giugno 

2026 

di cui 
parti 

correlate 
31 dicembre 

2025 

di cui 
parti 

correlate 

ATTIVITA'          

           

Attivo corrente          

Disponibilità liquide   73.684     52.145    

Crediti verso clienti   215.596   222   186.607   314  

Rimanenze   146.304     171.250    

Strumenti finanziari derivati   18     740    

Altre attività correnti   39.077     37.584    

Totale attivo corrente   474.679     448.325    

           

Attivo non corrente          

Immobilizzazioni materiali   75.211     77.417    

Diritti d'Uso   30.437     34.615    

Immobilizzazioni immateriali   112.640     115.541    

Avviamento   31.919     30.952    

Altre partecipazioni   34.582     21.127    

Attività per imposte anticipate   33.185     29.192    

Strumenti finanziari derivati  -   -   

Altre attività non correnti   23.119     1.784    

Totale attivo non corrente   341.091     310.626    

           

TOTALE ATTIVITA'   815.771     758.951    
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(Euro/000)  
30 giugno 

2026 

di cui 
parti 

correlate 
31 dicembre 

2025 

di cui 
parti 

correlate 

PASSIVITA' E PATRIMONIO NETTO          

           

Passivo corrente          

Debiti verso banche e finanziamenti    30.000     30.000    

Debiti per leasing   10.200     10.612    

Debiti commerciali   146.127   15   144.518   46  

Debiti tributari   17.816     13.164    

Strumenti finanziari derivati   956     1.535    

Passività per opzioni su quote di minoranza  -    2.771    

Altre passività correnti   49.935     51.394    

Fondi rischi   11.731     8.452    

Totale passivo corrente   266.765     262.445    

           

Passivo non corrente          

Debiti verso banche e finanziamenti    14.125     28.702    

Debiti per leasing   24.759     28.956    

Benefici a dipendenti    8.136     7.991    

Fondi rischi   8.563     8.156    

Passività fiscali differite   7.880     7.537    

Strumenti finanziari derivati  -   -   

Passività per opzioni su quote di minoranza  -    2.616    

Altre passività non correnti   9.600     9.501    

Totale passivo non corrente   73.063     93.458    

           

TOTALE PASSIVO   339.828     355.903    

           

Patrimonio netto          

Capitale sociale   384.951     384.906    

Riserva sovrapprezzo azioni   29.358     28.393    

Utili a nuovo e altre riserve   17.199    (69.484)   

  44.436     48.639    

Capitale e riserve attribuibili ai soci della 
controllante   475.943     392.454    

           

Interessenze di pertinenza di terzi  -    10.595    

           

TOTALE PATRIMONIO NETTO   475.943     403.049    

           

TOTALE PASSIVITA' E PATRIMONIO NETTO   815.771     758.951    
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SAFILO GROUP S.p.A. - RENDICONTO FINANZIARIO CONSOLIDATO 
 

 

(Euro/000)  

Primo 
semestre 

2026 

Primo 
semestre 

2025 

A - Disponibilità monetarie nette iniziali   52.145   47.421  

       

B - Flusso monetario da (per) attività del periodo      

      Utile/(Perdita) del periodo (comprese interessenze di terzi)   44.436   41.668  

      Ammortamenti   12.250   13.541  

      Ammortamenti diritti d'uso IFRS 16   5.472   5.415  

     Plusvalenza da cessione di controllate  - (9.726) 

      Variazioni non monetarie legate a passività per opzioni su quote di 
minoranza   832  (3.078) 

      Altre variazioni   11.860  (15.322) 

      Interessi passivi, netti   1.216   2.640  

      Interessi passivi su debiti per leasing IFRS 16    812   909  

      Imposte sul reddito   10.850   9.811  

       

Flusso dalle attività operative prima delle variazioni del capitale 
circolante   87.728   45.858  

       

      (Incremento) Decremento dei crediti commerciali  (24.677) (23.576) 

      (Incremento) Decremento delle rimanenze   28.898   24.081  

      Incremento (Decremento) dei debiti commerciali  (388) (1.395) 

      (Incremento) Decremento degli altri crediti   3.456  (4.461) 

      Incremento (Decremento) degli altri debiti  (6.651)  9.279  

      Interessi passivi pagati  (770) (2.108) 

      Interessi passivi pagati su debiti per leasing IFRS 16   (812) (909) 

      Imposte pagate  (7.989) (6.089) 

      Totale  (B)   78.794   40.679  

       

C - Flusso monetario da (per) attività di investimento      

      Investimenti in immobilizzazioni materiali  (3.377) (2.901) 

       Disinvestimenti in immobilizzazioni materiali e attività possedute 
per la vendita   744   59  

      (Acquisizione)/Cessione di controllate (al netto della cassa 
acquisita/ceduta)  -  11.869  

      Depositi fiduciari versati per acquisizioni  (21.494) - 

      Acquisto quote da soci di minoranza (in controllate)  (6.257) - 

      (Investimenti) Disinvestimenti in partecipazioni  (4.976) - 

      Incremento netto immobilizzazioni immateriali  (1.040) (624) 

      Totale  (C)  (36.400)  8.403  

       

D - Flusso monetario da (per) attività finanziarie      

      Rimborso finanziamenti  (15.000) (15.000) 

      Rimborso quota capitale dei debiti per leasing IFRS 16  (6.031) (5.591) 

      Aumento di capitale, al netto dei costi della transazione    1.010  - 

      (Acquisto)/vendita nette di azioni proprie  (1.883) (383) 
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      Totale (D)  (21.905) (20.974) 

       

E - Flusso monetario del periodo (B+C+D)   20.488   28.108  

       

      F - Differenze nette di conversione   1.051  (2.956) 

      Totale  (F)   1.051  (2.956) 

       

G - Disponibilità monetarie nette finali (A+E+F)   73.684   72.574  
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Safilo Group  
Safilo è un player globale dell’occhialeria che crea, produce e distribuisce da oltre 90 anni occhiali da sole, montature 
da vista, caschi, maschere e occhiali per l’outdoor. Grazie a un approccio data driven, Safilo supera i tradizionali confini 
del settore dell’eyewear: in un’unica company si fondono il design, l’innovazione stilistica, tecnica e industriale italiani e 
le piattaforme digitali di ultima generazione, nate nei «digital hub» di Padova e Portland e messe a disposizione di ottici 
e clienti per una customer experience senza precedenti. Guidata dal suo purpose, See the world at its best, Safilo porta 
nel futuro un’eredità di Gruppo fondata su innovazione e responsabilità. 

 
Con una presenza globale capillare, il business model di Safilo consente di presidiare l’intera filiera produttivo-
distributiva: dalla ricerca e sviluppo, con prestigiosi design studio a Padova, Milano, New York, Hong Kong e Portland, 
alla produzione, con stabilimenti di proprietà e qualificati partner produttivi grazie ai quali il Gruppo è in grado di 
assicurare, per ogni prodotto, una perfetta vestibilità e alti standard qualitativi, fino alla distribuzione che, con filiali dirette 
in 40 Paesi e un network di oltre 40 partner in altri 70 Paesi, raggiunge circa 100.000 punti vendita selezionati in tutto il 
mondo tra ottici, optometristi, oftalmologi, catene di distribuzione, grandi magazzini, rivenditori specializzati, boutique, 
duty free e negozi sportivi.  
Il tradizionale e consolidato modello wholesale è inoltre integrato da piattaforme di vendita Direct-to-consumer e Internet 
Pure Player, in linea con le strategie di sviluppo del Gruppo.  

 
Il portafoglio marchi del Gruppo è composto da brand di proprietà – Carrera, Polaroid, Smith, SPY+, Serengeti, Blenders, 
Privé Revaux e Seventh Street – dalla licenza perpetua Eyewear by David Beckham e da marchi in licenza – BOSS, 
Carolina Herrera, Dsquared2, Etro, Fossil, HUGO, Isabel Marant, Juicy Couture, Kate Spade New York, Kurt Geiger, 
Levi’s, Liz Claiborne, Love Moschino, Marc Jacobs, Missoni, Moschino, Pierre Cardin, PORTS, Stuart Weitzman, Tommy 
Hilfiger, Tommy Jeans, Under Armour e Victoria Beckham. 
 
La capogruppo Safilo Group S.p.A. è quotata sull’Euronext Milan organizzato e gestito da Borsa Italiana (ISIN code 
IT0004604762, Bloomberg SFL.IM, Reuters SFLG.MI). Il Gruppo Safilo nel 2025 ha realizzato un fatturato netto di  983,4 
milioni di Euro. 
 
 
 
Contatti:  
 
Safilo Group Investor Relations  
Barbara Ferrante  
barbara.ferrante@safilo.com 
Cell. +39 335 5753588 
https://www.safilogroup.com/it/investors 
 
 
Safilo Group Press Office  
Elena Todisco  
elena.todisco@safilo.com 
Tel. +39 339 1919562 
 
Barabino&Partners S.p.A. 
Pietro Cavallera 
p.cavallera@barabino.it  
Tel. +39 02 72023535 
Cell. +39 338 9350534 
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