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Editorial

Liebe Geschéftspartner, Freunde und Kollegen,

50 Jahre UNTHA — das ist definitiv ein Grund zum
Feiern! Wir haben es dem Pioniergeist und Weit-
blick von Toni Unterwurzacher zu verdanken, dass
wir in diesem Jahr ein so stolzes Jubildum begehen
dirfen. Es ist aber auch der Innovationskraft und
dem Engagement der stetig wachsenden Zahl
von Mitarbeitern zuzuschreiben, dass wir heute
so erfolgreich dastehen. Unser Unternehmen ist
geprégt von unserer Geschichte, unserer Kultur und
unseren Werten. Wir definieren uns als Qualitéts-
fohrer in der Zerkleinerungstechnik. Zuverl@ssigkeit
ist fUr uns oberstes Gebot. Gerade in der heutigen
schnelllebigen Wirtschaftswelt ist ein Partner, auf
den man sich hundertprozentig verlassen kann, ein
sehr wertvolles Gut. Wir sind von unserer Tradition
geprégt und haben den Anspruch, dass unsere
Handschlagqualitaten international als  heraus-
ragendes Merkmal wahrgenommen werden.

Mit diesem Wissen um unsere Qualitdt gehen
wir sehr zuversichtlich in Richtung Zukunft. Ein
ganz zentrales Thema fir unser Unternehmen ist
die Digitalisierung quer durch alle Bereiche. Mit
UNTHA GENIUS, dem intelligenten Assistenz-
system fUr unsere Zerkleinerungsmaschinen, bilden
wir den ,digitalen Zwilling” einer jeden Maschine
ab. DieImplementierung eines neuen, umfassenden
ERP-Systems und der Ausbau unserer digitalen
Infrastruktur werden ebenso zu einem gesunden
Wachstum  unseres Unternehmens beitragen,
wie die langfristige Sicherung unseres Qualitéts-
anspruchs und die Ausweitung der weltweiten
Marktbearbeitung.

Ein Unternehmen ist vor allem dann stark, wenn es
zuverléssige Partner an seiner Seite hat. Ich méchte
daher die Gelegenheit nutzen, mich bei all unseren
Kunden, Lieferanten, Vertriebspartnern und
natirlich bei unseren Téchtern und Mitarbeitern for
die hervorragende Zusammenarbeit zu bedanken.
Lasst uns gemeinsam erfolgreich und voller
Energie ins ndchste Jahrzehnt gehen!

/Mm/a

Alois Kitzberger, CEO

Alois Kitzberger, CEO



Unsere Vision

» UNTHA ist ein fGhrendes Technologieunternehmen im Bereich

der industriellen Zerkleinerungstechnik. Die Marke steht for
herausragende Produkte, exzellenten Kundenservice und bahn-
brechende Innovationen. UNTHA verbindet wirtschafilichen
Erfolg mit gesellschaftlicher Verantwortung und leistet einen
wertvollen Beitrag zum Schutz der Umwelt. Die Erfolgsbasis
bildet dabei eine gelebte Wertekultur, die jeden Mitarbeiter be-
starkt und befdhigt, ein wichtiger Teil eines erfolgreichen Teams
in einem modernen Unternehmen zu sein. {{

Unsere Mission

» Seit mehr als 50 Jahren gilt: UNTHA ist die zuverldssigste

Marke in der Zerkleinerungstechnik! Wir lassen keinen
unserer Kunden im Stich. In der Regel gilt: Einmal UNTHA
Kunde, immer UNTHA Kunde.

Unsere weliweiten Kunden bleiben der Marke UNTHA treu
und empfehlen uns weiter. Auch for die Zukunft versprechen
wir ihnen: Beim Thema Zuverl@ssigkeit machen wir keine
Kompromisse! {{




50 Jahre UNTHA
50 Jahre Zuverlassigkeit

Wir schreiben das Jahr 1970. In Kuchl im Salzburger Tennengau legt Anton Unterwurzacher mit seiner kleinen
Schlosserei den Grundstein fur etwas, das man heute — 50 Jahre danach — mit Stolz als Erfolgsgeschichte
bezeichnen kann. Es gelingt dem ehemaligen Sonder- und Vorrichtungsmaschinenbauer, mit Weitblick und
Pioniergeist Lésungen zu entwickeln, die heute einer ganzen Branche wichtige Mérkte und Geschéftsfelder
erschlieBen.

Angefangen hat alles mit der Anfrage des Kuchler Lebensmittelhéndlers Christian Hasenbichler, der eine Ent-
sorgungslésung fur seine Holzkisten und Kartonagen benétigte. Daraufthin konstruierte Anton Unterwurzacher
in seiner kleinen Maschinenschlosserei gemeinsam mit Christian Hasenbichler die erste Zerkleinerungsmaschine
fur genau diesen Einsatzzweck. Mehr als ein Jahr lang haben die beiden Geschéftspartner an einer Lésung
getiftelt. In weiterer Folge hat Anton Unterwurzacher das weltweit erste 4-Wellen-Schneidsystem mit Lochgitter
entwickelt und dafir 1983 das weltweite Patent erhalten.

1983 kommt der erste 4-Weller von UNTHA auf den Markt. Die Tischlerei Wallinger in St. Koloman ist der erste
Kunde im Tischlereibereich und setzt auch heute noch auf bewéhrte UNTHA Qualitéit. Neben Zerkleinerungs-
maschinen konstruiert UNTHA zu der Zeit auch Hackschnitzelbefeuerungsanlagen. 1985 féllt die Entscheidung,
sich nur noch auf Zerkleinerungstechnik zu spezialisieren.

Woher kommt der Name UNTHA?

Der Firmenname UNTHA geht auf die beiden Herren UNTerwurzacher und HAsenbichler zurick. Aus der Anton
Unterwurzacher Maschinenbau GmbH wird UNTHA Shredders und spéter der weltweit rechilich gesicherte
Markenname UNTHA shredding technology.

UNTHA heute

Derzeit beschéftigt das Unternehmen rund 270 Mitarbeiter weltweit. Am Standort Kuchl werden alle Zerkleine-
rungsmaschinen entwickelt, produziert und montiert. Das Einsatzspekirum reicht von der Rickgewinnung von
Wertstoffen fir das Recycling Gber die Verwertung von Rest- und Altholz bis hin zur Aufbereitung von Abféllen
zu Sekundarbrennstoffen. Damit liefert das Unternehmen einen wichtigen Beitrag zur Ressourcenschonung und
nachhaltigen Verwertung und Reduzierung von Mull. Mit Téchtern in den Vereinigten Staaten, Grof3britannien,
Polen und Deutschland sowie einem weltweiten Vertriebsnetz ist das Unternehmen in mehr als 40 Léndern auf
allen Kontinenten verireten. Die Exportquote liegt bei 90 Prozent. Damit ist UNTHA einer der bedeutendsten
Hersteller in einer wachsenden und zukunftsorientierten Branche.




50 Jahre im Zeitraffer

Unsere Meilensteine

Stetiges Wachstum und Weiterentwicklung haben die UNTHA Unternehmensgeschichte geprégt.
Die wichtigsten Meilensteine haben wir hier zusammengefasst und uns ein paar besondere
Highlights herausgepickt.

Herr Anton Unterwurzacher grindet als Einzelunternehmer eine Maschinenschlosserei in Kuchl bei
Salzburg mit finf Mitarbeitern und beschéftigt sich zu Beginn mit vielféltigen Schlosserarbeiten.

-Auf Anfrage eines drilichen Kaufmanns beginnt Herr Anton Unterwurzacher mit der Entwicklung einer
Maschine fur die Zerkleinerung von Holzkisten und Kartonagen. Gleichzeitig entwickelt er eine automatische
Verbrennungsanlage.

- Die erste Zerkleinerungsmaschine wird fertiggestellt und samt automatischer Verbrennungsanlage
ausgeliefert.

- Das ist der Startschuss fur die weltweite Expansion. UNTHA wagt den Schritt aus dem 8sterreichischen
Markt hinaus und beginnt mit dem Aufbau eines Vertriebsnetzes in Europa und Amerika.

I -Weifere Maschinen der 4-Weller-RS-Baureihe werden am Markt eingefuhrt.

- Die Anton Unterwurzacher Maschinenbau GmbH
wird gegrindet und der Markenname UNTHA Shredders
eingefuhrt. Gleichzeitig wird mit dem Bau von Produktions- e _____________
hallen am neuen Standort in Kuchl begonnen. SHREDDERS

I -UNTHA Shredders Ubersiedelt vollstdndig an den neuen Standort.

I - Die S-Baureihe wird am Markt eingefthrt.

N UNTHA R

Die Entwicklungs- und Konstruktionsabteilung wird modernisiert und erweitert. Eine eigene Versuchsab-
teilung wird gegrindet.




2003: Die XR-Baureihe wird am Markt eingefGhrt. 2013: Der Erweiterungsbau des Headquarters in Kuchl wird fertiggestellt.

il dler ersen lemebinen sEtEn e den 2014: Die Tochter UNTHA Deutschland wird gegrindet. Die neue XR-Klasse wird am Markt eingefthrt.

Recyclingbetrieb der Stadt Graz. Die Maschinen
sind perfekt an die Rahmenbedingungen ange-
passt. Spétestens mit der Deponieverordnung,
die Kriterien zur Annahme von Mill festlegt,
beginnt der Siegeszug der XR, die genau auf
die jeweiligen Anforderungen angepasst werden
kann.

2014 gehen gleich 5 Maschinen nach Grof3-
britannien zu Suez und 4 XR nach Finnland. 2015
wird die erste XR nach Korea geliefert, 2016 nach
Vietnam. GréBter Abnehmer von XR-Shreddern ist

Lancashire mit 10 Maschinen insgesamt.
2006: Das neue Birogebdude, in dem die komplette

Vertriebsorganisation  Platz  findet, wird eréffnet.
Gleichzeitig wird der Markenname UNTHA shredding
technology eingefUhrt und weltweit rechtlich geschitzt. shredding technology

2007: Grindung der Tochterfirma UNTHA America. 2016: Product launch des weltweit ersten mobilen Zerkleinerers mit Elektroantrieb — der XR mobil-e. Die neuen
Hochleistungszerkleinerer der QR-Klasse fUr Kunststoffe, Rest- und Altholz sowie zur Akten- und Datenvernichtung
werden am Markt eingefihrt.

2008 ibernimmt Alois Kitzberger die Geschéfts-
leitung von Anton Unterwurzacher. Gleichzeitig
wird die TR-Reihe am Markt eingefiihrt.

Auf der IFAT 2016 ist erstmals eine XR mobil-e
zu sehen. 2017 werden bereits 10 mobile XR-
Maschinen verkauft.

2010: 2010 wird die Marke UNTHA mit dem Markenkernwert ,Zuverléssigkeit” neu positioniert. Die UNTHA
Academy wird gegrindet. Gleichzeitig werden die RS30- und RS40-Zerkleinerer am Markt eingefGhrt. Mit dem
Erweiterungsbau wird begonnen. UNTHA shredding technology gewinnt den Salzburger Wirtschaftspreis fir die
beste Innovation.

2011: Die Tochterfirma UNTHA UK wird gegrindet.

2019 wird eine zusétzliche Ebene mit groflem
Konferenzraum, Loggia, Terrasse, Besprechungs-
und Schulungsraum gebaut. AuBerdem wird das
Technikum umgebaut und die Flache fiir die Grof3-
maschinenmontage erweitert. Ebenso entstehen
neue Parkfléchen.

2011 wird der RS150 am Markt eingefiihrt.

2012: Das neue R&D-Center wird eréffnet. 2020: Wir feiern unser 50-jahriges Jubildum.
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Diesem Motto von Anton Unterwurzacher haben
wir es wohl zu verdanken, dass UNTHA heute so
dasteht, wie wir es kennen.

,»Geht ned, gibt’s ned”

1970 Ubernahm Anton Unterwurzacher die Schlosserei
seines Meisters und fertigte unter anderem Portale
und Salzringe fir Lagerhéuser. Der Startschuss fur die
Zerkleinerungstechnik kam Ende der 70er Jahre, als
sich Christian Hasenbichler vom Kuchler SPAR Markt
mit einer Anfrage an Herrn Unterwurzacher wandte.
Er war auf der Suche nach einer funktionierenden
Lésung zur Entsorgung der Vielzahl an Holzkisten und
Kartonagen, die taglich bei ihm anfielen. Gemeinsam

begannen die beiden mit der Entwicklung eines Zer-
kleinerers inkl. automatischer Verbrennungsanlage. Als
Herr Hasenbichler aus privaten Grinden aussteigen
musste, machte Anton Unterwurzacher alleine weiter
und entwickelte den 4-Weller, den wir alle kennen.

Der Prototyp dieses 4-Wellers mit Lochsieb steht heute
noch im Keller des SPAR Markis in Kuchl und gilt laut
Christian Hasenbichler als unverkéuflich.

Wir haben mit Anton Unterwurzacher Uber seine Anféinge und seine heutige Sicht der Dinge

gesprochen. Riuckblickend meint er:

»lch habe nicht dartber nachgedacht, wie sich die Firma entwickeln wird. Mein Ziel war es immer, die Produkte
nach den Anforderungen der Kunden weiterzuentwickeln. Der Kunde war schon damals Kénig. Wir mussten
immer wieder Lehrgeld bezahlen. Dass sich die Firma so entwickelt hat, dazu gehérte auch eine Menge Glick.”

Wie wichtig ist Dir der Standort Kuchl?

»Der Standort Kuchl ist mir sehr wichtig. Ich bin hier geboren und aufgewachsen. Habe hier alles aufgebaut und

winsche mir, dass UNTHA hier bleibt.”

Gibt es Winsche/Ratschldge an das heutige Unternehmen?

»lch bin mit der Arbeit von Alois mehr als zufrieden. Der einzige Ratschlag, den ich ihm geben méchte ist, dass es
wichtig ist, selber Entscheidungen zu treffen. Es ist nicht immer ratsam, auf andere zu héren.”

Was sind heute Deine Leidenschaften/Hobbies...2

»Meine grofle Leidenschaft sind die Berge. Das war schon immer so. Von Beginn an dienten sie als Ausgleich zum
Stress in der Firma. Auf3erdem wandere und reise ich gerne.”

Hiermit méchten wir uns im Namen aller bei Anton Unterwurzacher fir seinen Weitblick bedanken.
Nur dadurch war es Uberhaupt méglich, dass sich UNTHA so entwickelt hat. Wir winschen ihm weiterhin ein
reges Interesse an dem Unternehmen, vor allem aber Gesundheit und Zeit mit seiner Familie.

13






Innovationen

2020 steht nicht nur fir das 50-jéhrige Firmenjubiléum. Es steht auch fir zahlreiche Innovationen,
die den erfolgreichen Weg in die Zukunft vorzeichnen.

GENIUS
denkt mit

Das von UNTHA neu entwickelte, intelligente ZustandsUberwachungssystem
GENIUS ist sozusagen das Gehirn jeder Zerkleinerungsmaschine. Das
Condition Monitoring Tool kann prinzipiell in jede UNTHA Maschine integriert
werden und bindelt fir den Benutzer alle Informationen, die er Gber seine
Anlage benétigt. Alle nétigen Betriebs- und Prozessdaten wie Stromkosten,
Temperatur oder die Uberwachung von prozesskritischen Komponenten
kédnnen in Echizeit problemlos und Ubersichilich online und Uber jedes
Endgerdt abgerufen werden. Das ist for den Anwender nicht nur sehr
komfortabel, sondern reduziert ungeplante und teure Stillstandszeiten der
Maschine und erhéht Verfiugbarkeit und Produktivitét. Aufiretende Stérungen
werden unmittelbar angezeigt, was deren Behebung beschleunigt. Weitere
Vorteile for den Benutzer sind das frihzeitige Erkennen von Abweichungen
und MaBBnahmen zur Prozessoptimierung. Die Daten werden Gbersichtlich und
benutzerfreundlich im Kundenportal ,MyUNTHA" dargestellt.

-

=%

Mit dem ZR2400 prasentiet UNTHA erstmals einen neuen 2-Wellen-
Zerkleinerer fur die Aufbereitung von Mill und Metallen. Dieser Shreddertyp
wurde speziell fir die grobe Vorzerkleinerung und hohe Durchsatzleistungen
konzipiert, um optimales Outputmaterial fur nachgeschaltete Sortierprozesse
zu erzielen. Angetrieben wird der ZR2400 mit dem bewé&hrten und energie-
effizienten UNTHA Eco Power Drive. Fir die effiziente Zerkleinerung der
unterschiedlichen Materialien stehen zwei Schneidwerkstypen zur Verfigung.
Ein besonderes Highlight ist das schnelle Wechseln des kompletten
Schneidwerks. So kénnen Stillstandszeiten auf ein Minimum reduziert werden.
Angeboten wird der ZR2400-Zerkleinerer in einer stationdren und einer
mobilen Version, was dem Anwender héchstmégliche Flexibilitét garantiert.

ZR2400
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Neues RC-
Schneidwerk
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Mit dem RC-Schneidwerk fir die XR-Klasse hat UNTHA eine neuartige Messer-
geometrie mit verbessertem Einzugsverhalten entwickelt, mit der besonders
hohe Durchsatzleistungen und ein sehr homogenes Output-Material méglich
sind. Entwickelt wurde das robuste Schneidwerk for die Vorzerkleinerung von
besonders sperrigen und stérstoffbehafteten Materialien.

UNTHA Zerkleinerungsmaschinen sind weliweit im Einsatz und zeichnen
sich durch ihre Verlé@sslichkeit und Langlebigkeit aus. Daher ist es besonders
wichtig, auch nach dem Kauf eines Shredders bestens betreut zu werden. Das
UNTHA Service Competence Centre ist der Garant fir die umfangreichen
Serviceleistungen, die Bestandskunden von ihrem verldsslichen Partner
erwarten kénnen.

UNTHA
Service
Competence
Centre
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Referenzen

Pro Jahr verlassen rund 400 Maschinen unser Werk
in Kuchl und gehen in die ganze Welt. Der Eigen-
fertigungsanteil im Werk in Kuchl liegt bei ca. 80
Prozent. Mit SchweiBBerei, Lackiererei und CNC-
Bearbeitungszentren im Haus kdnnen
Flexibilitat, Anpassungsféhigkeit und kurze Lieferzeiten
gewdhrleistet sowie die Qualitat bestmaglich gesichert
werden. Eine eigene Entwicklungsabteilung arbeitet an
der stetigen Weiterentwicklung von innovativen Zer-
kleinerungsldsungen. Dartber hinaus verfigt UNTHA
mit dem Testcenter Uber ein Versuchszentrum direkt
im Werk. Dort wird das Material des Kunden in unter-
schiedlichsten Maschinen-, Technik- und Anwendungs-
konstellationen getestet, um so die optimale Lésung
herausfiltern zu kénnen. Die Maschinenauslegung
richtet sich nach den Anforderungen des Kunden sowie

maximale
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den Materialien, die es zu verarbeiten gilt. Der Uber-
wiegende Anteil der Maschinen aus UNTHA Produktion
sind individuelle Lésungen.

Mehr als 10.000 Referenzanlagen sind weltweit in
Betrieb. Kunden aus dem MGll- und Recyclingbereich,
holzbe- und -verarbeitende Unternehmen, private
Entsorger, grof3e Industriebetriebe, kleine Tischlereien,
Krankenhéuser, Kommunen - die Palette unserer
Referenzen ist so breit wie unser Produktangebot.
Wir sind Uberzeugt, unseren Kunden mit unserem
Angebot die beste Lésung fur ihre Anforderung bieten
zu kénnen. Aber lassen wir doch jene sprechen, die
unsere zuverldassigen Produkte aus ihrem téglichen
Einsatz kennen und am besten wissen, wo unsere
Starken liegen: Sehen Sie hier eine kleine Auswahl an
weltweiten Referenzen.
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Unser Vertriebspartner-
Netzwerk




Gluckwunsche

Team URT Deutschland

UNTHA Deutschland GmbH (UDG)

Die UNTHA Deutschland GmbH (UDG) begleitet
diese Erfolgsgeschichte seit 25 Jahren. Grund genug,
dass wir Danke sagen, weil uns Anneliese und Anton
Unterwurzacher 1995 das Vertrauen schenkten,
ihre Zerkleinerer in Deutschland vertreiben zu dirfen.
UNTHA war die Quelle des Geschéftes bei Firmen-
grindung, aus der neben der UDG auch die URT (URT
Umwelt- und Recyclingtechnik GmbH) hervorging.

UNTHA UK

Ein halbes Jahrhundert im Geschaft zu sein, ist
eine beachiliche Leistung. Ich bin Uberzeugt, dass
UNTHA deshalb zu einer weltweit anerkannten Marke
geworden ist, weil das Unternehmen eine lange
Tradition mit einer zukunftsorientierten Einstellung ver-
bindet. Diese Kombination aus reichem Erfahrungs-
schatz und Innovation erméglicht es uns, standig
neue Grenzen auszuloten. Auf diese Weise finden wir
Lésungen fir Zerkleinerungsanwendungen, die der
Markt niemals for méglich gehalten hétte!

Ich glaube, dass wir im Jahr 2020 fir unsere Mit-
arbeiter ebenso bekannt sind wie fir unsere
Gerdte — und das macht mich besonders stolz. Hier
in GrofBbritannien legen wir groBBen Wert auf die
Beziehungen zu Kollegen, Kunden, Partnern und
Fachgenossen. Das hilft uns meiner Meinung nach
dabei, uns auf einem doch sehr wettbewerbsintensiven
Markt zu behaupten. Das 50-j@hrige Jubildum von
UNTHA findet in einem der schwierigsten Jahre der
neuzeitlichen Geschichte statt, namlich im Jahr der
COVID-19-Pandemie. Wie einzigartig unser Unter-
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Die URT ist Anlagenbauer im Bereich WEEE (Waste
of Electrical and Electronic Equipment). Sie ist Welt-
marktfGhrer im Bereich Anlagen fur die Kuhlgeréte-
entsorgung und setzt UNTHA Zerkleinerungstechnik
exklusiv hierfir ein. Sie beschéaftigt heute ca. 40
Mitarbeiter bei einem Umsatz von ca. 20 Mio. Euro.
Die UDG entwickelte sich vom Vertriebspartner zur
Vertriebstochter von UNTHA und liefert die Kuchler
Zerkleinerungslésungen fir Recyclinganwendungen
seit Firmengrindung in den deutschen Markt. Das
Vertriebs- und Serviceteam umfasst ca. 10 Mitarbeiter
und generiert einen Umsatz von ca. 8 Mio. Euro. URT
und UDG sind auch deutsche Erfolgsgeschichten, die
ihren Ursprung in Kuchl haben.

Wir — die Firmengrinder Peter HeBler und Thomas
Gundersdorfsowie das Team um Alex Hofmann—sagen
Danke fur 25 Jahre vertrauensvolle und erfolgreiche
Zusammenarbeit. Das neuve FUhrungsteam um Alois
Kitzberger hat die Weichen weiter auf Wachstumskurs
gestellt. Somit haben wir weiterhin die Chance, in
einer zukunftstréchtigen Branche erfolgreich zu sein.
Herzlichen Gluckwunsch UNTHA — vielen Dank Toni!
Peter Hef3ler und Thomas Gundersdorf

nehmen ist, erkennt man an der Resilienz unserer
weltweiten Gruppe und unserem unerschitterlichen
Engagement fir Kundenzufriedenheit und Innovation
auch waéhrend der Pandemie. Mit dieser Einstellung
haben wir die Zeit Uberdauert und ich bin sicher,
dass wir damit auch einer spannenden Zukunft ent-
gegenblicken. Gratulation an alle, die an unserem
Werdegang mitgewirkt haben und alles Gute for die

ndchsten 50 Jahrel!
4 .

|

™

Marcus Brew, Managing Director UNTHA UK

Team UNTHA America

UNTHA America

Ein Unternehmen zu grinden, fordert Mut zum
Risiko, eine klare Vision und einen starken Pionier-
geist. Dank Anton und seinem domaligen Team
und dessen Ingenieurskunst und Erfindertum in der
Zerkleinerungstechnik sind wir Teil eines groBartigen
Unternehmenserbes mit einem tollen Produktportfolio,
welches uns die Umwelt und den Menschen in
den Mittelpunkt stellen lasst. Die Entwicklung von

UNTHA Polska

Liebes UNTHA Team, es ist uns eine Ehre, als Tochter-
firma von UNTHA in Polen aktiv zu sein. Wir vertreiben
qualitativ hochwertigste  Zerkleinerungsmaschinen
im ganzen Land, von der RS- bis zur XR-Serie, und
betrachten es als Privileg, an dieser Tradition teilhaben
zu durfen. Nicht viele Unternehmen in unserer Branche
kénnen auf eine 50-jéhrige Geschichte zuriickblicken.
Wir sind stolz darauf, zu UNTHA zu gehéren und
unseren Kunden professionelle und individuelle
Lésungen bieten zu kénnen.

Société SIBOIS SARL

UNTHA, einer kleinen Maschinenschlosserei zu einem
internationalen, renommierten Unternehmen, st
wahrlich beeindruckend. Solch ein Wachstum ist nur
mit starken Wurzeln aus der UNTHA Heimat méglich
und den vielen Anstrengungen auf den Mérkten,
die mittlerweile weit Uber die regionalen Grenzen
Osterreichs hinausgehen. So durfte auch ich vor etwa
funf Jahren von Kuchl nach Amerika ziehen, um hier
Teil von UNTHA's grenzUberschreitendem Unterneh-
menserfolg und Wachstum zu sein. Eine tolle Aufgabe
und Herausforderung, auch wenn man so manchmal
den guten &sterreichischen Schinkenspeck und das
Brot aus der Heimat vermisst. Vieles hat sich mit dem
Wachstum unseres Unternehmens verdandert. Neue
Produkte wurden entwickelt, Organisationen wurden
ausgebaut, Firmengebdude vergréBert, Mitarbeiter
angestellt. Aber geblieben ist die familigre und kol-
legiale Unternehmenskultur, die bis Gber den grofien
Teich zu uns nach UNTHA America herUberreicht. Im
Namen des ganzen UNTHA America Teams mdochte
ich mich herzlich hierfir bedanken. Wir freuen uns
auf viele weitere Jahre der guten Zusammenarbeit.
Mit herzlichen Griien, Bernhard Martinz
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Team UNTHA Polen

Société SIBOIS SARL

Herzlichen Gluckwunsch zu lhrem 50-Jahre Jubilgum!
Unsere Firma und unsere Familie arbeitet jetzt seit un-
gefdhr 35 Jahren erfolgreich mit UNTHA zusammen.
Bis heute zéhlen wir fast 300 verkaufte Maschinen,
die zum grofien Teil noch alle jeden Tag im Einsatz
sind. Es ist for uns jedes Mal eine grof3e Freude, nach
Kuchl zu fahren und dieses schéne Werk zu besuchen.
Eine top Organisation, top Mitarbeiter und Ansprech-
partner und zuverléssige Maschinen sind das erste,
was uns einféllt, wenn wir an UNTHA denken.
Wir winschen uns allen fir die néchsten 50 Jahre
weiterhin eine gute und erfolgreiche Partnerschaft und
sichern lhnen unsere volle Unterstitzung zu.
M. Didier SIMON, Responsable commercial
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ReTec Miljg ApS.

Seit den Anféngen von ReTec im Jahr 1997 hat
uns UNTHA mit Zerkleinerungsmaschinen fir eine
Vielzahl von ReTec-Projekten beliefert. Einer unserer
.Bestseller” ist das mobile ReTec-System fir die
Zerkleinerung sensibler Daten. Wir sind gerade dabei,
das 25. Gerét dieser Art zu konstruieren. Die UNTHA
Shredder kommen auch bei einem ReTec-Projekt
fur die Zementindustrie zum Einsatz, wo der ReTec-
Ballenéffner in Kombination mit den Shreddern eine
Zero-Waste-Lésung bietet. In Danemark haben wir
innerhalb kurzer Zeit 3 XR3000-Geréite verkauft, und
wir erwarten, dass diese Zahl noch ansteigen wird. Im
Laufe unserer erfolgreichen Zusammenarbeit haben
wir mehr als 200 UNTHA Maschinen in Danemark
und in Schweden verkauft. Wir schétzen uns glicklich,
mit dem UNTHA Team zu arbeiten und winschen
dem Unternehmen alles erdenklich Gute!

Laurens Veer, Nido Recycling Techniek

Herzlichen Glickwunsch aus Holland!

50 Jahre, das ist ein halbes Jahrhundert UNTHA.
Ich erinnere mich noch, dass ich als Mitarbeiter der
hollandischen NIDO in Bonn vor zirka 29 Jahren das
erste Mal die Erfahrung mit einer ,versteckten” UNTHA
RS30 hatte. Diese war verbaut in eine PUR-schaum
Entgasungsanlage  der Firma Adelmann. Unsere
Freunde Peter Hefller und Thomas Gundersdorf
waren bei dieser Vorstellung fir die deutsche Presse
auch schon da. Wir hatten die von uns entwickelte
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Kjeld Jensen, CEO ReTec Miljz ApS.

FCKW-Absauganlage dabei und kamen schnell zu
einer Zusammenarbeit. Nach einigen Monaten haben
wir dann Kontakt mit dem Hersteller aufgenommen
und haben damit seit 1992 UNTHA Maschinen in
den Niederlanden vertreten. Sehr gute Erinnerungen
habe ich am Anfang an die Besprechungen mit Toni
und Sepp. Anfangs gab es nur den RS30 und die
leichte Version vom RS40. Schnell sind die gréfieren
Maschinen entwickelt und gebaut worden und wurde
das neue BUro am heutigen Standort gebaut. Jetzt gibt
es ja schon den RS150 als 4-Weller. Wir haben uns
immer unterschieden von unseren Mitbewerbern, weil
wir nicht nur Maschinen, sondern Komplettlésungen
anbieten wollten oder nach neuen Einsatzgebieten
gesucht haben. Damit bekommt man dann auch die
schwierigsten und herausfordernsten Aufgaben von
den Kunden. ,Die Holladnder haben immer was Be-
sonderes”, hat man in Kuchl oft gesagt. Mit UNTHA
und ihrer fachkundigen Mannschaft in der Produki-
entwicklung und mit unserer Kunden zusammen
haben wir viele technische Lésungen gefunden,
wovon einige jetzt als Standard in den Maschinen
verbaut werden. Neben den seriésen Gespréchen
gab es auch den informellen Kontakt, als wir zu
Mittag auf der Alm waren oder bei einer der vielen
Vertretertage, Eréffnungs-  und Jubildumsfeiern. Ich
habe die Zusammenarbeit mit allen UNTHA Mit-
arbeitern immer als sehr effektiv, aber auch freundlich
und gemutlich erfahren und sehe das auch nicht als
eine rein geschaftliche Beziehung. Hoffentlich wird die
Zusammenarbeit mit NRT (frher NIDO) noch viele
Jahre fortgesetzt. Ich gratuliere euch allen zu diesem
Firmenjubildum!

SW Automatisierung GmbH

Dynamik, Innovation und Fortschritt — mit Begeisterung
und Einsatz ist eine Innovationskultur entstanden in
dem standigen Bestreben, gemeinsam das maximal
Mégliche zu erreichen, um das Beste zu gewinnen.
Nicht nur Mut zur Verdnderung, sondern auch
entschlossene Schritte und der Anspruch an Perfektion
zeichnen euer Unternehmen aus. Somit Ubertrefft ihr
seit 50 Jahren Erwartungen und prdgt Meilensteine
einer |[ahrzentelangen Zusammenarbeit, die nun
gemeinsam Geschichte schreibt. Wir freuen uns Uber
das 50-jdhrige Firmenjubildum eures Unternehmens
und gratulieren euch dazu ganz herzlich. Insbesondere
betonen wir unsere Dankbarkeit und Wertschdtzung
for die johrzehntelange wertvolle Zusammenarbeit,
durch die wir gemeinsam diesen Erfolg feiern dirfen.
Auf weitere gute Zusammenarbeit freut sich das
gesamte SW Team.

Jens Domke, Geschéftsfihrer SPANEX GmbH

Gama

Anlésslich des 50-j@hrigen Jubildums von UNTHA
und des 25-jahrigen Jubildums der erfolgreichen Zu-
sammenarbeit zwischen UNTHA und Gama winsche
ich UNTHA alles Gute, und dass das Unternehmen
weiterhin eine FOhrungsrolle bei der Entwicklung und
Herstellung von Shreddern einnimmit.

Arie Pollak, Gama

SW Automatisierung GmbH

SPANEX GmbH

50 Jahre UNTHA ist eine grandiose Erfolgsgeschichte
mit groBBem Potential und weiterhin positiver Pers-
pektive, wie die Firmengeschichte zeigt. Als einer der
ersten Partner von UNTHA gratuliert SPANEX ganz
herzlich zu diesem Jubildum und winscht alles Gute
sowie auch zukinftig viel Erfolg.

Wir bedanken uns bei den Mitarbeitern von UNTHA
fur die langjéhrige und vertrauensvolle Zusammen-
arbeit und freuen uns, mit UNTHA einen kompetenten
und innovativen Partner fir die Zerkleinerungstechnik
an unserer Seite zu haben.

Arie Pollak Vertreter von UNTHA in Israel

27



o eRessuM
e 1 erausgeber:

O o T Tl %4
b i i n"Redukﬁarﬁ: v :ll
H _,“11;‘ 3 i i W




