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Sales Consultant
Potsdam/Berlin

Hast du Lust, an der digitalen Welt der Zukunft mitzuwirken und zu lernen, wie
man eigenverantwortlich ein Unternehmen mitgestaltet? Dann freue dich auf
ein motiviertes Team, ein spannendes Arbeitsumfeld und abwechslungsreiche
Aufgaben als Sales Consultant bei D-LABS!

—— WER UNS FEHLT, BIST DU!

DEIN PROFIL

> Du bist ein echter Menschenkenner und hast Freude daran, in alle moglichen
Branchen reinzuschnuppern und Kontakte zu kniipfen.

> Idealerweise hast du eine kaufmannische Ausbildung oder ein Studium in BWL, Public
Relations o.a. abgeschlossen. CRM-Systeme sind dir nicht vollig fremd.

> Duinteressierst dich fiir nutzerzentrierte, digitale Lésungen und Prozesse und
kannst andere fiir deine Ideen begeistern.

> Als Teamplayer zeichnest du dich durch Eigenverantwortung und
Losungsorientiertheit aus.

> Du sprichst sehr gut Deutsch und Englisch und hast Freude daran, gelegentlich zu
reisen.

DEINE AUFGABEN

> 0b Quereinsteiger oder alter Profi: Wirke kreativ an der Zukunft von D-LABS mit und
wachse mit deinen Aufgaben!

> Du unterstiitzt unser Sales-Team bei Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen in
der freien Wirtschaft und beteiligst dich an der Weiterentwicklung unseres CRM-
Systems.

> Dabei baust du dein Netzwerk an Kontakten stetig aus, sammelst relevante
Marktinformationen und erschlieBt spannende Projektchancen.

Begeistert und du konntest Luftspriinge machen — aber du erfiillst nicht alle
Anforderungen? Macht nichts! Wir lassen uns gerne von dir iiberzeugen.

— KLINGT GUT! WIE GEHT ES WEITER?

Bist du bereit, durchzustarten?

Dann melde dich bei: Elina Bass-Mazana

T +49 33197992 334

jobs@d-labs.com



