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AI-generated content may be incorrect.]ACTIVIDAD DE IDENTIFICACIÓN DE POSIBLES SOCIOS COMERCIALES   

          
Instrucciones: Utilice esta gráfica para idear posibles socios de la industria para ofrecer experiencias de aprendizaje basado en el trabajo para sus estudiantes. Lea las descripciones en la columna izquierda de la tabla; estas le ayudarán a considerar distintas maneras de identificar posibles socios. Luego, en cada fila, anote cualquier idea o contacto que usted piense que podría ser útil.
Cada miembro debe completar esta tabla de manera individual. Después, todas las respuestas se combinarán en un solo documento para crear una lista completa de posibles aliados.

	
	Nombres de los posibles socios comerciales o contactos 
	¿Cuál es la mejor persona para establecer el contacto? 
· Director de la academia
· Maestro
· Estudiante
· Miembro del Consejo Asesor
· Otro socio comercial
	Estrategia de participación para el posible socio comercial:
· Alcance vía correo electrónico
· Evento de reclutamiento
· Reunión individual
· Reunión con un miembro del Consejo Asesor
· Reunión de la comunidad

	Redes personales (amigos, organizaciones civiles, contactos comunitarios, LinkedIn, etc.)
	
	
	

	Actuales voluntarios en su escuela
	
	
	

	Organizaciones de servicio locales (Rotary, Kiwanis, cámara de comercio, etc.)
	
	
	

	Organizaciones comerciales locales relacionadas con el tema de su academia
	
	
	

	Compañías corporativas NAF de participación 
	
	
	

	Miembros del consejo asesor a los que les puede pedir que generen una lista de contactos de sus redes
	
	
	

	Maestros de la academia a los que les puede pedir que generen una lista de contactos de sus redes
	
	
	

	Exalumnos de la academia NAF

	
	
	

	Padres con habilidades relevantes
	
	
	

	Contactos universitarios
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