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Kluczowi klienci:
jak zwiekszy¢ ich rentownosg,
nie zwiekszajac kosztow sprzedazy?

Wiekszos¢ firm przyznaje, Ze nie radzi sobie ze zwiekszaniem sprzedazy do kluczowych klientow
i nie potrafi w petni wykorzysta¢ zwigzanego z nimi potencjatu. To ogromny btad!

Kluczowikliencisa niezwykle wazni dla rezwoju firmy, a ich rola bedzie ciaggle rosnac. Po pierwsze dlatego,

ze wraz z coraz wieksza konsolidacjg rynkow liczba potencjalnych klientéw spada. A po drugie: koszty dotarcia do nich
rosng, dlatego firmy muszg lepiej wykorzystywac potencjat tych, ktdrych juz maja. Nie musza, a nawet nie powinny
ograniczac sie jedynie do obecnego grona kupujgcych. Co zrobi¢, by zwiekszy€ sprzedaz dzieki kluczowym klientom?
Jak przekroczy¢ bariere, za ktdrg kryja sie dodatkowe przychody -

bez zwiekszania kosztow sprzedazy?
Odpowiedzi na te pytania poznasz podczas sesji 1
+Zarzadzanie kluczowymi klientami” w ramach programu
rozwoju strategii sprzedazy Sales Strategy Program™.
Juz dzis zgtos udziat w programie, by dowiedziec sie m.in.:
jak wzmocnic¢
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juzistniejace relacje zkluczowymi
klientamiiskutecznie je rozwingc?

jak wspotpracowac
zfirmaklienta, aby maksymalizowac ‘

zyskize sprzedazy?
jak pomagac
klientowiwe wzroscie jego organizacji,

jednoczesnie dbajgc o wzrost wtasnej firmy?
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Bezcenna inspiracja bazujgca na najnowszych trendach sprzedazy

Czasy, gdy raz obrana strategia wystarczata na lata, juz dawno minety! Program SSP pozwala
opracowac nowg, w realizacji ktdrej kluczowe stajq sie udoskonalona oferta wartosci, wtasciwe
aktywnosci handlowcow czy optymalne wykorzystanie omnichannel. Polecam Sales Strategy
Program™ wszystkim dyrektorom sprzedazy, ktérym zalezy na innych rozwigzaniach niz walka ceng!

Beata Strawiniska, dyrektor sprzedazy ICAN Institute
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