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Die Digital Commerce Veranstaltung fur alle
B2B-Hersteller, -Marken und Handler!
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Wie entwickelt sich der
B2B E-Commerce?
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Umsatz im B2B-E-Commerce in Deutschland in den Jahren 2012 bis
2014 sowie eine Prognose bis 2019 (in Milliarden Euro)
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Die digitalen Kanale nehmen in der Customer Journey im B2B die fiihrende Rolle
ein, Marktplatze spielen dabei eine besondere Rolle
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