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Ersatzteile mit zielgruppenspezifischen Preisen digitalisiert und prozessoptimiert verkaufen 

Maßnahmen

Verlinkung von der Webseite

Ansprache durch Support-Team 

Aufnahme in E-Mail-Signatur

Beitrag im Kundennewsletter

Frako Kondensatoren- und Anlagenbau GmbH
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Wilhelm Hoyer GmbH  Co. KG

Anbieten einer geeigneten E-Procurement-Lösung

Gemeinsamer Kundentermin und gemeinsame Beratung

Rechnungs- und Lieferadressen

Kostenstellen- und Kostenarten

Nutzerverwaltung mit Freigabeprozess

Auswertungen des Bestellarchivs
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SSI Schäfer Shop GmbH

Anbieten zielgruppenspezifischer Preise und einer neutralen Mehrlieferantenplattform

Maßnahmen 

Ansprache durch den Vertrieb

Gemeinsame Kundentermine
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Platzierung des Unite-Auftritts auf der eigenen Webseite
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Platzierung des Unite-Auftritts auf der eigenen Webseite



27.09.2018 Seite 13 © Mercateo AG

Weitere Vermarktungsbeispiele

Vorlagen, Hilfe & 
Support:
https://unite.eu/de_
DE/knowledgebase

https://unite.eu/de_DE/knowledgebase

