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Unite. Mit der Welt vernetzt!

L,Wir sind nicht da wo wir dieses Jahr

schon sein wollten!”

,Aber...”
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Unite. Mit der Welt vernetzt!
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Vertriebsstrategie: Marktplatz vs. Netzwerk
—» Unite Seller Conference, 19.09.2018
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Marktplatze als Vertriebskanal
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Marktplatz vs. Vernetzungsplattform
Vertriebskanal vs. Vertriebsinstrument

Marktplatz
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Intermediar

eigenstandiger Vertriebskanal
zusatzlicher Umsatz
keine Kundenbindung

Kundenzugang liegt beim Marktplatz

kein Alleinstellungsmerkmal transportierbar

hohe Wettbewerbsdichte
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Nutzen = (X x Nutzer

kann in bestehende Vertriebsstrategie
integriert werden

eroffnet neue Moglichkeiten bei der
Kundenbindung/Kundenakquise
direkte Kundenbeziehung
Abgrenzung vom Wettbewerb moglich
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Marktplatz vs. Vernetzungsplattform
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Einkaufsvolumen

Digitalisierung im indirekten Einkauf
Warum braucht es eine Netzwerkplattform?

Beziehungsintensitdt
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Mercateo
Zwei Marken. Ein Unternehmen.

Onmercateo

Wotogoren v 0 ST TR TR

Mercateo Unite Supplier Day in Leipzig.
Kooperation als Erfolgsfaktor im B2B

A 10. Mai 2017 trafen sich rund 300 Anbietar, un sich Uber
Oigitalisg jon und Plattformen ausntauschen.

5y

PrintPlanet s

(echweitzer

e Dun?aLs GuarzmsTovpeL mg

IR B & A ui @
Seite 9 © Mercateo AG

Startseite

® Unite entdecken © Login  UNITE

Mehr erfahren
—

,»Wir bestimmen das Produktportfolio gegentiber dem
Kunden, das Pricing bleibt weiterhin Hoheit des Handels.“

Martin Lange,

© Abonnieren Sie unseren Newsletter
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