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Lieferantenreduzierung als Losung
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Gestern: Heute: Morgen:
Viele Lieferanten und Weniger Lieferanten und Viele Lieferanten und
viele Kreditoren weniger Kreditoren einen Kreditor
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Digitalisierung in der Beschaffung als Chance fiir ihr Unternehmen
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Mogliche Zeitersparnis durch den Einsatz einer E-Procurement-Ldosung

Berechnung der Einsparpotenziale auf Basis des Prozesskostenrechner

Bedarfsanforderun Lieferantenauswahl Bestellung Wareneingang Rechnung/Zahlung

I hr Prozess [ Mercateo Prozess

www.einsparpotenziale—entdecken.de
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Teilnehmer der Studie
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Indirekter Einkauf im Fokus: Zwischen Einsparpotenzial und Zukunftschancen

Mercateo Studie 2017 — in Zusammenarbeit mit der HTWK Leipzig

10,90%

\

43’900/0 B 24,500/0

Befragungszeitraum: Dezember 2016 — Januar 2017

110 befragte Unternehmen
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Unternehmensgrofien

m Kleinstunternehmen (bis 49
Mitarbeiter)

Kleinunternehmen (50 bis 249
Mitarbeiter)

m Mittelgrofle Unternehmen (250
bis 4.999 Mitarbeiter)

GrofRunternehmen (ab 5.000
Mitarbeiter)
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Kenngroflen des indirekten Einkaufs
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Indirektes Einkaufsvolumen in Euro pro Jahr
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Anzahl Rechnungsbelege pro Jahr
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Anzahl Bestellungen pro Jahr

2 Mio.
488.425
1 Mio.
178.336
omtio. — N — -
alle (n=85) Kleinst- Klein- Mittlere GroRR-
UN (n=21) UN (n=1%) UN (n=35) UN (n=10)

=» Durchschnittlichen Werte unterscheiden sich
stark in Abhangigkeit der Unternehmensgrofle
—» Die Differenz zwischen den Bestellungen und

Rechnungen ist bei mittelgrof3en Unternehmen
aktuell am grofiten
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Kenngroflen des indirekten Einkaufs
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Anzahl Kreditoren im System
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Durchschnittliche Anzahl der Kreditoren pro Unternehmen: ca. 1.600
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Was heif3t das jetzt?

Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

!

\ /
L]

’ \

Was heifdt das jetzt?
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Nicht Lieferanten, sondern Kreditoren reduzieren
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters
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Vorteile fiir Sie als Anbieter

Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Erweiterung lhrer
Absatzkanale

Geringer buchhalterischer
O und administrativer
Aufwand
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Elektronische
Rechnungsformate

Personliche
Beziehung

uryce



Der Prozess dahinter
Das Single-Creditor-Modell aus Sicht eines Anbieters

Einkaufer Unlte

(mercateo

[ unite

FINANCIAL SERVICES
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Anbieter
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Kontakt

Wir sind fiir Sie da!
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lhr Ansprechpartner:

André Tschammer

T +49 341355 86 166
www.unite.eu
Andre.Tschammer@ mercateo.com
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Ilhr Ansprechpartner:

Paul Gradinger
T +49 341 355 86 140

www.unite.eu
Paul.Gradinger@mercateo.com
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