
Unite ist das B2B-Netzwerk der Mercateo  
Gruppe, über das sich Einkäufer, Händler  
und Hersteller ohne großen IT-Aufwand 
miteinander verbinden, sodass Transakti-
onsprozesse vollkommen digital und maxi-
mal effizient abgewickelt werden können.

Unite bietet die neutrale Infrastruktur  
für digitale Geschäftsbeziehungen, in  
der sowohl Einkäufer als auch Lieferan- 
ten von standardisierten Prozessen pro- 
fitieren. Einkäufern ermöglicht die Platt-
form Unite, ihre Lieferantenbeziehungen  
übersichtlich zu verwalten. Hersteller  
und Händler erweitern über Unite.eu  
ihren Kundenstamm ohne zusätzlichen  

vertrieblichen Aufwand. Unite unterstützt  
dabei persönliche Beziehungen und treibt 
wertschöpfende Kooperationen zwischen  
Unternehmen voran. Je stärker das Netz-
werk auf Unite.eu wächst, desto mehr 
Vorteile zieht jeder einzelne Teilnehmer  
aus der Nutzung. Unite stellt seine Pro- 
zess-Services über Schnittstellen in E- 
Procurement- und E-Commerce-Syste-
men zur Verfügung und kann ohne großen 
IT-Aufwand in bestehende Oberflächen 
eingebunden werden. Das B2B-Netzwerk 
ist neben Deutschland auch in vielen wei-
teren europäischen Ländern für Unter-
nehmen erreichbar und wird sich in den 
nächsten Jahren weiter ausbreiten. 

B2B-Netzwerk Unite:
Ihr Schlüssel zur Vielfalt.

Gemeinsam geht mehr.

www.unite.eu

Sie wollen  
Partner werden?

Arzu Solmaz
T +49 341 35586243
arzu.solmaz@unite.eu

Unite 
entdecken
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Unite is the B2B network of the Mercateo 
Group, which connects purchasers and 
suppliers with minimal IT expense and 
makes transaction processes fully digital 
and optimally efficient.  

Unite provides the neutral infrastructure 
for digital business relationships enabling 
buyers and suppliers to benefit from 
numerous standardized processes. 
Purchasers can use the Unite platform 
to keep a clear overview of their supplier 
relationships. Manufacturers and dealers 
can expand their customer base via unite.eu  

without additional sales expenditure. 
Unite supports personal relationships 
and promotes value-adding collaboration 
between companies. The more the network 
grows on unite.eu, the more benefits are 
created for each participant. Unite provides 
its process services via interfaces in e- 
procurement and e-commerce systems –  
these can be integrated into existing 
interfaces without significant IT expense. 
In addition to Germany, the B2B network 
can also be reached by companies in many 
other European countries and will continue 
to expand in the coming years. 

Unite B2B Network:
Your key to diversity.

Unite – achieving more together

www.unite.eu

Do you want to  
become a partner?

Discover 
Unite

Arzu Solmaz
T +49 341 35586243
arzu.solmaz@unite.eu



Vielfalt einfach gestalten mit  
dem Single-Creditor-Modell

Entscheiden sich Einkäufer für das 
Single-Creditor-Modell, pflegen sie 
nur noch einen Kreditor, unabhän-
gig von der Anzahl der Lieferanten, 
mit denen sie über Unite zusammen-
arbeiten. Ein Großteil der manuellen 
Prozesse, die sonst mit großer Liefe-
rantenvielfalt einhergehen, entfal-
len damit für den Kunden. Einkäufer 
können damit ihre Bedürfnisse nach 
einer vielfältigen Produkt- und Lie-
ferantenauswahl mit einem schlan-
ken, einfachen Prozess vereinen. 
Mit dieser Lösung reduziert sich der 
buchhalterische Aufwand erheblich.

Einkaufen über Unite:

Heike Kleine 
+49 349 6512197 
heike.kleine@mercateo.com

Mercateo und Unite nutzen, 
von Synergien profitieren

Mercateo vereint die Vorteile eines umfangreichen 
Marktplatzes mit vielfältigen E-Procurement-Funktio-
nen und bietet gemeinsam mit Unite eine ganzheitliche 
Einkaufslösung. Mercateo Nutzer können aus der Be-
schaffungsplattform auf Unite zugreifen und dort eine 
Vielzahl neuer Lieferanten entdecken. Je nach Bedarf 
können Einkäufer anschließend über Unite einfach neue 
Anbieter in ihre gewohnten, digitalen Beschaffungs-
prozesse auf Mercateo integrieren. Sperrige Abläufe 
werden durch Funktionen wie das Single-Creditor- 
Modell schlanker und günstiger. 

Unite für Einkäufer: 
Ihr System mit der Welt vernetzt.

Mit Unite können Sie einen standardisierten, 
digitalen Einkaufsprozess etablieren, ohne 
dabei auf Lieferantenvielfalt verzichten zu 
müssen. Aus ihrer eigenen Systemober-
fläche heraus haben Einkäufer Zugang zu 
einem wachsenden Sortiment. Gleichzeitig 
können Sie mit ihrem eigenem Anbieter-
sortiment das Angebot erweitern und die 
indirekte Beschaffung auf einer Plattform 

bündeln. Unite arbeitet mit verschiede-
nen bekannten E-Procurement-Partnern 
zusammen, die es Nutzern ermöglichen, 
die Plattform nahtlos in vertraute Sys-
temoberflächen einzubinden und ohne 
Punch-Outs auf zahlreiche Lieferanten 
zuzugreifen. Zudem haben Sie Zugriff auf 
den Mercateo Shop mit zahlreichen Lie-
feranten und mehrere Millionen Artikel.

Bleiben Sie in Ihrer vertrauten Umgebung

Nahtlose Integration in Ihre Beschaffung 

Fügen Sie eigene Lieferanten hinzu

Ein Kreditor für alle Lieferanten

Mit API keine Punch-Outs mehr 

Designing diversity with  
the single creditor model

In the single creditor model, 
you only maintain one creditor 
regardless of the number of 
suppliers you work with via Unite.  
As a result, many of the manual 
processes that are normally 
associated with maintaining a large 
variety of suppliers no longer apply 
for the customer. Purchasers can 
thus combine their need for a diverse 
selection of products and suppliers 
with a lean and simple process. 
This solution greatly simplifies the 
accounting process.

Buying with Unite:

Heike Kleine 
+49 349 6512197 
heike.kleine@mercateo.com

Benefit from synergies 
with Mercateo and Unite

Mercateo brings together the benefits of an extensive 
marketplace with a variety of e-procurement 
capabilities and, together with Unite, provides a 
holistic purchasing solution. Mercateo users can 
access Unite from the procurement platform to 
discover a wide variety of new suppliers. Depending 
on their needs, purchasers can then simply integrate 
new providers into their usual digital procurement 
processes via Mercateo. Bulky processes become 
leaner and cheaper thanks to functions such as the 
single creditor model. 

Unite for purchasers: 
Your system connected to the world.

With Unite you can establish a standardised, 
digital purchasing process without 
sacrificing supplier diversity. Purchasers 
have access to a growing product range from 
their own system interface. At the same 
time, you can use your own suppliers to 
expand your range of offerings and bundle 
indirect procurement on a single platform. 

Unite works with several well-known 
e-procurement partners, enabling users 
to seamlessly integrate the platform into 
familiar interfaces and access multiple 
suppliers without punch-outs. In 
addition, you have access to the Mercateo 
Shop with numerous suppliers and 
millions of articles.

Stay in your familiar environment

Seamless integration into your e-procurement system 

Add your own suppliers

One creditor for all suppliers

No more punch-outs via API  



BusinessShop einrichten,  
mit Kunden vernetzen 

Der Unite BusinessShop ermöglicht Anbietern, über Unite ei-
nen elektronischen Produktkatalog bereitzustellen. Lieferan-
ten, die im AppStore einen BusinessShop einrichten, sind mit 
ihrem Sortiment in den bekannten E-Procurement-Systemen 
für Einkäufer sichtbar. Je mehr Kooperationspartner Unite 
gewinnt, desto größer wird die Reichweite jedes angeschlos-
senen BusinessShops. Anbieter werden darüberhinaus dem 
Bedürfnis eigener Kunden ohne E-Procurement-System 
gerecht, den Einkaufsprozess  digital zu gestalten. 

Unite als Drehkreuz nutzen, 
Mercateo Kunden erreichen

Die Anbindung auf unite.eu ist für Anbieter 
ein direkter Kanal in bekannte E-Procure-
ment-Systeme wie beispielsweise Integra, 
Beneering und Mercateo. Wer auf Unite einen 
BusinessShop einrichtet, erreicht damit 
unverzüglich unter anderem mehr als eine 
Million Mercateo Kunden, denn Nutzer der 
Mercateo Beschaffungsplattform sehen die 
BusinessShops im Unite AppStore auf deren 
Oberfläche.  

Unite für Anbieter: 
Vom Netzwerk profitieren.

Unite ist für Hersteller, Händler und Lie- 
feranten ein zentraler Zugang zu E-Pro-
curement-Systemen wie etwa SAP Ariba, 
Jaggaer und Opus Capita sowie deren 
Nutzer. Werden Sie Teil eines ständig 
wachsenden Netzwerks und erreichen Sie 
stetig neue Kunden - ohne zusätzliche  
Akquisemaßnahmen, ohne laufenden 
IT-Aufwand. Nutzen Sie die Stärken eines 

internationalen, neutralen Netzwerks  
und profitieren Sie von einer kontinuier-
lich steigenden Reichweite. Ermöglichen 
Sie es Einkäufern, Ihr Unternehmen ein- 
fach in den digitalen Beschaffungsprozess 
einzubinden oder bieten Sie Ihren beste-
henden Kunden eine kostenfreie E-Pro-
curement-Lösung mit Ihnen als ersten 
Anbieter an.

Erreichen Sie mehr als eine Million Geschäftskunden

Festigen Sie Ihre Kundenbindung mit digitaler Prozessgestaltung

Platzieren Sie Ihr Unternehmen in bekannten E-Procurement-Systemen

Niedrige Transaktionsgebühren nur für spezifisch erforderliche Services

Hinterlegen Sie für Ihre Kunden individuelle Preise 

Das Agenturmodell

Unite bietet Anbietern eines Business- 
Shops einen optionalen Transaktionsser-
vice, der vor allem auf Einkaufsseite durch 
das Single-Creditor-Modell einen effizien-
teren Abrechnungsprozess ermöglicht: das 
Agenturmodell. Dabei übernimmt Unite die 
Rechnungsstellung sowie die Zahlungsab-
wicklung. Beim Kunden entfallen die hohen 
buchhalterischen Administrationsaufwän-
de, die ansonsten für die Pflege einer Be-
ziehung zum Anbieter anfallen.

Über Unite verkaufen:

+49 341 35586999 
verkaufen@unite.eu

Set up a BusinessShop –  
network with customers 

The Unite BusinessShop enables suppliers to provide an 
electronic product catalogue via Unite. Suppliers who 
set up a business shop in the AppStore can present their 
product range to purchasers via the familiar e-procurement 
systems. The more cooperation partners Unite acquires, 
the greater the reach of each connected BusinessShop. In 
addition, by digitising the purchasing process, suppliers 
can meet the needs of their own customers that do not have 
e-procurement systems. 

Use Unite as a hub to 
reach Mercateo customers

Connecting to unite.eu creates a direct  
channel for suppliers within well-known  
e-procurement systems such as Integra, 
Beneering and Mercateo. If you set up a 
BusinessShop on Unite, you will immediately 
reach more than one million Mercateo 
customers, because users of the Mercateo 
procurement platform can see the Business-
Shops in the Unite AppStore on their interface.  

Unite for suppliers: 
Benefit from our network.

Unite provides manufacturers, distributors 
and suppliers with a central point of 
access to e-procurement systems such as 
SAP Ariba, Jaggaer and Opus Capita and 
their users. Become part of a constantly 
growing network and continuously reach 
new customers – without additional 
acquisition measures or ongoing IT 

expense. Exploit the strengths of an 
international, neutral network and benefit 
from continuously increasing range. 
Allow purchasers to easily integrate 
your business into their digital sourcing 
process, or offer your existing customers 
a free e-procurement solution with you as 
the primary supplier.

Reach more than one million business customers

Strengthen your customers’ loyalty via digital process design

Position your business within established e-procurement systems

Low transaction fees – only pay for specifically requested services

Save individual prices for your customers 

The agency model

With the agency model, Unite offers 
BusinessShop providers an optional 
transaction service that enables a 
more efficient invoicing process. 
Purchasers thus benefit from the 
single creditor model. In this case, 
Unite takes care of invoicing and 
payment processing. Customers 
eliminate the high accounting 
overhead that would otherwise be 
required to maintain a relationship 
with the supplier.

Unite for suppliers:

+49 341 35586999 
verkaufen@unite.eu



www.unite.eu

Strategische Partnerschaften sind für den nachhal-
tigen Erfolg eines Unternehmens entscheidend. Mit 
der Integration von Unite in Ihr E-Commerce- oder 
E-Procurementsystem ermöglichen Sie Ihren Kunden 
Vernetzung mit Geschäftspartnern auf eine neue und 
komfortable Weise. Ihr Verständnis für die Wünsche 

Sie wollen  
Partner werden?

Arzu Solmaz
T +49 341 35586243
arzu.solmaz@unite.eu

Erschließen Sie neue Märkte für Ihre Händler

Überzeugen Sie Einkäufer mit einer großen Lieferantenvielfalt

Behalten Sie Ihre Kunden in ihrer eigenen Systemumgebung

„Die Unite Integration bietet  
unseren Kunden die Möglich-

keit, einfach auf ein umfassendes 
Produkt- und Anbietersorti-

ment zuzugreifen. Dies erlaubt 
ein noch schnelleres „Go Live“ 
bei der Einführung von Integra 
eProc und eine höhere Syste-
makzeptanz durch die naht-
lose Integration von Unite.“

Thomas Behrens,  
Geschäftsführer der Integra Internet Management GmbH

Systempartner 
mit Schnittstelle

Als Anbieter eines E-Procure- 
ment-, ERP- oder E-Commerce- 
Systems können Sie Unite an Ihr 
System nahtlos anbinden. Ihre 
Kunden profitieren von zusätzli-
chen Transaktionskanälen ohne 
IT-Aufwand.

Beratungspartner

Als Beratungspartner gestal-
ten Sie eigene Einkaufs- oder 
E-Commerce-Projekte und 
beraten zu Entwicklungen am 
Markt. Beziehen Sie Unite in 
Ihr Portfolio ein und bieten Sie 
Ihren Kunden die innovative 
Lösung, die sie brauchen.

Implementierungs- 
partner

Für Implementierungspartner,  
die Lösungen für die IT- 
Systeme Ihrer Kunden entwi-
ckeln, ist das B2B-Netzwerk 
Unite eine wertvolle Erweite-
rung der bisherigen System-
funktionalitäten.

Unite für Partner: 
Gemeinsam stärker. 

Ihrer Kunden in Verbindung mit den Funktionen, die 
das B2B-Netzwerk Unite bietet, steigert das Dienst-
leistungsniveau für alle Beteiligten. Als E-Procure-
ment-Partner bieten Sie Einkäufern außerdem einen 
Zugriff auf das vorintegrierte Sortiment des Mercateo 
Shops mit mehreren Millionen Artikeln. 

Eine Auswahl unserer Partner

...
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www.unite.eu

Strategic partnerships are critical for the sustainable 
success of a business. Integrating Unite into your  
e-commerce or e-procurement system enables your 
customers to network with business partners in a 
new and comfortable way. Your understanding of the 
needs of your customers combined with the features 

Do you want to  
become a partner?

Open up new markets for your suppliers

Convince purchasers by offering them a large variety of suppliers

Keep your customers within their own system environment

“Unite integration gives  
our customers the ability to  

easily access a comprehensive  
range of products and  

suppliers. This enables an even 
faster “go live” for the launch  

of Integra eProc as well as  
increased system acceptance  

thanks to seamless  
integration with Unite.”

Thomas Behrens,  
Managing Director of Integra Internet Management GmbH

System partner 
with interface

As a provider of an e-procure-
ment, ERP or e-commerce 
system, you can seamlessly  
integrate Unite into your system. 
Your customers will benefit from 
additional transaction channels 
without additional IT expense.

Consulting partners

As a consulting partner, 
you can design your own 
purchasing or e-commerce 
projects and advise on market 
developments. Include Unite 
in your portfolio and offer 
your customers the innovative 
solution they need.

Implementation 
partners

For implementation partners 
who are developing solutions 
for their customers’ IT 
systems, the Unite B2B 
network offers a valuable 
expansion of the existing 
system functionality.

Unite for partners: 
Stronger together.  

offered by the Unite B2B network will enhance  
the level of service for all participants. As an  
e-procurement partner, you will also provide  
purchasers with access to the pre-integrated product 
range of the Mercateo marketplace, which includes 
several million articles. 

A selection of our partners

...

Arzu Solmaz
T +49 341 35586243
arzu.solmaz@unite.eu


