Gemeinsam geht mehr.

B2B-Netzwerk Unite:
Ihr Schliissel zur Vielfalt.

Unite ist das B2B-Netzwerk der Mercateo
Gruppe, iiber das sich Einkdufer, Handler
und Hersteller ohne grolen IT-Aufwand
miteinander verbinden, sodass Transakti-
onsprozesse vollkommen digital und maxi-
mal effizient abgewickelt werden kénnen.

Unite bietet die neutrale Infrastruktur
flir digitale Geschdftsbeziehungen, in
der sowohl Einkdufer als auch Lieferan-
ten von standardisierten Prozessen pro-
fitieren. Einkdufern ermoglicht die Platt-
form Unite, ihre Lieferantenbeziehungen
tibersichtlich zu verwalten. Hersteller
und Handler erweitern {iber Unite.eu
ihren Kundenstamm ohne zusatzlichen

Unite
entdecken
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vertrieblichen Aufwand. Unite unterstiitzt
dabei personliche Beziehungen und treibt
wertschopfende Kooperationen zwischen
Unternehmen voran. Je starker das Netz-
werk auf Unite.eu wachst, desto mehr
Vorteile zieht jeder einzelne Teilnehmer
aus der Nutzung. Unite stellt seine Pro-
zess-Services iiber Schnittstellen in E-
Procurement- und E-Commerce-Syste-
men zur Verfiigung und kann ohne grofen
IT-Aufwand in bestehende Oberflachen
eingebunden werden. Das B2B-Netzwerk
ist neben Deutschland auch in vielen wei-
teren europdischen Landern fiir Unter-
nehmen erreichbar und wird sich in den
ndchsten Jahren weiter ausbreiten.

www.unite.eu




Unite fir Einkaufer:
Ihr System mit der Welt vernetzt.

Mit Unite kénnen Sie einen standardisierten, biindeln. Unite arbeitet mit verschiede-
digitalen Einkaufsprozess etablieren, ohne nen bekannten E-Procurement-Partnern
dabei auf Lieferantenvielfalt verzichten zu zusammen, die es Nutzern ermoglichen,
miissen. Aus ihrer eigenen Systemober- die Plattform nahtlos in vertraute Sys-
fldche heraus haben Einkdufer Zugang zu temoberfldchen einzubinden und ohne
einem wachsenden Sortiment. Gleichzeitig Punch-Outs auf zahlreiche Lieferanten
konnen Sie mit ihrem eigenem Anbieter- zuzugreifen. Zudem haben Sie Zugriff auf
sortiment das Angebot erweitern und die den Mercateo Shop mit zahlreichen Lie-
indirekte Beschaffung auf einer Plattform feranten und mehrere Millionen Artikel.

Bleiben Sie in lhrer vertrauten Umgebung
Nahtlose Integration in Ihre Beschaffung
Fiigen Sie eigene Lieferanten hinzu

Ein Kreditor fiir alle Lieferanten

Mit API keine Punch-Outs mehr

Mercateo und Unite nutzen,
von Synergien profitieren

Mercateo vereint die Vorteile eines umfangreichen
Marktplatzes mit vielfaltigen E-Procurement-Funktio-
nen und bietet gemeinsam mit Unite eine ganzheitliche
Einkaufslosung. Mercateo Nutzer kdnnen aus der Be-
schaffungsplattform auf Unite zugreifen und dort eine
Vielzahl neuer Lieferanten entdecken. Je nach Bedarf
konnen Einkdufer anschlieflend {iber Unite einfach neue
Anbieter in ihre gewohnten, digitalen Beschaffungs-
prozesse auf Mercateo integrieren. Sperrige Abldufe
Vielfalt einfach gestalten mit werden durch Funktionen wie das Single-Creditor-

dem Single—Creditor— Modell Modell schlanker und giinstiger.

Entscheiden sich Einkaufer fiir das
Single-Creditor-Modell, pflegen sie
nur noch einen Kreditor, unabhdn-
gig von der Anzahl der Lieferanten,
mit denen sie {iber Unite zusammen-
arbeiten. Ein Grof3teil der manuellen
Prozesse, die sonst mit grofler Liefe-
rantenvielfalt einhergehen, entfal-
len damit fiir den Kunden. Einkdufer
konnen damit ihre Bediirfnisse nach
einer vielfdltigen Produkt- und Lie-
ferantenauswahl mit einem schlan-
ken, einfachen Prozess vereinen.
Mit dieser Losung reduziert sich der
buchhalterische Aufwand erheblich.

Einkaufen liber Unite:

Heike Kleine




Unite fur Anbieter:
Vom Netzwerk profitieren.

Unite ist flir Hersteller, Handler und Lie-
feranten ein zentraler Zugang zu E-Pro-
curement-Systemen wie etwa SAP Ariba,
Jaggaer und Opus Capita sowie deren
Nutzer. Werden Sie Teil eines standig
wachsenden Netzwerks und erreichen Sie
stetig neue Kunden - ohne zusdtzliche
Akquisemafinahmen, ohne laufenden
IT-Aufwand. Nutzen Sie die Starken eines

internationalen, neutralen Netzwerks
und profitieren Sie von einer kontinuier-
lich steigenden Reichweite. Ermdglichen
Sie es Einkaufern, Ihr Unternehmen ein-
fach in den digitalen Beschaffungsprozess
einzubinden oder bieten Sie Thren beste-
henden Kunden eine kostenfreie E-Pro-
curement-Ldsung mit Thnen als ersten
Anbieter an.

Erreichen Sie mehr als eine Million Geschaftskunden

Festigen Sie lhre Kundenbindung mit digitaler Prozessgestaltung
Platzieren Sie Ihr Unternehmen in bekannten E-Procurement-Systemen
Niedrige Transaktionsgebiihren nur fiir spezifisch erforderliche Services

Hinterlegen Sie fiir Ihre Kunden individuelle Preise

Unite als Drehkreuz nutzen,
Mercateo Kunden erreichen

Die Anbindung auf unite.eu ist fiir Anbieter Dl VW
ein direkter Kanal in bekannte E-Procure- \ |
ment-Systeme wie beispielsweise Integra,
Beneering und Mercateo. Wer auf Unite einen
BusinessShop einrichtet, erreicht damit
unverziiglich unter anderem mehr als eine
Million Mercateo Kunden, denn Nutzer der
Mercateo Beschaffungsplattform sehen die
BusinessShops im Unite AppStore auf deren
Oberfldche.
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BusinessShop einrichten,
mit Kunden vernetzen

Der Unite BusinessShop ermdglicht Anbietern, tiber Unite ei-
nen elektronischen Produktkatalog bereitzustellen. Lieferan-
ten, die im AppStore einen BusinessShop einrichten, sind mit
ihrem Sortiment in den bekannten E-Procurement-Systemen
flir Einkdufer sichtbar. Je mehr Kooperationspartner Unite
gewinnt, desto grofler wird die Reichweite jedes angeschlos-
senen BusinessShops. Anbieter werden dariiberhinaus dem
Bediirfnis eigener Kunden ohne E-Procurement-System
gerecht, den Einkaufsprozess digital zu gestalten.

Das Agenturmodell

Unite bietet Anbietern eines Business-
Shops einen optionalen Transaktionsser-
vice, der vor allem auf Einkaufsseite durch
das Single-Creditor-Modell einen effizien-
teren Abrechnungsprozess ermdglicht: das
Agenturmodell. Dabei tibernimmt Unite die
Rechnungsstellung sowie die Zahlungsab-
wicklung. Beim Kunden entfallen die hohen
buchhalterischen Administrationsaufwan-
de, die ansonsten fiir die Pflege einer Be-
ziehung zum Anbieter anfallen.

Uber Unite verkaufen:



Unite fur Partner:
Gemeinsam starker.

Strategische Partnerschaften sind fiir den nachhal- Threr Kunden in Verbindung mit den Funktionen, die
tigen Erfolg eines Unternehmens entscheidend. Mit das B2B-Netzwerk Unite bietet, steigert das Dienst-
der Integration von Unite in IThr E-Commerce- oder leistungsniveau fiir alle Beteiligten. Als E-Procure-

E-Procurementsystem ermdoglichen Sie Thren Kunden  ment-Partner bieten Sie Einkdufern auferdem einen
Vernetzung mit Geschdftspartnern auf eine neueund  Zugriff auf das vorintegrierte Sortiment des Mercateo
komfortable Weise. Ihr Verstdndnis fiir die Wiinsche Shops mit mehreren Millionen Artikeln.

Erschlieflen Sie neue Markte fiir lhre Handler
Uberzeugen Sie Einkiufer mit einer groRen Lieferantenvielfalt

Behalten Sie Ihre Kunden in ihrer eigenen Systemumgebung
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Beratungspartner

Implementierungs-

mit Schnittstelle partner
Als Beratungspartner gestal-

Systempartner

Als Anbieter eines E-Procure-
ment-, ERP- oder E-Commerce-
Systems konnen Sie Unite an Ihr
System nahtlos anbinden. IThre
Kunden profitieren von zusatzli-
chen Transaktionskandlen ohne
IT-Aufwand.

ten Sie eigene Einkaufs- oder
E-Commerce-Projekte und
beraten zu Entwicklungen am
Markt. Beziehen Sie Unite in

Thr Portfolio ein und bieten Sie
Thren Kunden die innovative
Losung, die sie brauchen.

Fiir Implementierungspartner,
die Losungen fiir die IT-
Systeme Threr Kunden entwi-
ckeln, ist das B2B-Netzwerk
Unite eine wertvolle Erweite-
rung der bisherigen System-
funktionalitdten.

Eine Auswahl unserer Partner

,,Die Unite Integration bietet _ B Sie wollen

unseren Kunden die Moglich- SAP Ariba InEEnEE Partner werden?
keit, einfach auf ein umfassendes

Produkt- und Anbietersorti- OpusCapita beleering

ment zuzugreifen. Dies erlaubt
ein noch schnelleres ,,Go Live*
bei der Einfiihrung von Integra INntegra DIG
eProc und eine héhere Syste- recomeames Arzu Solmaz
makzeptanz durch die naht- _
lose Integration von Unite.“ bits

Thomas Behrens,
Geschéftsfiihrer der Integra Internet Management GmbH

mercateo
www.unite.eu
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