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ZUSAMMENFASSUNG DER KEYNOTE

Vertriebsorganisationen stehen unter Effizienzdruck: Ressourcen sind knapp, klassische
Modelle stol3en an Grenzen. Der Bedarf an skalierbaren Strukturen wachst. Kunstliche
Intelligenz und smarte, automatisierte Prozesse ermdglichen neue Wege fir effizientes
Wachstum. Skalierbarkeit gelingt dort, wo digitale Vertriebsarchitektur, klare Prozesse und
intelligente Automatisierung zusammenspielen.

BRANCHENUBERGREIFENDE

HERAUSFORDERUNGEN UND

DIE ANTWORT DARAUF

Knappe Ressourcen:

—> Kl-gestutzte Prozesse und Automatisierung

Manueller Aufwand bei Kundenterminen:
— Kl fur Routineaufgaben und Administratives

Fehlende Skalierung:

LOSUNGSANSATZ IM VERTRIEB

Setzen Sie fruh auf eine skalierbare
Vertriebsstruktur mit klaren Prozessen,
CRM-Systemen und Kl-gestutzten Tools —

etwa zur automatisierten Meeting-

Zusammenfassung. Low-Touch-Prozesse

entlasten das Team und schaffen Raum fur
strategische Arbeit. Im entscheidenden

Kundendialog bleibt der personliche
Austausch ein zentraler Erfolgsfaktor.

—> Prozesse standardisieren und

Automatisierungen einsetzen

»Top und Middle of the Funnel lassen sich durch Automatisierung und Kl
effizient gestalten. Aber im Bottom of the Funnel, im direkten Kundenkontakt
bin ich fest davon Uberzeugt, dass es nach wie vor der Mensch sein wird, der

den Unterschied macht.” — Kai Elsermann

3 ZENTRALE LEARNINGS

Technologie ist der Enabler
- nicht das Add-on.

Wer heute auf Wachstum
setzt, muss Prozesse und
Daten von Anfang an
mitdenken. Fruhzeitige
Investitionen zahlen sich
langfristig aus.

Skalierung gelingt auch
mit kleinen Teams.

Durch integrierte Tools,
automatisierte Prozesse und
den strategischen Einsatz
von Daten lassen sich
Routinetatigkeiten
minimieren —und Wachstum
effizient gestalten.

akirolabs ‘

— -——

Der Fokus liegt auf
digitalen Touchpoints.

Von der Identifizierung der
Website-Besucher bis zu K-
basierten Meetings:
Skalierung funktioniert
durch kluges Zusammen-
spiel aus Marketing und
datengetriebenem Vertrieb.
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MOCHTEN AUCH SIE ...

¢ lhre Vertriebsprozesse digitalisieren und
Leads effizienter qualifizieren?

e Ressourcen dort einsetzen, wo sie den
grofsten Hebel haben?

¢ |hren Teams eine 360°-Kundensicht
ermoglichen — vom Erstkontakt bis After-
Sales?

e Vertriebszyklen verkurzen und mehr Zeit
fur echte Kundenbeziehungen schaffen?

IHR DIREKTER
DRAHT ZU UNS:

Bernd Meier
Managing Director

+49 170 43529 55
b.meier@salesfive.com

Als fuhrender Salesforce Boutique Partner
mit Uber 1.200 erfolgreichen CRM- und
Digitalsierungsprojekten verstehen wir die
Herausforderungen im Markt.

Unser Know-how bringen wir in |hre
Vertriebsstrategie ein — von der
Technologieberatung uber die
Systemeinfuhrung bis hin zu Change-
Management und Training.

Lassen Sie uns gemeinsam den nachsten
Schritt gehen.
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