I big esteri guardano
alle startup italiane
ad alto potenziale

INVESTIMENTI

In tre anni la raccolta
destinata ai finanziamenti
ha superato i 250 milioni

Elena Delfino

wCrescono lerisorse che gli investi-
tori internazionali intendonoinve-
stire nelle scaleup del nostroPaese,
malatendenza é quella di concen-
trarle surealta davvero selezionate
ead altissimo potenziale». CosiLo-
renzo Franchini, fondatore di Sca-
lelT, commenta 'ultima edizione
dell’ evento-piattaforma nato per
favorire'incontro tragliinvestitori
internazionali interessati a realta
ad alto potenzialee le migliorisca-
leup italiane e del Sud Est Europa.

Quattordicile aziende innovati-
ve selezionate nel corso di unanno
per partecipare alla quartaedizione
chesié svolta nella sede delSole 24
Ore: Appquality, Artemest, Cove-
rholder, Homepal, Invrsion, Inx-
pect, Cesarine, Manet, Mediately,
Sailogy, Soul-K, Travel Appeal, Vi-
vense, Wonderflow.

Le aziende hanno incontratool-
tre 4o investitori esteri. «Neidodici
anniprecedentialsettembre 2015,
anno di fondazione di Scalel T, ci fu-
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dian, Atomico, BlackFin, Brega, Di-
gital+, Eight Roads, ETF Partners,
Global Founders Capital, HV Ven-
tures, Hummingbird Ventures,
Idinvest, Omnes, Prime Ventures,
Project A. Main partner di Scale [t
anche quest'anno € Euronext. «5Si
trattadiunaalleanza che riteniamo
strategica per tuttoil sistema», ha
dichiarato Giovanni Vecchio, Di-
rector - [talian Representative Eu-
ronext. «Alla guintaedizione diTe-
chShare, il programma di Euronext
dedicato alleaziende tech europee
incentrato sulleIPO - prosegue -, e
stato coinvolto un numero record
di societd a livello internazionale,
tra cui ben dodici italiane».
Diqueste dodici, quattro appar-
tengonoalla rosadelle selezionate
da ScalelT nel corso delle cingue
edizioni. «Una conferma evidente
di quanto il nostro supportoa Sca-
lelT'siasinergicoe mirato nellade-
finizione di un percorso che ha
l'obiettivo di accompagnarele gio-
vani imprese ad alto potenziale nel-
leloro diverse fasi dicrescitae rela-
tive necessitadi accesso ai finanzia-
menti,dal venture capital al merca-
todeicapitali» conclude Franchini.
Ma che cosa cercano gli investi-
tori internazionali? «ll consiglio
chedoalle scaleup incerca diinve-
stimenti - afferma Francois-Xavier
Dedde di Omnes Capital - editene-
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internazionali in societa techitalia-
ne. Nei primig mesidel 2019 sono
stati benventisette. Questo datoda
lamisura del cambiamento epocale
che si éverificatos» prosegue Fran-
chini.In pocopitiditre anni, infatti,
sono stati raccolti oltre 250 milioni
di dollari per finanziare le scaleup
italiane e del Sudest Europa. Ei pri-
mig mesidel 2019 sichiudono con
una crescita del 52% in termini di
volumicomplessivi di investimen-
to sull’'anno precedente,

Tra i fondi internazionali pre-
senti all'evento: Accel, Acton, Ar-
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tazioni pil alte sono anche le mi-
gliori. Alte valutazionisignifica alte
aspettative e la fase di scaleup e
molto delicata». Diversi gli investi-
tori che hanno partecipato anche
alle precedenti edizioni. «E il quar-
to anno che partecipo a Scale IT -
afferma Barbod Namini del tede-
sco HV Ventures - e la qualita delle
scaleup & sempre molto alta perché
fruttodel lavoro cheduraun anno,
Mon a caso noi abbiamo gia inve-
stito in societa italiane seguendo
diversi round».
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