
N° DE 
SESSION

DATE INTITULÉ LIEU

10h00 12h30 Rentrée - Présentation de programme

12h30 14h00

14h00 17h30 Comprendre le marché du luxe et ses écosystèmes (1/2)
Dîner Extérieur

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30

9h00 13h00

14h00 17h30
9h00 13h00

14h00 17h30

      PLANNING*
                Executive Certificate Marketing Management et Design du Luxe

 2026 
     (18 jours/135 heures)

A déterminer par l'EDNA Restitution intermédiaire Cas fil rouge  ENDA 

Narration et prospective - EDNA Nantes

10 jeudi 4 février 2027 Application au retail et aux lieux - EDNA Nantes

13 jeudi 4 mars 2027 Comptabilité financière / Business plan La Défense

La Défense

OCTOBRE 2026

mercredi 30 septembre 20261

La Défense

14 vendredi 5 mars 2027 Comptabilité financière / Business plan La Défense

16 jeudi 22 avril 2027

vendredi 23 avril 2027

15 samedi 6 mars 2027

18 samedi 24 avril 2027

?

17

9 samedi 5 décembre 2026

12 samedi 6 février 2027

7 jeudi 3 décembre 2026

FEVRIER 2027

Expérience client et design global appliqués au retail - EDNA Nantes

Entreprenariat et luxe La Défense

11 vendredi 5 février 2027

Entreprenariat - Créer de la valeur 

5 vendredi 6 novembre 2026

samedi 7 novembre 2026

La DéfenseAnalyse de l’ADN de la marque - EDNA

samedi 3 octobre 2026

NOVEMBRE 2026

La Défense

Création d’objets de luxe - EDNA La Défense

Comprendre les segments de marchés et personas et stratégies (2/2)4

Directeurs académiques : Jean-Marc XUEREB - Simon NYECK

Coordinatrice de programmes : Marie LE DÛ DE BERNARDI

HEURES

SEPTEMBRE 2026

Leadership et management d’équipe La Défense

MARS 2027

Enjeux de l’Innovation, IA et luxe La Défense

FEVRIER 2027

2 jeudi 1 octobre 2026 Comprendre les segments de marchés et personas et stratégies (1/2)

DECEMBRE 2026

18h00

Désirabilité et récits  du luxe  (2/2)

* Planning prévisionnel susceptible d'être modifié

** Les modalités d'évaluation seront précisées en temps voulu par les intervenants

6

La Défense

3 vendredi 2 octobre 2026 La Défense

La Défense

Construire la visibilité et l’accessibilité des métiers d’art et luxe La Défense

8 vendredi 4 décembre 2026

DATE DE FIN DE FORMATION

Restitution finale Cas fil rouge ESSEC (ENDA invité) La Défense

Batir la désirabilité : Expérience et Cohérence de marque


