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Grunnlagt: 2016
Omsetning: 324 millioner kr i 2020
Kunder: 200 000
Tilknyttede hjem: 300 000
Marked: Norge, Sverige, Tyskland og Nederland
Antall ansatte: 160
Investore: Founders Fund, Eight Roads Ventures, Balderton

Capital, Strawberry Equity, BKK

Finansiering/kapital: 690 millioner kr

Stromavtalen til Tibber

Fast méanedsavgift 39 kroner

Hjem

Strempris 100% fornybar strgm uten margin

Stremavtale Timesspot. Det vil si at du betaler strgmprisen som
er pa det tidspunktet du bruker stremmen.

Stromkilde 100% fornybar strem med opprinnelse fra

norsk vannkraft og solenergi

Avtalevilkar

Grundere

Edgeir Vardal Aksnes Daniel Lindén
Medgrinder / CEO Medgrinder / CPO
Pressekontakt

Eunice Aguilar
+46 79 100 14 34
press@tibber.com
www.tibber.com
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Nar ble dere grunnlagt?

Tibber ble grunnlagt i 2016 av Daniel Lindén og Edgeir Vardal Aksnes som hadde den
revolusjonerende ideen om & starte et stremselskap som gnsker & selge mindre strgm til sine
kunder. For a kunne gjgre det, har vi utviklet smart teknologi som gir kundene vare den
innsikten og verktgyene de trenger for & redusere strgmforbruket og bruke strgm pa en
smartere mate. Noe som er bra for bdde lommeboken og planeten vdar.

Begge grlinderne er sveert aktive i selskapet ogsd i dag, der Edgeir Vardal Aksnes jobber som
administrerende direktgr i Tibber og Daniel Lindén som CPO (produktsjef).

Produkter og forretningsmodell:

| dag er det én forretningsmodell som dominerer stremmarkedet. A maksimere fortjenesten
per solgte kWt. Jo mer du forbruker, jo mer tjener stremselskapene. Det er verken bra for deg
eller planeten.

Tibber har valgt en annen vei, og star i dag pa tre forretningsben. Det ene er salg av smarte
produkter som hjelper kundene vare med & forbruke mindre strgm,. Det andre er
manedsavgiften var pa 39 kr, som gir vare kunder tilgang til fornybar strem til spotpris som
Kigpes pad inn pd timebasis. Det tredje benet er var strgmbalanseringstjeneste der vi bruker
var smarte teknologi for & balansere stremnettet. Vi balanserer for gyeblikket det nasjonale
stremnettet i Sverige.

Alle vare kunder har en timesspotavtale, noe som betyr at de betaler stremprisen som er pd
det tidspunktet de forbruker stremmen. Gjennom Tibber-appen kan de fglge strgmprisen i
sanntid og en dag fremover, i tillegg til & f& smarte analyser og innsikt i stremforbruket og
hvordan de kan optimalisere det.

En timesspotavtale er spesielt fordelaktig hvis du har muligheten til & flytte stremforbruket til
tider nar strgmprisen er pd det laveste. For eksempel gjennom smart elbillading, som
automatisk lader elbilen nar stremprisen er pd det laveste. Dette sparer ikke bare penger,
men bidrar ogsa til a redusere belastningen pd det norske stremnettet nar det produseres for
mye eller for lite stram. PG denne maten bidrar alle Tibber-kunder ogsa til & bringe inn mer
fornybar strgm inn i stremsystemet.

Selskapshistorie
Tibber begynner & levere fleksibilitet
i balanseringen av Sveriges
@ strgmnett for Svenska kraftnét
Lansert Lansert Lansert Lansert
Norge Sverige Tyskland Nederland
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Finansiering Finansiering milepeeler Finansiering milepeeler
Seed Series A 100k kunder | SeriesB 200k kunder
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